elkconomista.es 


Los jueces facilitan la nulidad por 
usura de las tarjetas ‘revolving’ sac.» 


PÁG. 28 


iz | Verizon compra el operador de 
fibra Frontier por 18.000 millones 


MW e Iberdrola y 


Naturgy frenan inversión 


Cepsa denuncia un “crimen 
organizado” que afecta al 
25% de los carburantes 


——- IX FORO DE ENERGÍA elEconomista.es 
Miles de proyectos industriales, 


paralizados por la regulación 


Endesa rechaza 15.000 


Las comercializadoras 
atacan el PVPC y el límite 
para captar clientes 


PÁGS. 6223 


` 7 
Los principales ejecutivos del sector energético reunidos en el X Foro de elEconomista” inaugurado por la secretaria de Estado, Rebeca Torró (centro de imagen). 


La vivienda se 
encarece a ritmos 
no vistos desde 
las 'subprime' 

Los precios en inmuebles 
nuevos suben más de un 11% 


Los precios de la vivienda de pri- 
mera mano no encuentran su te- 
cho, de acuerdo con las estadís- 
ticas del INE. Los inmuebles nue- 
vos se encarecen más de un 11% 
en el segundo trimestre, un rit- 
mo inédito desde 2007. PÁG. 38 


Novo Nordisk 
busca financiación 
de Sanidad para 
su adelgazante 


PÁG.26 


El BCE da luz 
verde a la opa 
de BBVA sobre 
Sabadell 


El supervisor europeo afirma su 
ncide con el 


paña. Este era uno 
delos requisitos indispensables 
para que la operación siguiera 
hacia delante. Ahora, l 
será el siguiente organismo en 
pronunciarse, PÁG. 25 


El pacto fiscal catalán daña más 
a Andalucía, Galicia y Canarias 


El principio de ordinalidad las obligaría a un fuerte recorte de gasto 


Andalucía, Canarias y Galicia es 
tán abocadas a recortes en su gas- 
to público de hasta 6.100 millones 
anuales en el caso de que entre en 
vigor el concierto fiscal catalán. 
Estas tres autonomías son los 
rritorios más afectados por la apli- 
cación del llamado principio de 


ordinalidad que Cataluña quiere 
que marque la pauta en el sistema 
de financiación de régimen común. 
No obstante, dicho principio abo- 

caa ajustes de este tipo a todas las 
comunidades, de mayor o menor 
cuantía, con las únicas excepcio- 
nes de Cataluña, Madrid y Balea- 


res. Para entender el alcance de es- 
te criterio de distribución, debe re- 
cordarse que su objetivo radica en 
que el nivel de financiación del Es- 
tado que recibe un territorio debe 
equipararse a su contribución al 
sistema, marcada por su nivel de 
ingresos fiscales propios. PÁG. 34 


Los fondos españoles 
"milmillonarios' se 
duplican en cinco años 


Ya son cerca de noventa vehículos de inversión 


Ya son 86 los fondos españoles que 
han alcanzado un volumen patri- 
monial superior a los 1.000 millo- 
nes de euros, una cifra que duplica 
los que había hace tan solo cinco 
años, antes de la pandemia. La pro- 


liferación de fondos de deuda en 
los últimos años al calor de la subi- 
da de tipos de los bancos centrales 
y el auge de la gestión discrecional 
explican este aumento de los mil- 
millonarios. PÁG.29 


Víctor Urrutia alcanza 
el 8,9% del capital de Ence 
Se refuerza como 


accionista sobre 
Juan Luis Arregui, que tiene el 294%. PÁG. 24 


Farmaindustria carga contra 


Rence 


la UE por lastrar la innovación farmaindustria 


El presidente de la patronal critica la nueva ley 
por reducir los incentivos. PÁG. 26 


Ryanair lanza nuevas rutas y 


carga contra las tasas de Aena 


RYANAIR 


La aerolínea volará desde Madrid hasta Verona 
y Kaunas a partir de este invierno. PÁG. 27 
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Opinión 


Protagonistas 
Nacho Abia Rebeca Torró ú i Marta Rovira 
CONSEJERO DELEGADO DEGRIFOLS SEC. DE ESTADO DE INDUSTRIA PRESIDENTE DE FARMAINDUSTRIA GESTOR DERENTAFIJADEPIMCO SECRETARIA GENERAL DE ERC 
La firma del Ibex que más cae Inversión con valor añadido Comprensible protesta Oportuna advertencia Pacto dañino para las CCAA 
Los títulos de Grifols acumulan Torró anunció en el IX Foro de La patronal Farmaindustriacla- Mai alerta de que la cada vez ma- El pacto fiscal firmado por el PSC 
una caída en el parqué que supera Energía de elEconomista.es la ma contra la nueva directiva de la yor fragmentación, conflictividad y ERC golpeará al resto de auto- 
el 5% en lo que va de septiembre. apertura del proyecto para produ- UE parael sector. Una reclama- y multipolaridad del mundo eleva — nomías. Las que más lo sufrirán 
Se convierte con ello en laempre- cir hidrógeno verde de Green Co- — ción lógica habida cuenta de que la amenaza de la estanflación. serán Andalucía, Canarias y Cas- 
sa del Ibex que experimenta una bra, que supone un desembolso de la normativa sigue conteniendo Lanza una oportuna advertencia tilla y León, que se verán aboca- 
pérdida mayor en su capitaliza- 750 millones. Pone en valor las in- reducciones a los incentivos para ante el peligro que la geopolítica das a recortes en su gasto público 
ción bursátil en el presente mes, versiones con alto valor añadido, la inversión biomédica. actual implica en la economía. de hasta 6.100 millones. 
i ep 

Quiosco T Elpulsode o 
WALL STREET JOURNAL (EEUU) los lecti 

zquier Madrid no está preparada para 
Impulso para las 4 nida A | tener aceras repletas de pati- 
fábricas alemanas w47 U netes eléctricos. Si van por la 


Los pedidos totales en las in- 
dustrias alemanas aumentaron 
un 2,9% en contraste con las 
expectativas de los expertos 
que proyectan una caida del 
1% durante el mes de julio. Se 
trata de un beneficio impor- 
tante sobre los pedidos a gran 
escala durante el verano. Equi- 
pos de transporte, vehiculos 
militares, barcos, trenes y avio- 
nes impulsaron el negocio de 
las fábricas. Este repunte es 
buen augurio para la produc- 
ción en los próximos meses 
que trata de recuperarse ante 
el shock energético de los últi- 
mos años con una demanda 
débil y una creciente compe- 
tencia de otros negocios como 
el chino. 


THE IRISH TIMES (IRLANDA) 


La economía irlandesa 
se contrae ligeramente 


Durante el segundo trimestre, 
el gobierno irlandés anuncia- 
ba una contracción económica 
del 19. Durante el primer se- 
mestre, fue un 4,4% sobre el 
PIB. Esto se debe a una gran 
caída de la producción en el 
sector industrial dominado 
por las multinacionales donde 
el crecimiento es muy inferior 
alo esperado. Gran parte de 
esas multinacionales son far- 
macéuticas que consiguen li- 
derar el mercado, desplazando 
alos comercios y las indus- 
trias minoristas. La actividad 
interna también ha caido un 
0,5%. Sin embargo, el gasto 
personal en bienes y sevicios, 
una medida clave para la eco- 
nomía del país, creció un 1,1% 


este trimestre. 


N 


Antonio Maillo, coordinador general de IU. cusosa press 


El Tsunami „$ 


IU se divide entre afines 
a Podemos y a Sumar 


La presencia de IU en la coalición 
de Sumar está en serio riesgo. Por 
lo que se comenta, todo arrancó 
tras los pinchazos electorales de 
la formación liderada por Yolan- 
da Díaz en los pasados comicios 
autonómicos celebrados este año. 
Pero la chispa estalló tras las elec- 
ciones europeos del pasado 9 de 
junio, que provocaron la marcha 
de TU del Parlamento Europeo 
tras la decisión de la vicepresi- 
denta del Gobierno de relegar en 
la lista al candidato de TU. Una 
formación que en estos momen- 
tos lidera el coordinador federal 
Antonio Maillo, pero en la que la 
ministra Sira Rego tiene gran pe- 
so. Precisamente la corriente cer- 
cana a esta última sigue fiel a Su- 
mar y a Díaz. Pero se comenta 
que existe otra facción que ya tra- 
baja en la sombra para reeditar 
una coalición con Podemos enla 
que no estaría ni Díaz ni Íñigo 
Errejón. Por lo visto, esta es la lí- 
nea roja que han puesto los de 
Irene Montero e Ione Belarra 
para seguir hablando con TU. 


Fuentes de esta última formación 
aseguran que todo está aún en el 
aire y que pasarán meses hasta 
que el partido tome una decisión 
definitiva. Con todo, uno de los 
objetivos que busca esta facción 
que busca salir de Sumar es que 
sus movimientos no supongan la 
ruptura de la propia TU. De ahí 
que ya se estén produciendo en- 


Una facción de IU 
ya trabaja con la 
formación morada 
para reeditar la 
coalición sin Díaz 


cuentros con miembros cercanos 
a Rego para valorar si se suman a 
su propuesta de volver a aliarse 
con la formación morada. 


Una flauta y un fagot que 
enerva a la Guardia Civil 


Se ha hecho público que el Gobier- 


nolicitó el pasado año un concur- 
so para adquirir varios instrumen- 


tos musicales para la banda de la 
Guardia Civil. Entre ellos una 
flauta construida a mano en plata 
maciza y muelles de aleación de 
oro, y un fagot hecho con madera 
de arce de montaña y rizada de 
Bosnia. Debido a la calidad de los 
productos, su coste se elevó hasta 
superar los 50.000 euros. Un pre- 
cio desorbitado que ha provocado 
que diversas asociaciones profe- 
sales del Cuerpo hayan estalla: 
do en cólera. Critican este desme- 
dido gasto que se podría haber 
destinado a adquirir equipos que 
sirvieran para mejorar la seguri- 
dad de los ciudadanos y de los pro- 
pios guardias. De hecho, estas aso- 
ciaciones acusan al ministro Fer- 
nando Grande-Marlaska de tirar 
el dinero para que la banda “suene 
'como los ángeles” cuando se lleva 
mucho tiempo reclamando que la 
Guardia Civil carece de chalecos 
antibalas para todos y que el nú- 


pran flautas a precio de oro mu- 
chos cuarteles llevan años espe- 
rando una reforma para evitar que 
“se caigan a pedazos”. 


carretera no respetan los se- 
máforos y por las aceras van 
esquivando a los peatones. 
& PABLO VILLAREAL 


Es imprescindible darle una 
vuelta a fondo y no renunciar a 
ningún tipo de energia. Hay 
que dar prioridad a las renova- 
bles, pero con proyectos real- 
mente renovables. No tiene 
sentido ocupar el campo de 
paneles foltovoltáicos sin plan 
alguno. Solamente pido que 
gobiernos y empresas actúen 
con sentido común. 

@ ANTONIO V. 


Tras el nombramiento de Es- 
crivá como gobernador del 
Banco de España habrá que 
ver si ayuda al gobierno en las 
futuras políticas fiscales con- 
tractivas o asesorar en estrate- 
gias de oferta en materia de 
politica económica. Estaremos 
analizando desde la objetivi- 
dad. 

3 FÉLIX SÁNCHEZ 


Más impuestos para todos. 
Agarraos porque vienen cur- 
vas. Lo que me sorprende es 
que todavía haya gente que se 
cree los planes económicos del 
gobierno. Lo triste es que da 
hasta la sensación de que com- 
pran la opinión pública para 
ponerla a su favor. 

3 FERNANDO DE ARESPACOCHAGA. 


He tenido bastantes sustos con 
mis hijos cuando me he cruza- 
do conalgún usuario de los pa- 
tinetes eléctricos. Este tipo de 
movilidad funcionará en ciu- 
dades nórdicas y en el centro 


@ RICARDO PÉREZ 
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En clave empresarial 
Oportuna estrategia de las gestoras 


Los fondos españoles que cuentan con más de mil millones de eu- 
ros de patrimonio se han duplicado desde 2019. En concreto, su nú- 
mero pasa de 47 a 86 en dicho periodo. Asimismo, el volumen tam- 
bién se ha elevado en similar proporción, desde 109.672 millones 
hasta 194,568 millones. Este notable impulso se ha producido al ca- 
lor de las subidas de tipos de interés de los bancos centrales, que 
motivaron el lanzamiento de fondos de rentabilidad objetivo, que 
tenían en cartera deuda soberana. Además, el desarrollo de la ges- 
tión discrecional (las decisiones las toma un profesional en nombre 
del cliente) por parte de las entidades financieras también ha ayu- 
dado a que los fondos engorden su tamaño. Se evidencia con ello la 
capacidad que la industria de la gestión ha tenido para aprovechar 
el interés del inversor conservador por la deuda. 


Urge impulsar la oferta en vivienda 


El precio de la vivienda libre subió un 78% interanual en el segun- 
do trimestre, Se trata de su mayor avance en dos años y estuvo pro- 
vocado por el encarecimiento de la vivienda nueva, cuyo coste se 
elevó un 11,2% sellando el mayor avance desde la crisis subprime. 
Es evidente que el contexto de bajadas de tipos del BCE ya se está 
dejando notar al animar aún más la demanda. Con todo, el gran 
problema sigue siendo la falta de oferta. De hecho, el sector estima 
que haría falta duplicar los 80.000 pisos que cada año salen al mer- 
cado para frenar el alza de precios, tanto en la compraventa como 
en el alquiler. Resulta por ello perentorio liberar suelo finalista para 
levantar grandes desarrollos y eliminar trabas administrativas que 
frenan la actividad de las promotoras. 


Graves problemas en la economía alemana 


El Instituto Ifo es pesimista con el crecimiento de Alemania. Asegura 
que la economía germana se estancará este año cuando previamente 
estimaba un alza del 0.4%. Pero más preocupante aún que el parón 
son las razones que llevan al organismo a tan negativa predicción. In- 
dica que Alemania está inmersa en una “crisis estructural” donde 
confluyen una baja inversión y un estancamiento de la productivi- 
dad. Problemas que no se solucionan de hoy para mañana y que fre- 
narán el impulso económico de la primera economía de la eurozona. 


Opinión 


Ocasión perdida para la industria 


El sector eléctrico destacó en el IX Foro de Energía de 
elEconomista.es que la regulación es responsable de fre- 
nar miles de proyectos energéticos. En concreto, el con- 
sejero delegado de Endesa, José Bogas, explicó que en 
el caso de su firma 15.000 MW quedaron fuera del sis- 
tema eléctrico porque las redes no tienen capacidad pa- 
ra absorber la generación proveniente, principalmente, 
de fuentes renovables. Pero este problema no se ciñe a 
esta compañia, el presidente de Naturgy, Francisco Reynés, 
también indicó que el sector en su totalidad cuenta con 
“proyectos paralizados a los que no nos atrevemos a dar 
recursos”. Como indicó el consejero delegado de Iberdro- 
la, Mario Ruiz-Tagle, el error reside en que España se ha 
centrado mucho en el aumento de la capacidad de ener- 
gías renovables y poco en la mejora de las redes de dis- 
tribución y transporte. Urge por ello elevarlas inversio- 
nes para aumentar la capacidad de la red. El problema 
es que España cuenta con unas limitaciones a la amplia- 


Las limitacionesa ción de dicha infraestructura que 
la ampliación y re- impide que puedan crecer de ma- 
tribucióndelare- nera que soporten la nueva ola de 
des de distribución demanda que se espera que 
y transporte para- — conla electrificación de la econo- 
lizan miles de pro- mía. Además, dichas limitaciones 
yectos energéticos también existen en la retribución, 
lo que frena las inversiones que las 
energéticas están dispuestas a lle- 
var a cabo para la capacidad de las redes, Urge 


De lo contrario, España seguirá desperdiciando su posi- 
ción de liderazgo en la energía del futuro, las renovables, 
y perdido inversiones millonarias en áreas de actividad 
clave para generar una industria sostenible, que crea em- 
pleo de calidad y que permia elevar el bajo peso que el 
sector industrial tiene ahora en la economía. 


Cataluña castiga al 
resto de autonomías 


El acuerdo de fiscalidad para Cataluña limita el prin- 
cipio de solidaridad de la actual normativa autonó- 

mica, que lleva a los territorios más ricos a financiar 
al resto. Un precepto incluido en la Constitución. Pe- 


sería más similar a la que recibe del Estado, lo que ha- 
ri que se rodujese el monto en aquellos lugares me- 
nos poblados y, por ende, con menos 

caudatoria. El concierto económico catalán supon- 
día así un duro golpe fiscal para el resto de autono- 
mias, aunque las más afectadas serán Andalucía, 
Canarias y Galicia, que están abocadas a millonarios 
ajustes o a promover fuertes subidas de impuestos. 


“Crimen organizado” 
en las gasolineras 


Cerca del 10% de las gasolineras venden el diéselaun 
precio que está por debajo de la suma del coste de co- 
tización del producto y los impuestos, lo que supone 
el 25% de las ventas totales de combustibles, Una si- 
tuación que se produce por la existencia de comer- 
cializadoras mayoristas que venden a algunas mar- 
casa precios inferiores al mercado, pero que desapa- 
recen cuando hay que pagar. Esta práctica fraudulen- 
ta, que el CEO de Cepsa Maarten Wetselaar calificó 
de “crimen organizado” en el IX Foro de Energía de 
elEconomista.es, supone que Hacienda deje de ingre- 
sar 1000 millones por IVA. Urge poner coto a estas 
prácticas delictivas, que son ilegales y merman la re- 
caudación y suponen una clara competencia desleal 
en el sector de las estaciones de servicio. 


El gráfico 
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Fuente: CaixaBank Research, a partir de datos de Eurostat. ell conomista. 


LA BAJADA ANTICIPA UN NUEVO RECORTE DE TIPOS. La inflación 
dela eurozona retrocedió cuatro décimas en agosto hasta el 2,2% 
interanual, la lectura más baja desde julio de 2021 y la más cercana al 
objetivo del 2% que se marca el Banco Central Europeo (BCE). Menos 
boyante fue el dato de la tasa subyacente (sin energía y alimentos frescos 
por su volatilidad), que se redujo solo en una décima, hasta el 2,8%, 


EL TEMPORAL AZOTA EL NORTE DE ITALIA. Tras sufrir el pasado martes la capital Roma fuertes inundaciones, 
ahora es la zona norte de Italia la que está padeciendo los efectos de las fuertes lluvias que han desbordado ríos y 
derrumbado puentes. La ciudad de Milán y la región del Piamonte están siendo ahora las zonas más castigadas. cre 
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Opinión 


Tipos de interés más bajos 


J. L. Martinez 

Campuzano 
Portavoz dela Asociación 
Española de Banca (AEB) 


i hay un término financiero populari- 
zado para el conjunto de ciudadanos, 
ése sin duda es el euribor. Se trata del 

tipo de interés que se aplica en los préstamos 

en euros entre los bancos y también sirve de 
referencia en los préstamos hipotecarios con 
tipo de interés variable. 

Muchos recordarán también que el euri- 
bor alcanzó su nivel más alto en octubre del 
año pasado en un 4.2 %, como consecuencia 
de la política monetaria activada por el Ban- 
co Central Europeo (BCE) contra la infla- 
ción. Pero desde entonces ha venido bajan- 
do de forma casi ininterrumpida alcanzan- 
do un 3.08 % a finales de agosto, su nivel más 
bajo desde 2022. 

Más aún, el tipo de interés de las nuevas 
operaciones en hipotecas estaba, en julio, 
medio punto por debajo del pasado año y 
también muy por debajo del promedio la zo- 
na Euro, situándose en el 3.34%. Un descen- 
so compartido también en los tipos para la 
financiación a empresas, que en el caso de 
las pymes es medio punto inferior a la me- 
dia de la eurozona. 

El descenso del euríbor es una buena no- 
ticia. Por un lado, familias y empresas ya es- 
tán percibiendo un descenso en sus tipos de 
interés de financiación. Unos tipos de inte- 
rés más bajos pueden favorecer y dinamizar 
la actividad económica, incrementando la 
demanda de financiación. También se refuer- 
za el buen comportamiento de la morosidad, 
ya el último dato de junio mostraba un retro- 
ceso hasta el 343 %, en los mínimos de la his- 
toria reciente. 


La caída del euríbor anticipa la contin 
dad en el descenso de los tipos de interés ofi- 
ciales por el BCE, que en estos momentos se 
sitúan en el 4.25 %. Isabel Schnabel, miem- 
bro de su Comité Ejecutivo, consideraba ha- 
'ceunos días que el riesgo 


frente a los niveles casi nulos registrados a 
comienzos de esta década. Una subida de 
precios que penaliza a todas las economías, 
pero especialmente a los hogares más vul- 
nerables. 


Fue esto lo que motivó 


inflacionario derivado de la reacción del Banco Cen- 

un descenso de los tipos A tral, aun no olvidando que 

de interés oficiales es aho- La bajada del la subida de tipos conlle- 

ra menor, mostrandoasi euríbor facilita la 

su confianza en la conten- A 

cióndelainflación, ques financiación para 

finales de agosto retroce- las empresas y tipos negativos. 

día en la eurozona hasta familias Por eso, en su última re- 

un 2.2 % anual. unión de julio la autoridad 
La cifra se acerca al ob- supranacional vinculaba 


jetivo a medio plazo del 
BCE, que comenzó a subir los tipos de inte- 
rés en julio de 2022 para frenar las tensiones 
inflacionarias que llevaron el indicador en 
torno al 10.7 % en septiembre de aquel año, 


las decisiones futuras so- 
brelos tipos de interés oficiales “a la valora- 
ción de las perspectivas de inflación tenien- 
do en cuenta los nuevos datos económicos y 
financieros, la dinámica de la inflación sub- 


¡STOCK 


yacente y la intensidad de la transmisión de 
la política monetaria”. Así, el BCE en esta 
ocasión decidió mantener los tipos, aunque 
admitiendo que la mayoría de los indicado- 
res de la inflación subyacente se mantenían 
estables o en descenso, y que la inflación se 
mantendría por encima del 2 % hasta bien 
avanzado el próximo año. 

Ante esta perspectiva, cabe recordar que 
el acceso a la financiación es siempre una 
mayor aportación al bienestar y el crecimien- 
to. Y que la financiación de la economía, fa- 
milias y empresas es la principal función de 
los bancos, siempre con el objetivo de ofre- 
cer las mejores condiciones posibles y con 
todala ilidad necesaria, para aten- 
der a una doble finalidad: proteger al clien- 
te y cuidar de la salud de su balance. 

Por eso, la fortaleza de los bancos, es tam- 
bién una señal de la prosperidad de la eco- 
nomía. 


Escrivá: el gobernador gobernado 


y 
2f José María 
Triper 
Periodista económico 


racasado; ite en su intento de 
asaltar el Consejo General del Poder Ju- 
dicial (CGPJ) y el Tribunal Supremo con 
la elección de Isabel Perelló, Sánchez puso sus 
ojos de presa en el Banco de España y manu 
militari impone a José Luis Escrivá como nue- 
vo gobernador del supervisor bancario. 
Designación, que agudiza la estrategia de 
colonización de las instituciones del gobier- 
no, que rompe la política de consenso con la 
oposición que tradicionalmente ha presidi- 
do este nombramiento y que ha sido recibi- 
do con desconfianza y serias reticencias por 
la mayoría del sector financiero. Vulneran- 
do, además, una práctica habitual desde la 
Transición. Nunca en democracia un minis- 
tro ha salido directamente del gobierno al 
Banco de España. El último en hacerlo fue 
Mariano Rubio en 1965 y le nombró Franco. 
¿Coincidencia o concordancia? 


Cierto que podría considerarse como pre- 
cedente el nombramiento de Miguel Ángel 
Fernández Ordóñez, durante el gobierno de 
Rodríguez Zapatero. Pero MAFO no era mi- 
nistro sino secretario de Estado y cuyo man- 
dato es recordado por la crisis que casi re- 
vienta el sistema financiero nacional y ter- 
minó con el rescate bancario. 


deudadas del mundo, que lidera el desem- 
pleo de la UE y donde los españoles cada día 
somos más pobres, pagamos más impuestos 
y tenemos peores servicios. Por eso y para 
eso ha sido nombrado, para ser un goberna- 
dor gobernado desde La Moncloa. 

Un gobernador Escrivá que como minis- 
tro pasará a la pequeña historia económica 


El problema de José española como el hacedor 
Luis Escrivá es que por de una reforma del siste- 
mucho currículum que a ma de pensiones, critica- 
tenga, que lo tiene; por mu- En democracia da y denostada no sólo por 
chacspacitación técnica naun misto ha) institución enla que sho- 
y competencia qe sele salido directamente ra Pie La 
suponga, que se le supo- ticamente la totali 
ne, su trayectoria profe- del gobierno al Jos analistas y organiza- 

sional y personal ha que- ciones internacionales, 
dado empañada porsus Banco de España desde la Comisión Euro- 
siete años de gobierno Sie-_ pea hasta el Instituto de 
te años de sumisión a los Actuarios Españoles, pa- 
caprichos y desvarios eco- sando por las organizacio- 


nómicos de su amo y siete años de compli- 
cidad con la manipulación y el enmascara- 
miento de la realidad de una economía que 
está entrando en lo que se denomina rece- 
sión silenciosa, que se sitúa entre las más en- 


nes empresariales y los servicios de estudios 
públicos y privados. Coincidiendo todos ellos 
en que lejos de mejorar la salud financiera 
del modelo español de pensiones supone un 
empeoramiento de la sostenibilidad finan- 


ciera del sistema y que ha llevado a la Segu- 
ridad Social al borde de la quiebra con un dé- 
ficit de 24.147 millones de euros en el pago 
de las pensiones contributivas, sólo en los 
seis primeros meses de este año. 

Destacable, además, es la flagrante con- 
tradicción, una más, del presidente y del go- 
bierno exigiendo una mujer para presidir el 
Consejo General del Poder Judicial (CGPJ) 
mientras rechazan para el Banco de Espa- 
ñaa Margarita Delgado, actual subgoberna- 
dora, con amplia experiencia, capacitación 
y profesionalidad para haber sido elegida, 
que contaba además con todas las bendicio- 
nes del sector financiero, pero que ha sido 
nuevamente relegada por un grave pecado 
alos ojos de Sánchez y el sanchismo, su in- 
dependencia. 

En fin, que Pedro ya tiene su gobernador, 
que Escrivá recibe el premio a los servicios 
prestados y todo indica que con la consigna 
de seguir prestándolos. Pero pese a todo, ha- 
brá que darle los cien días de confianza, aun- 
quelos precedentes y las formas de su nom- 
bramiento no invitan precisamente a la es- 
peranza. 
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El fraude de los carburantes ya supone 
el 25% de las ventas de combustibles 


Las eléctricas denuncian que hay más de 15.000 MW en proyectos de energía paralizados por la regulación 


Pepe García maori. 


Mejora de las redes, fortalecimi 
to de la industria y seguridad jurí- 


pales firmas energéticas en España 
como claves para desbloquear la ola 
inversora necesaria para descarbo- 
nizar la economía. Una ola que se 
havisto. por diversos frau- 
des en el mundo de los carburantes, 
así como las limitaciones a la inver- 
sión y laretribución de las redes de 
distribución y transporte eléctrico. 
Estas son unas de las conclusiones 
delos ejecutivos más relevantes del 
sector energético en la primera me- 
sa del IX Foro de Energía de elEco- 
nomista.es, que tuvo lugar ayer en 
el Hotel Four Seasons de Madrid. 


Fraude en las gasolinas 
El sector gasolinero sufre especial- 
mentelas prácticas fraudulentas pa- 
ra cumplir con sus objetivos. Estas 
actuaciones ilegales con los carbu- 
rantes, por el cual hay establecimien- 
tos que no pagan el IVA en los hi- 
drocarburos que ofrecen -aun pre- 
cio menor que el de la competencia 
que sí paga el gravamen-; ha sido 
denunciado por las principales pe- 
troleras españolas y ha sido califica- 
do de “crimen organizado” por el 
CEO de Cepsa, Maarten Wetselaar. 
Olvido Moraleda, presidenta de 
BP en España, aseguró que esta prác- 
tica ya supone más del 25% de las 
ventas del sector de combustibles 
en España y estimó que lo practica 
un 10% de las estaciones de servicio 
de las 12.000 que hay en el país, es 


Las omisiones de 
pago equivalen a la 
puesta en marcha 
de diez hospitales 
al año, indicó Imaz 


decir unas 1.200, que pueden ofre- 
cer así los combustibles más bara- 
tos. Esto “limita y merma nuestra 
competitividad”, aseguró la presi- 
denta. 

Por su parte, el consejero delega- 
dode Repsol, Josu Jon Imaz, ha di- 
cho que el fraude en los carburan- 
tes no es sólo un tema económico, 
sino de “seguridad nacional”. Se cal- 
cula que el fraude tiene un coste anual 


para las arcas públicas de en torno 
21000 millones de euros e Imaz ha 
señalado que con el coste anual del 

ude “masivo y organizado” en el 
IVA en los carburantes se harían diez 
hospitales al año. 

Por otro lado, los dirigentes del 
sector gasolinero han puesto de re- 
levancia el impago de los certifica- 
dos de biocombustibles. Mediante 
esta práctica, no se realiza el pago 
compensatorio por incumplir la obli- 
gación de mezclar los carburantes 
fósiles con los biocombustibles, con 
menor emisiones. Estos impagos se 
cuantifican en 581 millones. 

Eneste sentido, el máximo ejecu- 
tivo de Repsol indicó que las emisio- 
nes quese han vertido a la atmósfe- 
radebido al fraude tira por tierra el 
esfuerzo público realizado en el des- 


pliegue del vehículo eléctrico, cuyo 
parque se estima en torno a los 
450.000 vehículos, así como su aho- 
rro en emisiones, “El fraude de los 
biocombustibles supone que amplie- 
mos las emisiones de CO2 que se 
produce por todo el parque espa- 
ñol", aseguró Imaz, que también afir- 
mó que el ahorro de emisiones del 
parque automovilístico eléctrico es- 
tá “compensada” por las empresas 
que incumplen la normativa de los 
biocarburantes. 


eléctricos frenados 
Enel apartado eléctrico, el modelo 
es especialmente urgente ya que Es- 
paña cuenta con unas limitaciones 
alaretribución y ampliación de las 
redes de distribución y transporte 
que impide que puedan crecer de 
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manera que aguanten la nueva ola 
de demanda que se espera que lle- 
gue con la electrificación de la eco- 
nomía. El consejero delegado de En- 
desa, José Bogas, explicó que, en el 
caso de su firma, 15.000 MW que- 
daron fuera del sistema eléctrico por 
la falta de agilidad y para incluir tan- 
to ala genereación eléctrica como a 
los consumidores. 

Esto unido a la falta de agilidad en 
los procesos burocráticos dificulta 
la llegada de la nueva demanda. Jo- 
sé Bogas, consejero delegado de En- 
desa, ha indicado que aunque la ad- 
ministración se hace cargo de las re- 
clamaciones de las empresas, la fir- 
ma hatenido que rechazar una gran 
cantidad de proyectos energéticos 
por problemas burocráticos, “En los 
últimos cuatro años hemos recha- 
zado15.000 megavatios (MW). De 
ellos, 4.000 MW de energías reno- 
vables y 11.000 MW dela demanda, 
de los cuales 5.000 MW provenían 
de centros de datos”, explicó Bogas. 

Mario Ruiz-Tagle, consejero de- 
legado de Iberdrola, abrió su inter- 
vención asegurando que España se 
había centrado mucho en el aumen- 
to de la capacidad de energías reno- 
vables y poco en la mejora de las re- 
desde distribución y transporte. “Te- 
'nemos excedentes, la solución no es 
sacar de la red los proyectos fotovol- 
taicos, sino fortalecer la red para po- 
der implantar esa energía”, indicó. 

Ruiz-Tagle explicó que la planifi- 


cación de la red debe cambiar para 
amoldarse al nuevo contexto de más 
demanda y la necesidad de mayor 
rapidez. “El problema en la planifi- 
cación es que si un industrial quie- 
re entrar en la red, yo le tengo que 
decir que lo incluyo en un planea- 
miento que vendrá en los próximos 
años. En cinco años esa industria es- 
tará en otro mercado”, aseguró. 


Precios, industria y normativa 
Además de atraer nueva industria, 
España ya cuenta con unos bastos 
polos que necesita ser reforzada. Jo- 
su Jon Imaz, consejero delegado de 
Repsol, afirmó que el momento es 
“interesante”, ya que las empresas 
quieren invertir. Sin embargo, para 
desarrollar dichos desembolsos los 
actores deben de jugar con las mis- 
mas reglas que en el terreno inter- 
nacional. En este sentido, ha hecho 
referencia a la necesidad de extin- 
guir el gravamen extraordinario a 
las energéticas: “Cuanto antes desa- 
parezca y tengamos una situación 
más aceleramos lain- 
RA E. 
tantes para fomentar la inversión, 
comoel Pacto Verde Europeo. Maar- 
ten Wetselaar, CEO de Cepsa, con- 
sidera que estas iniciativas son “una 
granoportunidad” para la industria, 
ya que cree que la economía “no so- 
lo puede basarse en el sector servi- 
cios”. “Necesitamos una industria 
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“Tenemos excedentes 
de electricidad y la 
solución no es sacar 
a las renovables, 

sino fortalecer la red” 
Mario Ruiz-Tagle 

Consejero delegado de Iberdrola España 


“Cumpliremos las 
metas del Gobierno con 
el cierre nuclear. Pero 
intelectualmente 
discutimos” 

José Bogas 

Consejero delegado de Endesa 


“Cuanto antes 
desaparezca la tasa 
extraordinaria, 

más aceleraremos la 
inversión en España" 


Josu Jon Imaz 
Consejero delegado de Repsol 


“Las empresas que 
no pagan el impuesto 
en las gasolinas 

son criminales 
organizados” 


Maarten' 
CEO de CEPSA 


“La rentabilidad de 

las baterías no sale. 
Necesitamos más y eso 
lo darán los mercados 
de capacidad” 


Loreto Ordóñez 
Consejera delegada de Engie España 


“España y Portugal 
tienen una 
oportunidad única 
para poder 
industrializarse” 


Pedro Vasconcelos 
CEO de EDP España 


“Hemos conseguido luz 
verde para el mayor 
proyecto de hidrógeno 
renovable de la 
Comunidad Valenciana” 


Olvido Moraleda 
Presidenta de BP España 


sana en el mundo. Pero sí que cre- 
emos que esa industria debe ser ver- 
de, ono será”, concluyó Wetselaar. 

En esta misma línea, Olvido Mo- 
raleda, presidenta de BP España, ase- 
guró que la transición energética no 
solo debe basarse en inversiones en 
nuevas tecnologías, sino también en 
reforzar las actuales, Además, ha so- 
licitado ala comunidad europea que 
pase de la regulación a los hechos 
tras una legislatura de muchos cam- 
bios normativos: “Hay que crear en- 
tornos para que las empresas que 
queramos invertir lo podamos ha- 
cer de manera acelerada”. 

Estas inversiones acarrean ries- 
gos. Por ejemplo, en el sector eléc- 
trico, el despliegue de renovables ha 
hecho caer los precios mayoristas, 
Pedro Vasconcelos, CEO de EDP Es- 
paña, cree que mejorar la retribu- 
ción y la capacidad de aumentar las 
redes en la península ibérica debe 
ser una prioridad para la nueva Co- 
misión Europea, cuyo reto “no es ha- 
cer más regulación, la cual ya tene- 
mos, sino pasar a la acción” e imple- 
mentar incentivos, 

En este sentido y, con respecto a 
la salida en los próximos años de la 
generación nuclear del sistema eléc- 
trico por el cierre promovido por el 
Ejecutivo, Bogas indicó que la tran- 
sición energética debe de ser “prag- 
mática”. “Yo estoy alineado [con los 
objetivos del Gobierno], pero inte- 
lectualmente discutimos”, explicó. 

Encualquier caso, el nuevo esque- 
ma de precios amenaza con quedar- 
se en niveles bajos en los próximos 
años. Esta volatilidad hace impera- 
tiva la necesidad de “evolucionar la 
manera de retribuir la generación”, 
sostiene Loreto Ordóñez, CEO de 
Engie España. “Necesitamos mer- 
cados de energía y capacidad que 
aporten la flexibilidad a esta volati- 
lidad de precios”. 

Ordóñez resaltó la relevancia de 
los sistemas de almacenamiento ener- 
gético, una tecnología clave para dar 
estabilidad a los precios del merca- 
doeléctrico. Para ello, la directiva de 
Engie en España ha indicado que el 
sector requiere de un mercado de 
capacidad, que pague por los MW 
instalados. “La rentabilidad de las 
baterías no sale. Necesitamos algo 
más y ese algo más son los merca- 
dos de capacidad”, sentenció. 

Peroel: norma- 
tivo no es solo una cuestión funda- 
mental para el sector eléctrico. Mo- 
raleda anunció que BP ya cuentacon 
el FID (Decisión Final de Inversión, 
por sus siglas en inglés) para el ma- 
yor proyecto de hidrógeno renova- 
ble de la Comunidad Valenciana en 
Castellón. El proyecto, desarrollado 
junto a Iberdrola, un hub de la mo- 
lécula verde y de los biocombusti- 
bles que áunainversión de 
2000 millones de euros y que seen- 
contraba a la espera de luz verde. 

Con.estos mimbres, Moraleda in- 
cidió en que la compañía trae inver- 
sión a España, pero apuntó que las 
empresas que se plantean estos de- 
sembolsos necesitan “que las leyes 
se traspongan con más agilidad”, con- 
cluyó la presidenta de BP. 
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Reynés: “Tenemos proyectos parados a 


los que no nos atrevemos a dar recursos" 


El presidente de Naturgy pide ayuda para resolver el “grandísimo problema” de la burocracia 


M. Dominguez MADRID. 


El presidente de Naturgy, Francis- 
co Reynés, aprovechó ayer su in- 
tervención en la inauguración del 
IX Foro Energía, organizado por 
elEconomista.es, para poner de re- 
lieve el gran desafio que afronta el 
sector: “Tenemos un problema, 
grandísimo, de burocracia, que se 
concentra especialmente en los pro- 
cesos de permitting; es decir, en los 
mecanismos que permiten pasar 
de la potencia a la ejecución. Esta 
es una de las principales tareas pen- 
dientes no sólo del sector, sino tam- 
bién de la Comisión Europea y los 
gobiernos de los paises. Pero si lo 
asumen como reto propio, eso nos 
dará un incentivo adicional para 
dar un paso adelante y que se cum- 
plan los hitos en el momento en que 
son necesarios”, reclamó. 

“Todos los aquí presentes tene- 
mos proyectos ralentizados, en bar- 
becho, a los que no nos atrevemos a 
dedicar muchos recursos porque no 
sabemos el tiempo que pasará des- 
de su diseño hasta su ejecución re- 
al. Y aprovecho la oportunidad que 
me da esta tribuna para que, en la 
medida de lo posible, hagamos que 
esa regulación y esos poderes públi- 
cos ayuden al sector a poder ejecu- 
tar todas las ideas que tenemos”, rei- 
vindicó el presidente de Naturgy. 


El 'trilema' del sector 
Reynés también hizo referencia al 
“trilema” de buscar una solución 
equilibrada “entre seguir la senda de 
la descarbonización y, a la vez, en- 
contrar soluciones tanto para la ase- 
quibilidad de los precios como a la 
seguridad del suministro”, señaló. 
Ese sería el otro gran desafío del 
sector, “que me gustaría trasladar a 


la nueva Comisión Europea. Porque, 
aunque en Europa no contemos con 


ell:conomista 


Francisco Reynés, durante su intervención en el Foro de la Energía de elEconomista. 


1.043 


Naturgy, que presentó resul- 
tados semestrales a finales 
del pasado mes de julio, lo- 
gró esquivar la caída al con- 
tado de los precios del gas y, 
sobre todo, la electricidad, 
en la primera mitad del año. 
La compañía obtuvo un be- 
neficio neto de 1.043 millo- 


una política energética única, por- 
que somos cautivos de mapas ener- 
géticos diversos en cada país, sí se 
va avanzando en unos objetivos ge- 
nerales”, añadió el número uno de 


cio del curso escolar, que coincide 
con estas jornadas, parece ser el 
arranque de una nueva etapa en la 
gestión del sector. Y este año, ade- 
más, coincide con el inicio de una 
nueva etapa en Europa; se están 
constituyendo las comisarías y el 
entramado de gestión europeo”. 


Pacto Verde europeo 

“Fue precisamente Europa la que 
decidió hace ya años tomar una po- 
sición de liderazgo en lo que llamó 
Pacto Verde, que tenía como obje- 


tivo sobre todo la descarbonización, 
la que se fijó para 2030 reducir en 
un 50% las emisiones del año 90. 
Esto estaba muy bien, pero nadie se 
imaginó que en este periodo hasta 
2023 íbamos a sufrir lo que hemos 
sufrido”, reflexionó Francisco 
Reynés. 

Hemos sufrido las consecuencias 
de “la influencia tan importante de 
la geopolítica en el mundo, y en es- 
pecial en el mundo de la energía”, 
señaló. “Y estos movimientos geo- 
políticos, centrados inicialmente en 
Ucrania y Rusia, después se han ido 
extendiendo e incorporando vola- 
tilidad y otros muchos efectos, Un 
ejemplo reciente puede ser la gue- 
rra de Israel, que creo que ha pues- 
to de valor dos aspectos adicionales 
a la importancia de la descarboni- 
zación: la seguridad de suministro 


y la asequibilidad de los precios de 
la energía”, quiso enfatizar el presi- 
dente de Naturgy desde el atril. 

En 2024, recordó Francisco 
Reynés, se han aprobado dos im- 
portantes medidas a nivel europeo: 
la reforma del mercado eléctrico y 
el paquete sobre el mercado del gas. 
“Esto es muy relevante ir avanzan- 
do, pero quedan muchas cosas por 
hacer. Y una de ellas tiene que ver 
con los Planes Nacionales Integra- 
dos de Energia y Clima, que deben 
fijar el marco para favorecer incen- 
tivar y asegurar la inversión allí don- 
de tenemos que avanzar”, destacó. 
Una de las cuestiones prioritarias, 
en opinión del primer espada es, 
“claramente, la de las redes de di 
tribución, en especial las redes eléc- 
tricas”. 

También aprovechó Reynés pa- 
ra hacer otra reflexión sobre el ta- 
lento presente en la compañía: “No- 
sotros, más que la inteligencia ar- 
tificial, utilizamos la inteligencia 


La seguridad del 
suministro y 

la asequibilidad de 
los precios también 
son grandes retos 


natural, la de nuestros equipos y 
colaboradores; y hay mucha inte- 
ligencia natural dedicada a proyec- 
tos que sólo necesitan ese impul- 
so final de acortar los plazos”, re- 
calcó en su intervención. 


El grupo mantiene el beneficio 
Naturgy fue capaz, en la primera 
mitad del año, de esquivar la caída 
del precio energético y mantuvo sus 
beneficios en 1.043 millones de eu- 
ros, casi igualando la cifra del mis- 
mo periodo del año anterior, 1.045 
millones. Reportó estos resultados 
semestrales a finales del pasado ju- 
lia La empresa espera acabar el pre- 
sente ejercicio con un resultado bru- 
to de explotación (ebitda) que su- 
pere los 5.300 millones de euros y 
un beneficio neto por encima de los 
1800 millones de euros. 
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Torró anuncia la apertura del proyecto de 
hidrógeno verde en Castellón y Cartagena 


Green Cobra invertirá 750 millones, de los cuales 150 millones proceden de una subvención 


J.M.A. MADRID. 


La secretaria de Estado de Indus- 
tria, Rebeca Torró, destacó en el IX 
Foro de Energía que celebra elEco- 
nomista.es que “la transición ener- 
gética es una oportunidad para 
atraer inversiones de alto valor aña- 
dido”. El ejemplo más reciente es 
el de la empresa Green Cobra, un 
proyecto al que la Comisión Euro- 
pea ha puesto la medalla de proyec- 
to importante de interés común eu- 
ropeo (1PCEL) “por su excepciona- 
lidad y singularidad”. La firma, den- 
tro del grupo Vinci, invertirá 750 
millones desde sus instalaciones en 
Castellón y Cartagena para produ- 
cir hidrógeno verde destinado co- 
mo nueva tecnología para la des- 
carbonización y reducción de emi- 
siones en sectores como la cerámi- 
ca o el del refino. De esa cuantía, 
150 millones provienen de una sub- 
vención que aprobó el Consejo de 
Ministros esta semana. “Proyectos 
como este son los que nos hacen se- 
guir avanzando para garantizar un 
futuro sostenible en equilibrio con 
el desarrollo económico”, celebró 
Torró. 

La número dos de Jordi Hereu 
en el ministerio de Industria y Tu- 
rismo consideró este debate esen- 
cial en la nueva ventana que se abre 
en clave europea. Desde Bruselas 
se está regando a los países comu- 
nitarios con los fondos europeos 
Next Generation. “Han sido los gran- 
des instrumentos impulsados a tra- 


vés delos fondos europeos del Plan 
de Recuperación, junto al esfuerzo 
e implicación de todo el sector pri- 
vado, los que están permitiendo la 
transformación completa de nues- 
tros sectores productivos y la rein- 
dustrialización de nuestro país”, 
declaró Torró. 

Industria gestiona el Perte de des- 
carbonización, un proyecto estra- 
tégico dentro del Plan de Recupe- 
ración “que cobra mayor relevan- 
cia para hacer posible esta trans- 
formación hacia una transición 
energética segura”. Esta línea su- 


El Perte de 
descarbonización 
movilizará 3.000 
millones y creará 
8.000 empleos 


pondrá “una inversión pública de 
3.000 millones de euros y la crea- 
ción de 8.000 puestos de trabajo” 
para fortalecer la competitividad 
del sector. En palabras de Torró, 
“este programa permitirá ase 
mentar la competitividad industri: 
en un 10% a la vez que os 
las emisiones 13 millones de tone- 
ladas de CO2 al año”. 

“Se trata de un Perte industrial 
concebido como una oportunidad 
para reindustrializar nuestro país, 
haciendo que nuestras empresas 


Mslil.e- 


RO 
GÍA 


para Europa 


Rebeca Torró, secretaria de Estado de Industria. 


alcancen los niveles máximos de 
sostenibilidad, en equilibrio con el 

ico, mientras me- 
joramos su posicionamiento a ni- 
vel europeo y global”, añadió. 

La llegada de los Next Genera- 
tion a la economía real ha sido uno 
de los grandes debates desde el des- 
pliegue del plan europeo. Desde la 
cartera de industria celebran que 
ya están pasando “de las grandes ci- 
fras a la realidad” gracias a la cola- 
boración con las empresas. 

“En la primera convocatoria co- 
rrespondiente a la línea 1 de este 
Perte, dotada con 1.000 millones de 
euros, ya hemos concedido 241 mi- 
llones en subvención y casi 1 millón 
en préstamos, para un total de 30 
proyectos que suponen la reduc- 
ción de 1,66 millones de toneladas 
de CO2 al año”, explicó. 


Colaboración público-privada 
Torró confió en la colaboración pú- 
blico-privada y en “el binomio in- 
disoluble energía e industria” para 
cimentar “la conformación de la ba- 
se del crecimiento económico de 
nuestro país”. En clave comunita- 
ria, Torró consideró que Europa de- 
be seguir apostando por la transi- 
ción energética “con garantías e ins- 
trumentos para alcanzar un objet 
vo necesario: una verdadera política 
industrial europea”. 

las empresas españolas les abren 
las puertas del sector público para 
desarrollar la economía y transfor- 
mar la energía. “Continuaremos 
rompiendo inercias con más ges- 
tión, gobernando, para avanzar im- 
parables en la senda de la moder- 
nización y la transformación. Y lo 
haremos, como siempre, de la ma- 
no del sector privado, porque solo 
juntos somos capaces de llegar más 
lejos. No duden que pueden seguir 
contando con el apoyo de este Go- 
bierno”, cerró Torró. 


“Es necesario que la regulación pública sea a largo plazo" 


Confía en el mercado para 
el desarrollo de las técnicas 
destinadas a resolver 

las emisiones de CO2 


M. G. MADRID. 


La energía es un factor de creci- 
miento para nuestro país y un sec- 
tor de vital importancia. Asílo des- 
tacó ayer Gregorio Peña, presiden- 
te editor de Editorial Ecoprensa, en 
la celebración del IX Foro de Ener- 
gía, organizado por elEconomista.es, 
quien consideró que para el desa- 
rrollo, el avance y la actividad del 
sector es necesario que la regula- 
ción se haga desde una perspecti- 
va de largo plazo. 

En la actualidad se viven debates 
candentes que tienen como puntas 


de lanza el coste de las emisiones y 
las redes. “Existen muchas opinio- 
nes sobre qué política es la más co- 
rrecta. Apostamos por la confianza 
en el mercado y la neutralidad pa- 
rael desarrollo de todas y cada una 
delas iniciativas y técnicas destina- 
das a resolver las emisiones de CO2”, 
añadió Peña. El energético, es un 
sector muy condicionado por la re- 
gulación, “que es oscilante e inclu- 
so no homogénea en el marco de la 
Unión Europea, y con una visión 
muy constreñida a los territorios, 
cuando el problema de las emisio- 
nes es universal”, indicó Peña. 
“Esta situación provoca la exis- 

tencia de distintos criterios políti- 
cos sobre qué debe entenderse por 
energía limpia y, por tanto, si es ade- 
cuadala intervención pública para 
favorecer, priorizar o dar un trata- 


El problema de 

las emisiones de 
dióxido de carbono 
es universal y no 
distingue territorios 


miento diferente a las distintas ti- 
pologías de generación y determi- 
nar qué ocurre con las redes y qué 
tramitación administrativa se pro- 
duce para tener ese acceso”, expli- 
có el presidente Editor de Editorial 


paña y el elenco de empresas ener- 
géticas “nos permite exigir a la Ad- 
ministración Pública la mejor de las 
gestiones. Y es necesario que la ges- 


tión pública regulatoria se haga des- 
de una perspectiva a largo plazo”, 
resaltó Peña. 

“La fuerza que tenemos en Espa- 
ña con la capacidad de generación 
no debe ser desperdiciada y debe 
ser tenida en cuenta como uno de 
los factores principales para el de- 
sarrollo de nuestro país”, señaló Pe- 
ña. 

La historia nos lo demuestra. Y 
es que “tras la Segunda Guerra Mun- 
dial, los países que se industrializa- 
ron más rápido fueron los que te- 
nían una energía más barata y ac- 
cesible. Esto debería ser una refle- 
xión en nuestro ADN. Si entonces 
fue importante, ahora lo es más, 
cuando nuestra economía está ba- 
sada en los centros de datos, que 
han venido airrumpir con un gran 
consumo energético”. 
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La digitalización es clave para dar 
soporte a la demanda energética 


La Inteligencia Artificial, el procesamiento de datos en la nube, el vehículo 
eléctrico y los puntos de recarga suponen un desafío para la red eléctrica 


M.G. MADRID. 


Los cambios en nuestra sociedad han 


zación juega un papel primordial en 
el sector energético. Agustín Esco- 
bar, CEO de Siemens España, con- 
sidera que tenemos la capacidad de 
balancear esta demanda creciente 
con una generación que garantice la 
estabilidad y la sostenibilidad, pero 
“es un reto colosal que se traduce 
también en una oportunidad inigua- 
lable”. “Para lograrlo, hay que apro- 
vechar el potencial de la digitaliza- 
ción para poder crear redes eléctri- 
cas que soporten este incremento 
exponencial de la demanda mien- 
tras garantizamos un futuro soste- 
nible”, expuso durante su interven- 
ción en el X Foro Energía de elEco- 
nomista.es. 

“El uso de la Inteligencia Artifi- 
cial va a suponer grandes desafios 
para la red eléctrica, particularmen- 
te en Europa. Su uso progresivo y el 
procesamiento de datos en la nube 
crea una demanda eléctrica sin pre- 
cedentes. Solo los procesos asocia- 
dos ala TA suponen el 2,6% del con- 
sumo energético europeo”, apuntó 
Escobar, mientras que un proceso 
completado con IA Generativa, tal 
y como añadió, “puede consumir 
hasta 33 veces más energia que un 
software diseñado especificamente 
para completar esa tarea”. 

Las estimaciones indican que se 
han consumido alrededor de 65.000 
megavatios/hora para entrenar un 
modelo como ChatGPT4, el consu- 
mo equivalente de 20.000 hogares 
en España. Unido al de los centros 
de datos y las criptomonedas, según 
datos dela ATE, se espera que el con- 
sumo se duplique en los próximos 
dos años, Más allá de la 1A, se están 
produciendo otras demandas adicio- 


elEconomista. 
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Agustín Escobar, CEO de Siemens España. 


Los procesos 
asociados a la lA 
suponen el 2,6% 
del consumo 
energético europeo 


nales de energía que van a suponer 
un reto para la gestión de las redes 
eléctricas. En este sentido, el CEO 
señaló la introducción del vehículo 
eléctrico y los puntos de recarga que 
se irán incrementando. Según la ATE 


(Agencia Internacional de la Ener- 
gia), el consumo asociado a la recar- 
ga eléctrica supondrá entre el 6 y el 
8% de la demanda total en Europa 
en 2035, frente al 0,5% actual. 
“Tenemos que aprovechar la in- 
novación y soluciones digitales pa- 
ra cumplir con las regulaciones, pe- 
ro, sobre todo, para mejorar la efi- 
ciencia y construir un futuro más 
sostenible. A través de la digitaliza- 
ción y la innovación strans- 
cender los limites y demostrar que 
la eficiencia energética no es una op- 
ción, sino que tiene que ser un im- 
perativo empresarial”, concluyó. 


wrara 


retos para Eu 


Héctor Flórez, presidente de Deloitte España. 


“La evolución del sector 
puede ser decisiva en el 


futuro del proyecto europeo" 


en la transformación 
energética del continente 


M.G. MADRID. 


Europa muestra una necesidad de 
reinvención y transformación 
tructural. Ante esta situación, Héc- 
tor Flórez, presidente de Deloitte 
España, considera que “la evolu- 
ción del sector energético puede 
tener una influencia decisiva en 
el futuro del proyecto europeo”. 

Flórez hizo referencia a los tres 
pilares sobre los que se ha cimen- 
tado la Unión Europea: la libertad 
política, el crecimiento económi- 
co y la solidaridad social. El pla- 
no económico presenta desafíos 
con una previsión de crecimien- 
to para la Unión Europea del 0,9% 
en 2024 y del 1,5% en 2025, tasas 
inferiores a las de las dos grandes 
potencias mundiales (China y Es- 
tados Unidos). 

En este sentido, el presidente 
de Deloitte España señaló que “nos 
enfrentamos a un gran reto, que 
es el de evolucionar o transformar 
el modelo de crecimiento en Eu- 
ropa para aumentar los niveles de 
prosperidad a largo plazo”. Fló- 
rez apuntó que “tenemos que pro- 
mover inversiones para reducir el 


atraso tecnológico, plantear refor- 
mas que mejoren la productivi- 
dad, conseguir un mayor nivel de 
integración en la región para que 
haya un mercado de superior es- 
cala que estimule la inversión y 
conseguir una autonomía estra- 
tégica en sectores clave como de- 
fensa, energía e industria”. 

Por ello, “es vital para Europa 
tener un sector energético eficien- 
te y competitivo que garantice que 
cuenta con energía asequible, sos- 
tenible y segura para avanzar con 
éxito en la transformación estruc- 
tural. Las empresas energéticas 
españolas pueden jugar un papel 
protagonista en este proceso. Son 
pioneras en el desarrollo de solu- 
ciones tecnológicas sostenibles, 
tienen una gran proyección inter- 
nacional, y están preparadas pa- 
ra contribuir a la transición ener- 
gética en otros países, liderando 
grandes proyectos que, además, 
impulsen la reindustrialización 
europea”, expuso Flórez. 

De este modo, nuestras compa- 
ñías en Europa deben “aprovechar 
el conocimiento y ventajas com- 
petitivas que tenemos en el sec- 
tor energético, para que, en este 
nuevo contexto de transforma- 
ción, elevemos la inversión y la 
apuesta por nuestro continente”, 
concluyó el presidente de Deloi- 
tte España. 


Nada más importante que tu vida 


Compara y analiza los mejores 


seguros de vida y sus coberturas 


O Calcula el precio para las coberturas más demandadas. 
O Las mejores compañías con las mejores taifas. 


O Contrata sin comisiones ni costes añadidos. 
© Compara precios y ahorra hasta un 25%. 
(O Todos los tipos de seguros de vida. 


qui: www.bit Jy/comparador_segurosvida 
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Luis Vial Director general de HomeServe Iberia 


“La sostenibilidad en el hogar es clave 
para alcanzar la descarbonización” 


“Apostamos por 
la instalación de 
paneles solares, 
aerotermias y 
puntos de recarga 
para los hogares” 


EcoBrands MADRID 


¡omeServe cuenta con más de 30 años de 

experiencia ofreciendo soluciones glo- 

bales para la reparación, mantenimiento 
e instalaciones. Ahora, la firma está enfocada en 
convertir el hogar en un espacio más conforta- 
ble, eficiente y sostenible. HomeServe forma 
parte de Brookfield Infrastructure desde 2023, y 
en España y Portugal cuenta con más de 4.000 
profesionales que realizan cerca de 2 millones 
deservicios al año. 


¿Qué importancia tiene la sostenibilidad en el ám- 
bito del hogar? 

“Todos los gobiernos y empresas a nivel mundial 
estamos afrontando el desafio de construir una 
economía más limpia y orientada al objetivo “Net- 
Zero Carbon”. En este contexto, los hogares jue- 
gan un papel fundamental. En España son respon- 
sables del consumo de una quinta parte de toda la 
energia, por lo quelo la sostenibilidad en cada vi- 
viendaes para poder alcanzar los ob- 
jetivos de pra 


energética? 
Las normativas de sostenibilidad energética están 
teniendo un impacto significativo en diversos sec- 
tores, imy la transición hacia un futuro más 
sostenible y con menor impacto ambiental. En 
nuestro sector, el principal objetivo es la reducción 
del consumo energético y el fomento del uso de 
energía renovable, y en nuestro país hemos avan- 
zado a pasos agigantados. Las nuevas construccio- 
nesse realizan ya con unos estándares mínimos de 
eficiencia energética y el parque inmobiliario está 
evolucionando hacia la sostenibilidad. 


¿Cómo ayudáis a los hogares a ser eficientes? 
En HomeServe llevamos más de dos décadas ayu- 
dando alas personas a mejorar su hogar a través 
de nuestros servicios de reparación y manteni- 
miento. Basándonos en esta larga trayectoria, aho- 
ra hemos querido dar un paso más, adaptando 
nuestra propuesta de valor para cuidar de toda la 
infraestructura residencial, diseñando soluciones 
que analizan la eficiencia energética del espacio 
doméstico y proponen las mejores soluciones de 
reparación, mantenimiento o instalación de equi- 
pos con una mejora significativa no solo del con- 
sumo, sino también de la eficiencia. Estamos tra- 
bajando principalmente en el impacto que supo- 
nen los sistemas de climatización, que represen- 
tanel 80% de las emisiones de CO2. Instalamos y 
mantenemos los sistemas de energía renovable 
como paneles solares o puntos de recarga de vehí- 
culos eléctricos, mejoramos el aislamiento de la 
vivienda y promovemos la transición de sistemas 
de climatización tradicionales a modelos híbridos 
o aerotermias, todos ellos más eficientes. 


Dentro del mercado de la energía, ¿qué papel di- 
riais que ocupáis vosotros? 

En HomeServe somos expertos en reparación, 
mantenimiento e instalaciones del hogar. Llega- 
mos a los hogares a través de 3 líneas de negocio 
complementarias: Servicios para la energía, Asis- 
tencia en el hogar e Instalaciones. Nuestro obje- 
tivoes cubrir cualquier necesidad que pueda sur- 
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gir en el ámbito del hogar, siempre de forma más 
eficiente y con mayor calidad. 


Desde hace año y medio pertenecéis a Brookfield, 
que se define por su compromiso con la descar- 
bonización de los hogares. 

Desde Brookfield se promueve la descarboniza- 
ción de los hogares en el mundo, por lo que, si- 
guiendo este mandato estratégico, en Homeer- 
ve priorizamos el negocio de servicios e instala- 
ciones relacionados con energías renovables. Con- 
tar con el apoyo de un grupo empresarial fuerte y 
sólido nos aporta solvencia y nos abre nuevas opor- 
tunidades en este mercado. Durante el año 2023 
realizamos cerca de 800 instalaciones de paneles 
solares, que representa cerca de 2 millones kw/h 
de energía renovable y hemos reducido las emi- 
siones de CO2 en más de mil toneladas. Hemos 
adquirido también compañías locales de instala- 
ción y servicios técnicos oficiales/autorizados de 
los principales fabricantes y el 70% de nuestros 
servicios son atendidos con personal propio, lo 
que nos aporta una ventaja estratégica diferencial. 


¿Cuáles son los retos de las 
por la mayor concienciación de la población so- 


breel uso de energías renovables, la reducción de 
costes, así como los incentivos gubernamentales 


LUIS VIAL, DIRECTOR GENERAL DE MOMESERVE IBERIA. 


ylos precios de la energía. En el caso de los pane- 
les solares, los nuevos modelos son cada vez más 
eficientes y permiten generar más energía con la 
misma cantidad de luz solar, haciéndolos más 
atractivos para los consumidores que buscan ma- 
ximizar su inversión. Las empresas tenemos el re- 
to de ofrecer al cliente la mejor solución, así co- 
mo asesorarles en todo el proceso y facilitar la fi- 
nanciación. Solo así conseguiremos alcanzar los 
objetivos de descarbonización. 


Apartado de la descarbonización, ¿qué otras medi- 

para ser sostenibles? 
a nde ralajendo para que nuestras oficinas 
sean más sostenibles. Nuestro compromiso para 
2030 es que el 100% de la energía que consumi- 
mos provenga de fuentes renovables en las ofici- 
nas de más de 50 empleados y que el 100% de 
nuestra flota de vehículos sea ECO y CERO, Con- 
tamos con la certificación ISO 14001 de gestión 
medioambiental y realizamos una gran labor de 
concienciación con nuestros grupos de interés. 
También queremos contribuir socialmente con 
nuestro conocimiento y experiencia en eficien- 
cia energética, brindando nuestra ayuda para la 
instalación de paneles solares o sistemas de cli- 
matización eficiente a ONG. Asi, no solo les ayu- 
damos a reducir sus consumos, sino que contri- 
buimos al objetivo global de descarbonización de 
la economía de nuestro país. 


Producido por EcoBrands 
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Las renovables alertan de riesgos que suponen 
los plazos para la conexión de 43.000 MW 


La electrificación y el almacenamiento son las claves para el futuro energético y reducir la volatidad 


España, explicó que desde 2018 la los 650 MW, lo que equivale a una la necesidad de una mayor seguri- nistrativa para reducir los tiempos 
Noelia García MADRID empresa desarrolló un plan dene- producción anual suficiente para dad jurídica. Comparó la situación — de desarrollo de los proyectos. 
gocio con el objetivo de convertirse abastecer a más de 450.000 familias con otros países y sugirió que Espa- Moreno también comentó que los 
El sector unamayoreficien- en unodeloslideresdelsectorenel españolas. ña debe ofrecer condicionessimila- hitos han generado una presión adi- 
cia administrativa, estabilidad juri- pais, y que continúan trabajandoen Ferrer informó que han añadido res para atraer inversión, destacan- cional sobre los promotores, ya que 
dica, y una mejor alineaciónentrela esa dirección. MencionóqueStatkraft 14 gigavatios a su cartera, con 150 do que la seguridad jurídica ylavi- ahora están obligados a fijar fechas 
demanda y lacapacidad dela red pa- ha adquirido Enerfin por 1800 mi- MW de energía eólica conectada y sibilidad son cruciales para el desa- para la conexión de los parques, aun- 
raimpulsar el desarrollo sostenible lones de euros, lo que la ha posicio- 50 MW solares en instalación. Es- rrollo continuo. que todavía hay muchos aspectos 
de las energías renovables en Espa- nado en el Top 10 del sector eólico tán iniciando 90 MW de eólica re- Igualmente, María Moreno, CEO que escapan a su control. Aunque 
ña. Estas son algunas de las conclu- en España. Con esta adquisición, la novable y planean cinco baterías pa- de Greenalia Power Spain, recono- considera que el sistema de hitos es 
siones de la segunda mesa de deba- compañía ha incrementado sucar- — ra el próximo año dentro delos pro- ció que los hitos administrativos han — positivo, aclaró que no esla solución 
te: Generación en Renovables del IX terarenovable en 1.600 MW ysuca- — yectos Pertes. La empresa sigue in- — tenido un impacto positivo, perose- definitiva. 
Foro de Energía, en el que partici- pacidad instalada ha crecido hasta. virtiendo y creciendo, perosubrayó — ñalóque aún falta mucho por hacer. En este sentido, Adriano García 
paron varios expertos del sector. Ñ , Explicó que hay numerosos trámi- Piquero, CEO de RES España, ex- 
Óscar Fernández, presidente de “El sistema de hitos es tes pendientes que dependen de di- — plicó que la entrada de RES enel pa- 
Shell España, señaló que es necesa- iti ji ferentes organismos, y que,alnoes- is forma; desu estrategia de cre- 
rioreconocer el esfuerzo quetamo — POSItivo porque evita tarujen tos no reciben tots. cinlenta enfscada en expandir 
el Gobierno como las Administra- la especulación y atención mediática. Por ello, desta- unidad de servicios. La empresa es- 
ciones autonómicas han realizado organiza los có que su empresa sigue trabajando tá invirtiendo en mejorar su capaci- 
este año en la tramitación de nume- PS a para que los proyectos puedan avan- dad para gestionar activos en ope- 
rosos proyectos, destacando la au- Proyectos’ zar hacia su construcción, aunque ración y diversificar los servicios y 
torización de 43 gigavatios (GW)de — óscarFernández el proceso aún es lento. Subrayó la. soluciones que ofrece. El objetivo de 
construcción. Comentó que el go- Presidente de Shell España necesidad de mayor agilidad admi-— RES, según García Piquero, es en- 


bierno ha comprendido la necesi- 
dad de conceder prórrogas, aunque 
precisó que el problema aún no es- 
tá resuelto. 

Fernández indicó que la reciente 
ola de autorizaciones está respalda- 
da por proyectos viables con finan- 
ciación asegurada, aunque han en- 
frentado problemas de recursos. Pi- 
dió así más fondos para el MITE- 
CO y una administración más ágil 
en el cumplimiento de hitos, desta- 
cando que el mecanismo de los mis- 
mos organiza los proyectos y evita 
especulación, pero los retrasos y fal- 
ta de recursos suelen perjudicar a 
los promotores. También mencio- 
nó que Shell invertirá entre 10.000 
y 15.000 millones de euros en pro- 


“La generación 
hidráulica reversible 
tiene un gran 
potencial 
aprovechable” 


Adolfo Rebollo. 
CEO de Ingeteam 


“Statkraft ha adquirido 
Enerfin, lo que la ha 
posicionado en 

el Top 10' del sector 
eólico en nuestro país” 


yectos bajos en carbono, como ener- 
gias renovables, hidrógeno y biome- José Miguel Ferrer 
tano, entre 2023 y 2025. Director general de Statkraft en España 
Por su parte, Adolfo Rebollo, CEO A 
de Ingeteam, explicó que su empre- g 
sa ha logrado superar los 1000 mi- En 2025 tendremos 
Tones en facturación. La compañía nuevos proyectos 
se dedica principalmente al desarro- fot la y 
llo de equipos de electrónica de po- fotovoltaicos 
tencia, electrónica de control, mo- en Andalucía 


tores, generadores eléctricos, bom- 
bas y motores sumergibles, así co- 
moalaingenieria eléctrica. Rebollo 
destacó que el principal objetivo de 
la empresa es la electrificación. 


Subrayó la necesidad dequelos „o 
proyectos tengan sentido y que pa- El objetivo de RES es 
ra avanzar en la electrificación es im- entrar en América 
prescindible contar con almacena- | pj Irá 
miento eficiente. Además, mencio- tina y el sur de 
nó gel pesa qa ekc- Europa, cubriendo toda 
renowablesparagaranizarlasosto: la Cadena de valor” 
nibilidad. Asimismo, José Miguel Fe- Adriano Garcia Piquero 
rrer, director general de Statkraften CEO de RES España 


IX FORO 
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trar en mercados de América Lati- 
nayel sur de Europa, cubriendo to- 
da la cadena de valor, desde el desa- 
rrollo y construcción hasta la ges- 
tión y mejora de la explotación de 
activos. Además, subrayó que segui- 
rán invirtiendo en estas regiones con 
la intención de que Europa se con- 
vierta en un mercado clave para el 
grupo RES. 

Por su parte, Guillermo Negro, 
CEO de Magnon, filial de energía re- 
novable de Ence, destacó que la em- 
presa es líder en España en la pro- 
ducción de energía renovable a par- 
tir de biomasa forestal y agrícola. Se- 
ñaló que Magnon gestiona 1,5 
millones de toneladas de biomasa, 
que transforma en kilovatios/hora 
térmicos, y en el futuro espera con- 
vertir este recurso en combustibles 
sostenibles. Enfatizó la importancia 
de las plantas de biomasa eléctrica, 
ya que son fundamentales para mo- 
vilizar este recurso, a pesar de que 
la biomasa sigue siendo la energía 
más “olvidada” del mercado, a pe- 
sar de su firmeza y su capacidad pa- 
ra generar empleo de calidad enzo- 
nas despobladas. 

Negro explicó que antes del vera- 
no, el esquema regulatorio causaba 
un desacoplamiento entre ingresos 
generados y generación de caja, im- 
pidiendo que la empresa cobrara a 
tiempo. Con la nueva regulación, se 
ha solucionado este problema, ga- 
rantizando una rentabilidad razo- 


nable para las plantas de biomasa, 
aunque aún no se cubren todos los 
costos asociados. Actualmente, es- 
peran la actualización del Plan Na- 
cional Integrado de Energía y Cli- 
ma (PNIEC) para clarificar el futu- 


de algunas plantas de biomasa y la 
incertidumbre sobre su repotencia- 
cióno mejora en eficiencia, además 

de queestas plantas no podrán par- 
ticipar en los futuros mecanismos 
de capacidad. 

Felicitó al gobierno por el éxito 
del PERTE de descarbonización, 
que ha promovido muchos proyec- 
tos de biomasa. La convocatoria de 
ayudas, publicada en diciembre, ha 
asignado 200 millones de euros en 
ayudas directas, con una fecha limi- 
te para iniciar los proyectos en mar- 
zo de 2026. 

Mirko Molinari, Chief Commer- 
cial Officer de X-ELIO, comentó que 
la empresa, especializada en el de- 

sarrollo, construcción, financiación 
y operación de proyectos energéti- 
cos renovables y sostenibles, tiene 
presencia en ocho países, incluyen- 
do Europa, Estados Unidos, Améri- 
ca Latina, Japón y Australia. 

En España, Molinari destacó que 
la empresa tiene 1 GW de proyectos 
en construcción y ya ha instalado 3 
GW. Sin embargo, señaló que, aun- 
que España ha sido pionera en el de- 
sarrollo de energías renovables, le 


sorprende el retraso en el desarro- 
llo de baterías. Molinari explicó que 
están evaluando cómo trasladar a 
España los casos de éxito de otros 
países, como Italia, Polonia o Japón, 
donde el avance en este campo ha 
sido más significativo. Finalmente, 
lamentó que España no haya apro- 
vechado la oportunidad de liderar 
este desarrollo como lo han hecho 
otras naciones. 
Asimismo, Carlos Relancio, CEO 
de Titan Solar y director de Reno- 
vables en Galp, expresó el compro- 


Los hitos 
administrativos han 
tenido un impacto 
positivo, pero aún 
falta mucho trabajo 


miso de Galp con la transición ener- 
gética, subrayando que las energías 
renovables son una parte integral de 
sus acciones. Mencionó que están 
trabajando en la descarbonización 
de la refineria de Sines, con el obje- 
tivo de convertirla en un Polo de 
Energía Verde. 

Relancio destacó que Galp está in- 
virtiendoen una planta de 100 MW 
de hidrógeno para su uso y en la des- 
carbonización de procesos de sus 
clientes. Junto con Northvolt inver- 
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tirá unos 700 millones de euros en 


ta de 28 GW, mientras que el sector 
proyecta unos 15 GW antes de 2028, 
aunque la regulación podria com- 
plicar esto. Aunque los hitos admi- 
quedan aspectos por resolver, espe- 
cialmente en infraestructura de co- 
nexión, plazos y consecuencias de 
retrasos. También expresó preocu- 
pación por el impacto futuro de la 
demanda éti 


energética. 
Mercedes Casado de Amezúa Aya- 
la, Head of Development Onshore 
Wind and PV Spain de RWE Re- 
Tberia, explicó que la em- 
presa tiene planes muy ambiciosos 
para alcanzar la neutralidad de car- 
bono en 2040. RWE tiene previsto 
invertir 55.000 millones de euros 
hasta 2030 con el objetivo de añadir 
65. GW de energía renovable adicio- 
nal, incluyendo eólica marina, eóli- 
ca terrestre, fotovoltaica, baterías, 
energías flexibles e hidrógeno. 
Casado de Amezúa destacó la ne- 
cesidad de atraer inversión global a 
España, más allá de la seguridad ju- 
ridica y la estabilidad regulatoria. En 
el contexto actual de los hitos admi- 
nistrativos, subrayó la importancia 
dela visibilidad. Aunque 28 GW (25 


“Las plantas de 
biomasa emiten CO2 
biogénico, del cual 
Magnon emite 2,4 
millones de toneladas” 


Guillermo Negro 
CEO de Magnon 


GW fotovoltaicos) recibieron auto- 
rización administrativa de construc- 
ciónel 25 de julio, enfatizó que con- 
tar con más información sobre la dis- 
ponibilidad real en el mercado ayu- 
daría a evitar un desacople entre 
generación y demanda. 
Relancio destacó el avance en ge- 
úneración de energia y la necesidad 
de gestionar adecuadamente las so- 
licitudes de demanda de gigavatios 
no atendidas. También, Molinari se 
preocupó por el crecimiento insufi- 
ciente dela demanda y la necesidad 
de enfocar más en generación, ad- 
virtiendo que el problema es de cor- 
to plazo. Por su parte, Ferrer señaló 


EICEO de Magnon mencionó que 
la falta de sincronización entre de- 
manday capacidad de red aumenta 
la volatilidad, y que la biomasa será 
clave para mitigar este efecto. 
Asimismo, Casado de Amezúa sos- 
tuvo que el mercado marginalista si- 
gue siendo el mejor para asignar re- 
cursos, pero necesita mecanismos 
de precios adicionales para reducir 
la volatilidad. También mencionó la 
utilidad de los criterios cualitativos 
en las subastas. El presidente de Shell 
España señaló que las subastas pue- 
den ser útiles si se manejan con cui- 
dado y destacó que España lidera en 
PPAs, que podrían asegurar la finan- 
ciación de proyectos renovables, 


“Nos sorprende 

el retraso en el 
desarrollo de baterías 
que tiene España 
respecto a Europa” 


Molinari 
Chief Commercial Officer de X-ELIO 


“Es preciso aclarar 
plazos y consecuencias 
en caso de retrasos en 
las conexiones de los 
parques renovables” 


Carlos Relancio CEO de Titan Solar y 
director de Renovables en Galp 


“Más información del 
mercado eléctrico para 
evitar el desacople 
entre generación y 
demanda” 
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El hidrógeno y el biometano piden reducir las 
barreras regulatorias para acelerar su crecimiento 


Las compañías energéticas explican que ambos gases resultarán necesarios para la descarbonización 


Aitor Caballero Cortés MADRID 


La producción de energías reno- 
vables en España se acelera para 
lograr el objetivo de descarboni- 
zación marcado por las institucio- 
nes europeas. Por ello, los ponen- 
tes de la tercera mesa del IX Foro 
de Energía, Los nuevos retos para 
Europa, organizado por elEcono- 
mista.es, consideran este 2024 co- 
mo “el año de la aceleración, ya que 
todas las compañías del sector es- 
tán llevando a cabo cada vez más 
proyectos para conseguir exten- 
der soluciones no contaminantes 
en el mercado. 

Y es que hidrógeno y biometa- 
no se presentan no solo como las 
soluciones del futuro, sino ya del 
presente, Pero los participantes en 
el debate incidieron en que, aun- 
que la industria “ya ha madurado”, 
necesita también el empuje de otros 
factores. 

Todos los ponentes coincidieron 
en que las infraestructuras son cla- 
ve para llevar la producción de es- 
tas energías “allá donde lo reclame 
la demanda”. El otro punto de la 
mañana lo ocupó la regulación, pa- 
ra la cual los ponentes exigían “trans- 
parencia, claridad y ser concisos”. 
Añadieron también el papel de las 
ayudas públicas para el impulso de 
la industria, debido al “gap entre el 
precio de producción y el de con- 
sumo”, ya que por ahí pasa el que 
estos medios sean competitivos y 
una alternativa real a otras energías. 
Por ello, creen que esos fondos de- 
ben ir destinados a “soportar esas 
diferencias que aún existen”, 

El primero en hablar sobre las 
barreras de estos proyectos fue 
Gonzalo Cañete, consejero dele- 
gado de PreZero en España y Por- 
tugal, que indicó que la solución 
avanzaba por dos vias principales: 
“La falta de agilidad y de coordi- 
nación en los procesos adminis- 
trativos para el desarrollo de estas 
iniciativas, que lastran la rentabi- 
lidad y frenan la inversión; y los in- 
centivos al consumo de biometa- 
no y la falta de ambición en obje- 
tivos nacionales”, argumentó. Es- 
paña tan solo lleva el 2% de estos 
objetivos comparado con otros paí- 
ses, pero Cañete quiere dejar cla- 
ro el fin “no es pedir subvencio- 
nes, sino un marco que favorezca 
el desarrollo de la industria con in- 
centivos al consumo, como hace 
Francia, Alemania o Dinamarca”. 
También añadió la importancia de 
la colaboración entre empresas pri- 


España y Portugal, 
los grandes 


vadas “para desarrollar grandes 
proyectos conjuntamente, en la 
que cada uno aporte su valor aña- 
dido. 

Posteriormente habló Javier Con- 
treras, CEO de Nortegas, que qui- 
so hacer un par de apuntes: “En 
primer lugar, lo básico que necesi- 
tamos son infraestructuras, por- 
que las redes principales de bio- 
metano están en zonas rurales, don- 
de el consumo es bajo”. Para ello, 
puso en contexto con un ejemplo 
práctico: “Hablamos de unas 100 
instalaciones de flujos en España, 
cuya inversión por planta ronda- 


ría los 1,5 y los 2 millones de euros, 
por lo que en total serian entre 150 
y 200 millones. Esto, con una re- 
tribución de unos 20-25 millones 
para un sistema como el gasista, 
que tiene 2.500 millones de coste, 
noes relevante”, expresó. El segun- 
do punto que quiso apuntalar Con- 
treras fue la regulación “para que 
haya obligaciones de revalorizar 
los residuos”. Porque, según co- 
mentó, España es el tercer país en 
potencial de residuos y el último 
en generación de biometano. 
Fidel López Soria, el consejero 
delegado de Redexis, quiso desta- 
car el diferente trato que cada au- 
tonomía está dando a las regula- 
ciones,“ por ser muy complejas”. 
añadió que otra de las cla- 
ves deberia ser incentivar la de- 
manda de biometano, sobre todo 
en el sector residencial, y propo- 
ne “una cuota especial”, 
El turno llegó a Raúl Suárez, CEO 
de Nedgia, quien insistió en tres 
puntos estratégicos: politica ener- 
gética, ayudas y regulación. Suá- 
rez piensa que “se debe exprimir 
todo el potencial de España y ser 
ambiciosos con los objetivos”, di- 
jo en referencia a un salto “nece- 
sario” del próximo Plan Nacional 
Integrado de Energía y Clima 
(PNIEC). En cuanto a las subven- 
ciones, el CEO de Nedgia denun- 
ció que “no se ha contado con tan- 
tas como con otras energías, y creo 
que las necesita para reducir los 
costes de conexión”. Por último, 
quiso recalcar que las regulacio- 
nes deben ser “claras y concisas, 
además de transparentes”. 
Arturo Gonzalo Aizpiri, conse- 
jero delegado de Enagás, coinci- 


“En 2030 habrá 70 
plantas produciendo 
tres teravatios hora y 
supondrá una inversión 
de 900 millones” 


Javier Contreras 
CEO de Nortegas 


“Para extender 

el hidrógeno 
necesitamos una 
infraestructura similar 
a la gasista” 


Arturo Gonzalo Aizpiri 
Consejero delegado de Enagás 


dió con la necesidad de una infraes- 
tructura fuerte y en fijarse en el 
ejemplo del gas natural para im- 
plementarlo en el hidrógeno. Ade- 
más, quiso exponer el papel de la 
regulación: “Las obligaciones re- 
gulatorias están ahí, pero tienen 
que acabar de concretarse sus ins- 
trumentos de aplicación, que será 
la clave para incentivar la produc- 
ción de ambos gases' 

El CEO de EXolum, Jorge Lan- 
za, abrió el debate del reto tecno- 
lógico que supone la producción 
de ambos gases y trató de explicar 
por qué al hidrógeno le falta “pa- 
ra ser competitivo”. Para ello, pu- 
so un ejemplo en el que está invo- 
lucrado la compañía en el que, ade- 
más de dar ayudas al generador de 
hidrógeno, también los fondos lle- 
gan al fabricante de vehículos y a 
la logística, para así crear nueva 
demanda. | 

Oliverio Álvarez, socio respon- 
sable de Energía, Recursos e Indus- 
tria de Deloitte, dio una visión más 
periférica y subrayó la necesidad 
de una regulación más sencilla y de 
la importancia de reducir el riesgo. 
Por último, José María Llopis, ma- 
naging director Spain de Smarte- 
nergy, elevó el tema de la gestión 
del recurso hídrico como una de las 
barreras y la importancia de incluir 
la circularidad del proceso, pero 
destacó que lo importante es la crea- 
ción de mercado, ya que el gap en- 
tre producción y venta sigue sien- 
do “muy elevado”. 


El año de cada compañía 

Posteriormente, todos los ponen- 
tes expusieron los hitos y avances 
de sus compañias a lo largo de es- 


te año. El primero en intervenir 
fue Contreras, que destacó la im- 
portancia que tiene para ellos los 
gases renovables, ya que “desde 
2019, cuando llevamos a cabo la 
estrategia, sabíamos que iban a ser 
claves”. Contreras explicó los más 
de 40 negocios en cartera que es- 
tán llevando a cabo, de los cuales 
16 están “en tramitación avanza- 
da”. Con todo ello, serán capaces 
de producir 2 teravatios a la hora 
“el doble que un consumidor im- 
portante, como Arcelor con el gas 
natural en Asturias”, Pero eso es 
solo el principio, ya que prevé que 
para 2030 “haya cerca de 70 plan- 
tas operando para producir cerca 
de tres teravatios a la hora, Esto 
supondrá una inversión de 900 mi- 
lones y la creación de más de 450 
empleos”. 

Por su parte, Aizpiri resumió los 
hitos de la compañía “el gran in- 
terés que hemos visto por estos 
materiales”. Además, añadió a su 
discurso “la propuesta de planifi- 
cación no vinculante de la infraes- 
tructura de hidrógeno que presen- 
tamos al Ministe 

Por último, Aizpiri detalló que 
todas las actualizaciones al respec- 
to las presentarán el 29 de enero 
en lo que será el Tercer Día del Hi- 
drógeno de Enagás. 

López Soria habló de la creación 
de la filial Biored para el desarro- 
lo del biometano, de las cuales 
hasta ahora poseen tres plantas 
con producción de biogás y dos de 
ellas lo inyectarán a la red nacio- 
nal. Respecto al hidrógeno, López 
expuso la primera planta de hidró- 
geno verde de Castilla y León y el 
hidroducto de Mallorca. 


“Hay que incentivar 
la demanda 

de biometano, 

en especial 

la residencial” 


Fidel López Soria 
Consejero delegado de Redexis 


“Se necesitan tres 
puntos para progresar 
en producción: 
política energética, 
ayudas y regulación” 


Raúl Suárez 
CEO de Nedgia 
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A su vez, Suárez subrayó la po- 
sición de su compañía en el mer- 
cado: “Tenemos una posición de 
distribución del 70% en el país”, 
dijo, además de explicar los “45 
proyectos en ejecución que apor- 
tarán 2 teravatios hora al sistema”. 
También expresó que “el mayor 


problema de ambas soluciones re- 
side en la incertidumbre”. 
Posteriormente, el turno le Ile- 
gó a Lanza, el cual quiso destacar 
el papel de su empresa en estos ga- 
ses renovables a pesar de ser una 
compañia fundamentada en hidro- 
carburos: “El mayor consumidor 


“El hidrógeno es clave 
en la descarbonización, 
y su mayor consumidor 
esla industria 

del petróleo” 


Jorge Lanza 
CEO de Exolum 


“Para cerrar la brecha 
entre oferta y demanda 
de hidrógeno 
necesitamos optimizar 
inversiones y costes” 


Oliverio Álvarez 
Socio responsable de Energía de Deloitte 


de hidrógeno es la industria del 
petróleo”, argumentó. También 
habló de su papel en la descarbo- 
nización de aviones y barcos me- 
diante los biocombustibles y del 
transporte de hidrógeno molecu- 
lar, implicando al sistema de mo- 
vilidad y transporte actual. 


“Las diferencias entre 


el precio de producción 
y el de venta deben 
subsanarlas las 
subvenciones” 


José María Llopis 
Managing director Spain de Smartenergy 


Deizq. a dcha.: Rubén Esteller (eE), 


Álvarez apuntó entonces algu- 
nas de las claves para que el sec- 
tor de estas renovables despegue 
del todo: las infraestructuras para 
mejorar las conexiones; garanti- 
zar el pleno cumplimiento de to- 
da la normativa medioambiental 
y minimizando el rechazo social; 


“Los biorresiduos son 
clave para la producción 
de biometano, pero 
apenas el 10% se 
recoge por separado” 


Gonzalo Cañete 
CEO de PreZero en España y Portugal 


y también la regulación energéti- 
ca y de gestión de residuos y de nu- 
trición del suelo, que acompañe el 
desarrollo de este sector”. 
Cañete resaltó que su compañía 
“produjo el 75% de todo el biome- 
tano que se generó en España”. 
También apuntó a “la oportunidad 
en la generación de biometano a 
partir de los residuos orgánicos 
municipales, siempre que éstos 
procedan de la recogida selectiva 
orgánica. Los biorresiduos supo- 
nen entre el 30 y 40% de la totali- 
dad de los desechos urbanos y és- 
ta. es una fracción considerada prio- 
ritaria desde 2015, cuando se adop- 
tó el primer Plan de Acción de 
Economía Circular de la UE”. Sin 
embargo, Cañete cree que “hoy por 
hoy apenas el 10 % de la fracción 
orgánica de los RSU generados en 
España se recogen por separado”. 
Llopis completó el debate con 
las iniciativas que está llevando a 
cabo su compañía, especialmente 
en Castellón, así como la produc- 
ción de SAF e hidrógeno en aero- 
puertos de Portugal y España, y de 
generación de amoniaco en Italia. 
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Los objetivos para 2030 son posibles con 
menos costes, más talento y mayor flexibilidad 


Las energías renovables afrontan en próximos años nuevos retos que se suman a los vistos hasta ahora 


Sergio M. Fernández MADRID. 


El modelo energético en España es- 
tá ligado al despliegue de las reno- 
vables más allá del 2030. Aunque 
esta fecha es clave al representar el 
final de periodo del actual Plan Na- 
cional Integrado de Energía y Cli- 
ma (PNIEC), la industria ligada a 
las energías eólicas, marinas, foto- 
voltaicas, a la descarbonización y 
al almacenamiento mira más allá. 
Los retos que se plantean a partir 
de ahora se suman a los vistos en 
los últimos años marcados por la 
volatilidad tras la pandemia. No 
obstante, las empresas del sector 
consideran que aún se pueden cum- 
plir los objetivos previstos para el 
2030 si los costes se reducen, se da 
mayor flexibilización desde un pun- 
to regulatorio y se atrae a más ta- 
lento. Éstas son algunas de las prin- 


cipales conclusiones que pudo ex- 
traerse del IX Foro de Energía or- 
ganizado por elEconomista.es. 

Recientemente, el Banco de Es- 
paña estimó que el precio mayoris- 
ta de la electricidad podría redu- 
cirse hasta en un 50 % adicional en 
2030 en los escenarios de desplie- 
gue de generación renovable con- 
templados en el PNIEC. El reto es- 
tá en la aprobación de proyectos, 
despliegue y construcción de nue- 
vas instalaciones tras unos años 
complicados para la industria. 

La evolución de los costes de las 
energías renovables ha limitado los 
márgenes de la industria y cercena 
elacceso a inversores. “Las máqui- 
nas hoy en día son más grandes y 
más caras, luego los costes no han 
bajado para los proyectos eólicos. 
La subida de los precios ha sido im- 
portante y España es un país sofis- 


España cuenta con 
las condiciones 
óptimas para 
liderar la energía 
eólica marina 


ticado y dificil. El nuevo mercado 
de incertidumbre obliga a llevar a 
cabo proyectos sin saber si se po- 
drá recuperar lo invertido y eso di- 
ficulta el proceso”, comentó el di- 
rector general de Southern Euro- 
pe de SSE Renewables, Ángel Her- 
nández del Teso. 

Por otra parte está el actual mar- 
coregulatorio, poco flexible según 
varias voces que intervinieron en 
este foro y que obligan a trabajar 
con cambios de ritmo que dificul- 


tan una aplicación sostenible de los 
proyectos. “Hay incertidumbre al- 
rededor de que haya recursos para 
aplicar proyectos inmediatos, pero 
igual no a futuro porque no sabe- 
mos el calendario global que se es- 
tá barajando. Tenemos que tener 
presente la incertidumbre en el me- 
dio plazo”, explicó el director ge- 
neral de Forestalia, Carlos Reyero, 

Otra dificultad añadida para lle- 
gar al 2030 con los objetivos cum- 
plidos y seguir la ener- 
gía renovable más allá de esta fe- 
cha es el acceso al talento. Dada la 
incertidumbre y la volatilidad del 
sector y el reciente atractivo de otras 
ramas tecnológicas, los perfiles pro- 
fesionales, como pueden ser los in- 
genieros, prefieren especializarse 
en otros sectores. Esto reduce la 
mano de obra disponible 
vierte en un problema es 


"TUEVOS retos para 


Eur, opa 


comoreconoce el director general 
de Vinci Energies en España, Lau- 
rentClech. “Si queremos hacer to- 
do lo que queremos hacer, hacen 
falta 30.000 ingenieros para 2030 
que a día de hoy no tenemos”. 

Existen además otros condici 
nantes que van más allá de la legis- 
lación europea en materia de ener- 
gías renovables, como recalcó el di- 
rector de CIP en España, Javier Pra- 
dos. “Dependemos también de la 
evolución de los tipos de interés, 
por ejemplo. Sí creemos que la evo- 
lución de los costes irá a la baja. Pe- 
ro ¿los factores que influyen hoy se- 
guirán siendo los mismos 
turó el responsable de Copenhagen 
Infrastructure Partners. 

Por otra parte, el estrechamien- 
to de márgenes y la evolución de 
los precios de la energía también 
afecta al incentivo de iniciar nue- 


vos proyectos, como. el CEO 
de Edison Next España, Íñigo Ber- 
trand. “La caída de los precios en 
los últimos años ha frenado la apli- 
cación de algunas tecnologías. Ade- 
más, la demanda de energía tam- 
bién se ha visto afectada porque hoy 
la eficiencia energética permite dar 
el mismo servicio o producir lo mis- 
mo con menos energía”. 

No obstante, esto no tiene por qué 
seguir el mismo cauce en próximos 
años, según comentó el CEO de 
ELMYA, José María Piñar. “En los 
dos últimos años hemos visto có- 
moel precio de las fotovoltaicas ha 
bajado un 20% pero se debe, prin- 
cipalmente, a que a China le sobra 
la mitad de producción y el panel 
está un 20-25%. Por contra el res- 
to del proyecto fotovoltaico ha es- 
tado más ligado al mercado del ace- 
ro. En la parte de la construcción 
ha habido una inflación de casi el 
50%. En cuanto la demanda de pa- 
neles vuelva a subir afectará al pre- 
cio. Dependerá de China y desi se- 
guirá siendo el principal productor 
de paneles”, explicó el responsable 
de ELMYA, quien añadió como es- 
to y la evolución del precio del litio 
ala baja mejora la viabilidad y ren- 
tabilidad de los proyectos futuros. 


Cumplir con el PNIEC 

Esto lleva alos partícipes de este fo- 
ro de energía a preguntarse si los 
puntos que recoge el PNIEC son o 


ia.es VIERNES, 6 DE SEPTIEMBRE DE 2024 


no demasiado ambiciosos o si per- 
miten operar con flexibilidad a las 
empresas para su ejecución. “Se pue- 
de cumplir el PNIEC pero hay que 
trabajar para que la demanda pue- 
da subir. Hay que trabajar para que 
el tema de la energía se vuelva más 
eficiente y que la movilidad pueda 


tricidad” explicó la directora gene- 
ral Plenitude Renovables en Espa- 
ña y Francia, Mariangiola Mollico- 
ne. 

La incertidumbre en la aplicación 
de las energias renovables en el vo- 
til entorno actual también está pro- 
vocando la cancelación de proyec- 
tos, como explica el director gene- 
ral de Forestalia. A su juicio, los ni- 
veles de demanda “están lejos de lo 
que se esperaba en 2024. Estamos 
en niveles de hace una década, pe- 
rola demanda subyacente existe. Lo 
que pasa es que está insatisfecha con 
el acceso”, apuntó Reyero. 

“En líneas generales creemos que 
el Plan Nacional Integrado de Ener- 
gía y Clima es bueno. Lo que tene- 
mosclaro esque si hay que estar pa- 
rando y arrancando continuamen- 
te es dificil que funcione”, comen- 
tó Ángel Hernández del Teso. 

Por eso mismo, el director gene- 
ral de VINCI Energies Spain insis- 
te enla necesidad de estrechar el di- 
ferencial entre los proyectos y las 
ejecuciones finales de planes de ge- 
neración de energía para que se ajus- 


“España puede 
ocupar un lugar 
estratégico en la 
cadena de suministro 
de la eólica marina” 


Íñigo Bertrand 
CEO de Edison Next España 


3 E 


“El PNIEC es bueno, H 
pero es difícil que 
funcione si hay que 
parar y arrancar 
continuamente” 
Hernández del 


Ángel Teso 
Director peneral de Southern Europe de 
SSE Renewables 


f- 


“Esperamos que los 
costes bajen pero, 
¿los factores que 
influyen hoy seguirán 
siendo los mismos?” 


Javier Prados 
Director de CIP en España 


E problema 
estructural existe y 
no se está achacando 
desde el punto de 
vista regulatorio” 


CEO de ELMYA 


“El PNIEC se puede 
conseguir, pero hay 
que hacer que las 
renovables se vuelvan 
más eficientes” 


Mariangiola Mollicone 
Directora general Plenitude Renovables 


Aa 


“España tiene 

la capacidad para 

la implementación 
de energía eléctrica, 
pero falta talento ” 


Laurent Clech 
Director general de Vina Energies Spain 


“Falta demanda. Los 
niveles están lejos de 
lo esperado en 2024, 
pero la necesidad 
subyacente existe” 


Carlos Reyero 
Director general de Forestalia 
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ten ala realidad y dejen de ser una 
mera hipótesis. 

El responsable de Forestalia pro- 
puso, a su vez, invertir más en re- 
des, que considera insuficientes y 
poco flexibles, para evitar que los 
consumidores e inversores acudan 
a otros mercados en busca de me- 
jores oportunidades. Y en esta línea 
avanzó también el CEO de ELMYA. 
“La inversión en redes está regula- 
da por BOE y las siguientes líneas 
no llegan hasta el 2026. Hace falta 
regulación y mecanismos de pago 
por capacidad, potencial de alma- 
cenamiento.. Vamos tres años tar- 
de. El problema es estructural, exis- 
te y no se está achacando desde el 
punto de vista regulatorio, Que los 
objetivos se cumplan es vital para 
llegar a lo proyectado para 2030”, 
consideró Piñar. 

Y es que, en líneas generales, los 
ponentes concuerdan en que el tra- 
bajo que se está haciendo en mate- 
ria de energías renovables está a la 
altura de las expectativas pero que 
la dinámica actual que pauta la le- 
gislación afecta al sector y lamina 
las inversiones. Y, lo mismo que ocu- 
rre con la generación de energía se 
extendería a las tecnologías de al- 
'macenamiento de la misma. 


La eólica marina flotante 

La energía eólica marina flotante 
contó con un capítulo especial den- 
tro de esta mesa de debate del IX 
Foro de Energía. Esta tecnología, 
que se aprovecha de la fuerza del 
viento que se produce en alta mar 
de mayor velocidad debido a la fal- 
ta de obstáculos, apenas tiene aco- 
gida en España, en comparación con 
otras geografías europeas. 

“Nos gustaría traer toda nuestra 
experiencia de otros paises a Espa- 
ña para aplicar esta tecnología con 
la que ya trabajamos. Quizá en unas 
zonas más que en otras, pero se pue- 
de aplicar en estas costas. Creo que 
aunque vayamos tarde, esto no im- 
plica que no podamos acelerar la ge- 
neración de energía por esta vía”, 
indicó Javier Prados, de CIP en Es- 
paña. 

“España cuenta con una las me- 

jores condiciones óptimas para la 
energía eólica marina, por sus 8000 
km de costa, Creemos que esta tec- 
nología pude ayudar a países como 
España en sus objetivos de energía 
para 2030” comentó la directora ge- 
neral de Plenitude Renovables pa- 
ra España y Francia, Mariangiola 
Mollicone. Además, desde la firma 
añaden que esto también sería fa- 
vorable para el empleo y la cadena 
de suministro. 
_ En esta línea se mueve también 
Íñigo Bertrand, de Edison Next Es- 
paña. “No solo hay que pensar enla 
tecnología de la eólica marina flo- 
tante, sino en todas las soluciones 
navales y civiles que se necesitan al- 
rededor de la misma. Hablamos de 
materias primas, empresas con ex- 
periencia en el hormigón... Creo que 
España tiene la capacidad para ser 
clave en la cadena de suministro de 
esta tecnología de energía eólica ma- 
rina”, apuntó Bertrand. 
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VIERNES, 6 DE SEPTIEMBRE DE 2024 ell 


Las comercializadoras cargan contra la tarifa 
regulada y las limitaciones para captar clientes 


Censuran el freno a los canales de contratación introducido en el proyecto del nuevo Real Decreto 


Cristian Reche MADRID. 


Las comercializadoras cargan con- 
tra las limitaciones para ensan- 
char su cuota de mercado a la ho- 
ra de captar clientes y ponen en 
duda la continuidad del sistema 
del PVPC -el llamado Precio Vo- 
luntario para el Pequeño Consu- 
midor- en competencia con las 
tarifas liberalizadas. Son los dos 
principales puntos de debate que 
los representantes de la industria 
(Gesternova, Factorenergía, Ax- 
po Iberia, Visalia, Feníe Energía 
y Plenitude Iberia) pusieron so- 
bre la mesa en el IX Foro de Ener- 
gía de elEconomista.es, celebrado 
ayer jueves, 

La piedra angular de la mesa de 
debate giró en torno a las limita- 
ciones que se han ido establecien- 
do en el mercado liberalizado pa- 
ra las comercializadoras y al pro- 
yecto de Real Decreto que recoge 
las condiciones para la comercia- 
lización de energía eléctrica en 
España. Emilio Rousaud, conse- 
jero delegado de Factorenergia, la 
primera empresa eléctrica auto- 
rizada por el Ministerio de Indus- 
tria al iniciarse el proceso de libe- 
ralización del mercado eléctrico, 
explicó que “tenemos la sensación 
de que se está regulando la parte 
liberalizada”, En este sentido, 
Rousaud recordó que hace unos 
años ya se prohibió la venta pre- 
sencial puerta a puerta a las co- 
mercializadoras. 

“Si ahora se prohíbe las llama- 
das telefónicas por una mala pra- 
xis y en unos años sucede lo mis- 
mo por internet, puede que el 
mercado liberalizado puede que- 
dar reducido a una ficción”, aña- 
dió. El ejecutivo explicó también 
que “en el momento en el que la 
regulación fuerza a construir el 
producto siguiendo unos pará- 
metros determinados, se detecta 
una voluntad por regular un mer- 
cado que es precisamente el libe- 
ralizado. A medida que se nos li- 
mitan los canales de venta esta- 
mos consolidando la cuota de mer- 
cado de las grandes”. 

Por su parte, Ignacio Soneira, 
CEO de Axpo Iberia, se pronun- 
ció en el mismo sentido. “Cuan- 
do limitas la capacidad de captar 
clientes estás favoreciendo a aque- 
Tlos que tienen una cuota de mer- 
cado significativa”, apuntó en re- 
lación con que el 90% del merca- 
do sigue en manos de entre tres 
y cuatro compañías. “Si se nos li- 


“La excesiva 

protección al 

consumidor termina 

yendo en contra de su 

libertad de elección” 

Jorge González Cortés 

Vicepresidente de Gestemova 
“Tenemos la 
sensación de que 
se está regulando 
la parte liberalizada 
del mercado” 
Emilio Rousaud 
CEO de Factorenergia 


“Limitar la capta: 
de clientes favorece a 
aquellos que tienen 
una gran cuota de 
mercado ” 


Ignacio Soneira 
CEO de Axpo Iberia 


“Se debería definir 
más qué es un 
cliente vulnerable. 
Generalizar 

no es bueno” 


Jaime Jaquotot 
Director de Regulación y Estrategia de Visalia 


“El PVPC ya no es 
necesario, Su mezcla 
de precios fijos e 
indexados no siempre 
es la mejor” 


Paula Román 
Directora general de Feníe Energía 


“La legislación podría 
dividirse en dos: una 
parte técnica y otra 
ligada a la protección 
al consumidor” 


Antonio Colino 
Director general de Plenitude Iberia 


mita el puerta a puerta o las Ila- 
madas telefónicas tenemos un 
porque los costes de 
n son muy grandes. 
Queremos poder competir en un 
campo de juego mucho más equi- 
librado. Estamos jugando con dis- 
tintas armas”, dijo, 

Jorge González Cortés, vice- 
presidente de Gesternova, com- 
pañía española con 19 años de re- 
corrido en el mercado, apuntó que 
la “excesiva protección al consu- 
midor” termina yendo en contra 
de su libertad de elección. “Qui- 
zá hay que hacer una reflexión en 
torno a esto. Los comercializado- 


res independientes tenemos una 
cuota de mercado de en torno al 
12% después de 30 años”, apun- 
tó tras mencionar la primera re- 
forma legislativa, no sin antes aña- 
dir que “todas las restricciones 
que se nos imponen las termina 
pagando el consumidor”, 
Antonio Colino, director gene- 
ral de Plenitude Iberia, compa- 
ñía controlada por Eni, analizó el 
nuevo Real Decreto desde un pun- 
to de vista organizativo. “Me hu- 
biese gustado que la iniciativa se 
hubiese dividido en dos partes: 
una más técnica y otra indepen- 
diente ligada a la protección al 
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consumidor”, dijo, afirmando que 
esta última área tiene un espíri- 
tu más político. En esta última 
parte precisamente, afirmó Coli- 
no, “hay que decir qué cosas ne- 
cesita el cliente y cuáles no. Cuan- 
do limitas las opciones el efecto 
es mucho más pernicioso. La so- 
breprotección suele conllevar un 
exceso de coste”. 

Sobre este último aspecto ha- 
bló también, Jaime Jaquotot, di- 
rector de Regulación y Estrate- 
gia de Feníe Energía. “Se debería 
definir mucho más qué es un 
cliente vulnerable. Somos los pri- 
meros que aplaudimos las medi- 
das establecidas para este colec- 
tivo, pero generalizar no es bue- 
no. La legislación nos ha llevado 
a reducir el número de produc- 
tos disponibles, como sí sucede 
en otros países de Europa”, 


PVPC y tarifa liberalizada 

El segundo de los puntos clave de 
la mesa de debate giró en torno a 
la nueva estructura del PVPC. En 
este sentido, la primera en pro- 
nunciarse fue Paula Román, di- 
rectora general de Feníe Energía, 
quien explicó que “el mensaje con- 
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Las pequeñas 
comercializadoras 
apenas tienen 
todavía el 12% de la 
cuota de mercado 


tinuo que aparece es que el mer- 
cado regulado es más barato”. Pe- 
ro, matizó, “esa no es la realidad”. 

“Entendemos que el precio re- 
gulado era una herramienta en el 
momento de liberalización como 
refugio, pero ahora no tiene tan- 
to sentido”, dijo Román, que tam- 
bién apuntó que desde Europa en 
2025 se podría solicitar al Ejecu- 
tivo que justificara la existencia 
de esta tarifa. En suma, “el PVPC 
ya no es necesario, Su mezcla de 
precios fijos e indexados no siem- 
pre es la mejor. Tuvo su razón de 
ser en el proceso de liberaliza- 
ción del mercado eléctrico, pero 
en un mercado libre, podemos 
ofrecer precios más competitivos 
y mejores alternativas para los 
consumidores”. El resto de po- 
nentes coincidió en su diagnós- 


tico. “No hay ninguna razón por 
la que las tarifas que elabora el 
Gobierno y limita a algunos co- 
mercializadores”, dijo Jorge Gon- 
zález Cortés, vicepresidente de 
Gesternova, mientras que Emilio 
Rousaud, CEO de Factorenergía, 
incidió en que la tarifa regulada 
debe mantenerse exclusivamen- 
te para un cliente vulnerable. 


Balance y perspectivas 

En otro orden de cosas, los repre- 
sentantes de las comercializado- 
ras desgranaron sus planes para 
la segunda mitad de año e hicie- 
ron balance de la evolución de su 
negocio en lo que va de curso. 
Desde Gesternova, Jorge Gonzá- 
lez Cortés explicó que “nos he- 
mos propuesto centrarnos más 
en nuestros clientes domésticos 
y estamos buscando dotar pro- 
ductos que den flexibilidad a los 
operadores que están en el mer- 
cado”. 

Alo largo de 2025, la compañía 
habrá ampliado la huella de re- 
presentación de mercado a Por- 
tugal y, por tanto, “estaremos ope- 
rando en la actividad de autocon- 
sumo en toda la Peninsula Ibéri- 
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El proyecto de Real 
Decreto plantea 


la prohibición 
de las llamadas a 
potenciales clientes 


ca”, dijo el ejecutivo. Emilio 
Rousaud, de Factorenergia, re- 
pasó los pasos dados en sus cua- 
tro unidades de negocio y avan- 
zó que “ahora estamos impul- 
sando la constitución de comu- 
nidades solares. Debemos 
transformarnos de suministra- 
dor a proveedor de servicios de 
energía. Sobre la internaciona- 
lización, Factorenergia anunció 
que quiere entrar próximamen- 
te en Colombia. La compañía es- 
tá ya presente otros países de 
Europa y Centroamérica, como 
. Portugal, México y Bul- 


garia. 

Ignacio Soneira detalló que en 
Axpo Iberia “vamos a seguir im- 
pulsando nuestras actividades en 
Portugal con nuestra empresa 
Goldenergy”. Soneira también ex- 


plicó otras dos novedades: la co- 
mercialización en el sector resi: 
dencial, donde en España próxi 
mamente podría haber algún 
anuncio, por un lado, y el forta- 
lecimiento de la cartera de acti- 
vos de biometano, por el otro. “Te- 
nemos ya un proyecto funcionan- 
do y para este año esperamos en- 
trar en dos o tres más”, apuntó en 
ese sentido. 


Consolidación 

Paula Román, de Feníe Energía, 
recordó que la compañía se ha 
focalizado durante el pasado año 
en la consolidación de su nego- 
cio y en la diversificación de la 
cartera de productos y servicios 
puestos al servicio de los clien- 
tes. Para los dos próximos años 
la comercializadora independien- 
te se ha marcado un nuevo plan 
estratégico, bautizado como In- 
combustibles, que busca reforzar 
nuestra ventaja competitiva: ser 
la compañía de los instaladores. 
“No es lo mismo una comerciali- 
zadora y un instalador separados, 
que juntos. Entendemos que la 
suma multiplica”, dijo Román en 
su intervención. 


Deizquierda a derecha: Concha 
Raso (elEconomista.es”, Jorge 
González Cortés (Gesternova), 

Emilio Rousaud (Factorenergia), 
Ignacio Soneira (Axpo Iberia), 
Jaime Jaquotot (Visalia), Paula 

Román (Feníe Energía) y Antonio 

Colino (Plenitude Iberia). 
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El sector del autoconsumo reclama agilizar el 
problema del vertido de los excedentes a la red 


Creen que el futuro pasa por el impulso de las comunidades energéticas, también en la rama industrial 


Alba Brualla MADRID. 


Las principales empresas del mer- 
cado del autoconsumo reclaman 
cambios normativos en el sector, 
especialmente en lo que respecta a 
los proyectos con excedentes, para 
equipararse al resto de países eu- 
ropeos y alcanzar de esta forma los 
objetivos del Plan Nacional Inte- 
grado de Energía y Clima (PNIEC) 
2021-2030. 

La problemática de acceso a la 
red a la que tiene que hacer frente 
el sector del autoconsumo con los 
proyectos con excedentes es una 
total “anomalía en España”, “En 
Italia o Alemania si has contrata- 
do un acceso y conexión puedes 
usarlo en los dos sentidos, ya que 
el derecho de exportación es igual 
al de importación”, explicó Alber- 
to Martin Rivals, CEO de NetOn 


Power, durante su participación en 
el IX Foro de Energía organizado 
por elEconomista.es 

El directivo aseguró que se pro- 
duce un importante desperdicio de 
energía. Concretamente, apuntó 
que “el 18% de la energia que po- 
dria generar el autoconsumo se pier- 
de y precisamente esto impide que 
muchos proyectos salgan adelante 
y se construyan, ya que con esa ine- 
ficiencia los números no te dan”. 

Los expertos coincidieron en que 
“los proyectos de autoconsumo con 
excedentes deberían tener acceso 
automático ala red”. Así lo apuntó 
Lorenzo Font Navarro, Managing 
Director de Self-Consumption de 
Ekhi, que calcula que en uno d 
proyectos fotovoltaicos se está “d 
perdiciando el 30% de la energía 
por el hecho de que la empresa cie- 
rraen verano y también los fines de 


Llegan las 
primeras ayudas 
de los ‘NextGen’ 


El sector del autoconsumo se 
queja también por el retraso 
en el cobro de las ayudas del 
Gobierno, que ha destinado 
1552 millones de euros del 
Fondo de Recuperación para 
viviendas que instalaban nue- 
vas plantas de autoconsumo. 
Así, aseguran que ha habido 
un gran atasco en la tramita- 
ción por parte de las distintas 
Comunidades Autónomas. Si 
bien, parece que por fin, tras 
dos años, se están empezan- 
do a recibirlas primeras 
transferencias de fondos. 


semana. Si tuviésemos conexión di- 
recta podríamos verter a la red la 
energía que se produce en esos pe- 
riodos de cierre de la empresa”. 
Por su parte, Antonio Ramón, 
country manager de Prosolia Espa- 
ña, apuntó que “prácticamente cual- 
quier empresa que cierre en verano 
y fines de semana está en un 22%- 
25% de excedentes siempre y toda 
esta energía se podría verter a la red”. 
Font cree que no hay “razones 
técnicas legales como para no po- 
der llevar a cabo este tipo de solu- 
ciones y si se cambiara esto se des- 
bloquearían proyectos muy impor- 
tantes”. Hasta el punto de que “po- 
diríamos alcanzar los objetivos fijados 
por el PNIEC”, aseguró Martín, que 
además destacó que este cambio 
“no requiere hacer muchas inver- 
siones, solo hay que cambiar un te- 
ma de software y protecciones”. 


Estas modificaciones son muy 
necesarias y supondrían un empu- 
jón a un sector que no atraviesa 
por su mejor momento tras dejar 
atrás un año dorado como fue el de 
2022. Fernando Romero, presiden- 
te ejecutivo de EiDF Solar, asegu- 
ró que el “autoconsumo está para- 
do”. “La demanda doméstica no 
tiene actividad y la industrial está 
en mínimos hi 
seremos muchos menos 
ció el directivo. 


Año dificil para el sector 
“Ucrania permitió que todos nos 
hiciéramos ricos en números, con 
ventas espectaculares que son im- 

mantener y muchas ve- 
ces también de ejecutar. Además 
teníamos el dinero público a trav 
de subvenciones que han dopado" 
el mercado”, explicó Romero. 


“Ahora que las subvenciones ya 
no están la demanda es muy baja 
y esto se suma con una volatilidad 
delos precios que se han cruzado 
a cero. Nosotros tenemos una red 
comercial de 80 profesionales, he- 
mos sido la compañía que más au- 
toconsumo ha vendido y la reali- 
dad es que estamos afrontando 
una disminución de ventas. El sec- 
tor está sufriendo”, sentenció el 
directivo de EiDF Solar, que dibu- 
jó un panorama bastante negati- 
vo ya que “estamos en septiembre 
y la realidad es que estamos pa- 
sándolo mal”, 

En este sentido, Francisco Este- 
la, CTO para Europa de LONGi, 
cree que esta “corrección del mer- 
cado era necesaria”. Lo cierto es 
que “había instaladores con cero 
conocimiento de lo que estaban ha- 
ciendo, Incluso grandes empresas 
subcontrataban equipos que no te- 
nía ni idea”, por lo que considera 
que la situación actual va a llevara 
una especie de “poda” que “será 
buena para el sector”. 

“A veces hay que quitar ramas pa- 
ra que algunos árboles sigan cre- 
ciendo”, aseguró el directivo, que 
considera primordial “que se haga 
un producto y se den unos servicios 
de calidad y la realidad es que el au- 
toconsumo de hoy es mucho me- 
jor que el de 2022. La gente que tra- 
baja hoy en el sector es mejor”. “En 
este sentido diría que hemos gana- 
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do”, apuntó Estela, que destacó que 
hoy en día hay ya muchas empre- 
sas que “tienen sus propios equi- 
pos de instalación como forma de 
retener el talento y eso es muy po- 
sitivo para el sector”. 

Antonio Ramón, coincide en que 
este está siendo un “año complica- 
do con la bajada de demanda, y la 
volatilidad de los precios no nos 
ayuda a situarnos”. 

Si bien, destacó que “con la subi- 
da de precios de 2022 y las subven- 
ciones se adelantó mucha gente en 
la entrada en autoconsumo. Fue una 
situación anómala que hizo acele- 
rar el proceso. Este año a nivel de 
EPC ha sido un año muy malosi te- 
nemosen cuenta que se habían ini- 
ciado las instalaciones en años an- 
teriores por subvenciones y suma- 
mos la crisis de energía”. 

Si bien, el directivo se mostró más 
optimista y aseguró que en julio, 
con un precio medio de 80 euros 
“se ha vuelto a despertar interés por 
la PPA”. 


Impulso del sector industrial 

al panorama de la deman- 
da en los próximos meses, Loren- 
zo Font es consciente de que el clien- 
te residencial es “más emocional a 
la volatilidad del mercado y tam- 
bién el hecho de que hayan subido 
los tipos ha afectado a este tipo de 
clientes que buscan financiarse de 
forma propia”. 


Sin embargo, “el cliente indus- 
trial es más racional y estudia el 
proyecto de negocio con más deta- 
lle. Aunque haya volatilidad en el 
mercado el autoconsumo se ve co- 
mo un negocio positivo”, destacó 
el directivo de Ekhi, que expli 
que en su compañía se enfocan a 
clientes de gran demanda como la 
industria química, la siderúrgica o 
la cementera. “Estas siguen apos- 
tando por el autoconsumo y de he- 
cho para nosotros, que es cierto que 
somos jóvenes, con presencia en 
tá siendo nuestro mejor año”. 

Font apuntó que “hay un funda- 
mento intrínseco dentro del auto- 


consumo que es bueno para el sis- 
tema energético, Generar donde 
consumes es eficiente. A nivel eu- 
ropeo sigue habiendo un apoyo a 
nivel regulatorio muy alto para tra- 
mitar estos proyectos. Pese a que 
haya momentos puntuales como 
un invierno lluvioso que deprimió 
los precios de la energía, en la in- 
dustrias hay visión a largo plazo”. 

Respecto al futuro de los precios 
de los módulos Estela, cree que la 
clave se encuentra en la tecnología. 
“Hay algunos materiales a los que 
les da igual el mercado fotovoltaico 
como son el aluminio, el cristal o la 
plata. Solo podemos jugar con el po- 


lisilicio”, aseguró el directivo de 


66 


“La demanda 
industrial está en 
mínimos históricos. 
En 2025 seremos 
muchos menos” 


Fernando Romero 
Presidente ejecutivo de EDF Solar 


“Estamos en un año 
complicado por la 
volatilidad de los 
precios, pero ha 
regresado el interés” 


Antonio Ramón 
Country manager de Prosolia España 


“Si pudiéramos verter 
los excedentes de 
autoconsumo a la red 
alcanzaríamos los 
objetivos del PNIEC” 


Alberto Martín Rivals 
CEO de NetOn Power 


“En Europa hay apoyo 
a nivel regulatorio 
muy alto para tramitar 
los proyectos de 
autoconsumo” 


Lorenzo Font Navarro 
M Director de Self-Consumption de Ekhi 


“La forma de bajar el 
precio de los módulos 
será aumentando 

su eficiencia con 
tecnología” 


Francisco Estela 
CTO para Europa de LONGI 
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LONG En este contexto, la compa- 
ña ha apostado por “las tecnologías 
para lograr más eficiencia en los mó- 
dulos En lugar de montar un módu- 
lo más grande, tenemos que ver co- 
mo con hacer para que esa misma 
superficie sea más eficiente para 
montar más potencia. Eso baja los 
costes de mano de obra y ayudará al 
mercado” Así, Estela apuntó que 
quizás “habrá algún almacén que 
para liquidar venderá a precios ba- 
joslos módulos. Pero no nos enga- 
ñemos, hay que ser cautelosos con 
quien se trabaja y la realidad es que 
la bajada de precios será aumen- 
tando la eficiencia de los módulos”. 
“Apostemos todos por la tecnolo- 
recalcó, 

El CEO de NetOn Power, coin- 
cide en que “el aumento de la po- 
tencia por m2 es muy relevante, Ya 
que tenemos una limitación de es- 
pacio en la cubierta o los terrenos 
alrededor de los polígonos en los 
que trabajamos, poner más poten- 
cia en la misma superficie juega 
mucho a nuestro favor”, 


Comunidades energéticas 

Los expertos que participaron en 
la mesa de debate también expu- 
sieron la necesidad de un mayor im- 
pulso por parte de las administra- 
ciones a las comunidades energé- 
ticas, puesto que consideran que 
tendrán un papel muy relevante pa- 
ra el sector en el futuro. 

En este sentido, el presidente eje- 
cutivo de EiDF Si juntó que 
actualmente “la regulación de las 
comunidades energéticas no es cla- 
ra, y hasta que eso no pase nosotros 
no vamos a entrar, ya que además 
te topas de frente con la distribui- 
dora y enla situación actual su tra- 
mitación es extremadamente com- 
plicada y depende de muchos fac- 
tores externos”. Si bien, Romero re- 
conoció que “es un buen negocio 
para cuando esté más testado. Y 
cuando se esté en ese punto nos 
plantearemos entrar, ahora no”. 

Font coincide en que “la regula- 
ción está muy verde y no ha progre- 
sado desde el RD de abril de 2019. 
Hay muchos problemas para desa- 
rrollar este tipo de s”, 

El Managing Director de Self- 
Consumption de Ekhi apuntó que 
“no es nuestro core business ahora 
mismo, pero si creemos que en el 
un tiempo será el futuro de auto- 
consumo”. El directivo expuso la 
problemática de uno de sus proyec- 
tos. “Tenemos un desarrollo de 1 
MW sobre marquesinas en los au- 
tobuses de Pamplona. Habia capa- 
cidad de conexión a red, la pedimos 
en noviembre del año pasado, nos 
dieron el permiso en febrero de es- 
te año, pero la distribuidora aún no 
ha ejecutado la capacidad de cone- 
xión a red, por lo que tenemos pa- 
rado el proyecto”, destacó. 

Por su parte, el CEO de NetOn 
Power advirtió que “el regulador 
está obsesionado con una visión 
energética democrática y lo cierto 
es que hay oportunidad en comu- 
nidades energéticas industriales, 
pero eso está capado a propósito”. 
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IX FORO DE ENERGÍA el 


nomista.es 


La cadena de suministro avisa de un parón de 
la inversión ante una retribución insuficiente 


La industria celebra dos años de crecimiento a pesar de las incertidumbres existentes sobre la mesa 


Carles Huguet Maori. 


La cadena de suministro de la in- 
dustria energética celebra la buena 
salud de un mercado no exento de 
incertidumbres. Aunque las disrup- 
ciones enla cadena se convirtieron 
en un quebradero de cabeza para 
la industria europea tras el corona- 
virus, estos problemas parecen ya 
cosa del pasado, en su mayoría. El 
sector celebra llevar varios años “de 
récord” a pesar de que las dudas en 
la demanda, con precios bajos y las 
tensiones geopolíticas globales pue- 
dan ensombrecer un futuro marca- 
do por un calendario de inversión 
muy ambicioso. 


Así lo sentenciaron algunos de 
los principales actores del sector 
en el IX Foro de Energía organi- 
zado por elEconomista.es, que tu- 
vo lugar este jueves en el Hotel 
Four Seasons de Madrid. Concre- 
tamente en la mesa Industria y ca- 
dena de suministro en la que par- 
ticiparon representantes de De- 
loitte, Cuerva, Gedelsa, Abanca, 
Ghenova Ingeniería y Afry Mana- 
gement Consulting. 

Para adaptarse a la nueva reali- 
dad de la industria, la cadena de 
suministros deberá hacer frente a 
“inversiones de todo tipo para 
adaptarse a las necesidades, des- 
de gastos de menor calado como 
la diversificación de proveedores 


La industria celebra 
dos años muy 
positivos, aunque 
habla de “relajación” 
en las inversiones 


y las fuentes de suministro hasta 
los grandes proyectos comola in- 
tegración vertical, tecnología 
ciencias operativas”, advirtió 
Eduardo Sánchez Campos, socio 
responsable del sector Industrial 
Products de Deloitte. 

“La industria demanda más in- 
fraestructuras energéticas y que es- 


tas se construyan en la mayor bre- 
vedad”, añadió el dirigente de De- 
loitte. “Las dificultades en la cade- 
nade suministro prácticamente se 
han superado, aunque exista toda- 
via mucho conflicto geopolítico por 
resolver”, sostuvo. A pesar de las 
tensiones acumuladas desde el co- 
vid, el directivo admitió que los úl- 
timos ejercicios han sido “años muy 
buenos, exigentes pero muy bue- 
nos”, con las empresas del sector 
energético desarrollando aquellos 
planes que tenian previstos. 

En la misma línea se expresó Ig- 
nacio Cuerva, consejero delegado 
del proveedor de energía Cuerva. 
“Los años 2023 y 2024 han sido años 
muy buenos, pero estamos en un 


momento interesante, donde hay 
proyectos que quizás no están ter- 
minando de arrancar”, explicó. 

Mar Olmedo, consejera delega- 
da del fabricante de transformado- 
res Gedelsa le apoyó. “Han sido dos 
años muy buenos para el sector, 
con un avance muy positivo. Aho- 
ra no diría que hay una desacele- 
ración en la toma de decisiones, pe- 
ro sí una relajación. Hay algunos 
proyectos que, diríamos, están en 
stand by. 

Puso cifras a este crecimiento Fer- 
nando Cuervas, consejero delega- 
do de Ghenova Ingeniería. “El año 
2023 ha sido récord, hemos creci- 
do un 27% y hemos doblado el ne- 
gocio desde el estallido del corona- 


La banca cuenta 
con divisiones 
especialistas en 
financiar estos 
proyectos 


virus”, explicó. “Ha sido, en parte, 
por el mercado, que nos ha empu- 
jado, y por una reflexión interna que 
hemos hecho, en la que hemos crei- 
do que nos faltaba tamaño y hemos 
pasado de competir a nivel nacio- 
nal a hacerlo a nivel internacional, 
sobrepasando los 1.000 trabajado- 
res”, desgranó. 

Del mismo modo que ha sucedi- 
do en tantas otras industrias, este 
crecimiento ha implicado una gue- 
rra por el talento, que cuesta encon- 
trar y retener, admitió Cuervas, “Des- 
pués de la pandemia hemos visto 
que podíamos encontrar talento en 
cualquier parte del mundo, pero 
también ha hecho más fácil que otras 
empresas de otros puntos del pla- 
neta puedan captar a nuestro talen- 
to, por ello es vital no parar de in- 
vertir en aspectos como la forma- 
ción o la investigación y el desarro- 


llo para seguir siendo una compañía 
atractiva”, añadió. 

El auge no se nota solamente en 
la propia industria energética, tam- 
bién en sectores asociados, como 
puede ser la financiación de la ban- 
ca alos proyectos. Román Sánchez 
Gordón, director de Banca Corpo- 
rativa y Especializada de ABANCA, 
remarcó que como entidad están 
“muy concienciados” con la finan- 
ciación de proyectos sostenibles y 
renovables, algo que se nota espe- 
cialmente desde 2018. “Incluso se 
ha creado una unidad de negocio 


Ignacio Cobo, senior principal en 
AFRY Management Consulting, en 
consonancia con el resto de direc- 
tivos. “Ha sido un año muy bueno, 
mejor de lo esperado, movido pe- 
ro positivo. Sin embargo, sí es cier- 
to que vemos algunos riesgos por 
los precios bajos de la energía de 
los que nosotros ya habíamos avi- 
sado”, dijo. 

Y es que con un compromiso de 
instalación de renovables dificil- 
mente asumible por parte dela ca- 


23 
Empresas & Finanzas 


“Aunque 2023 y 2024 años. “Quizás habría incluso que 
han sido años buenos, plantearse el sistema marginalis- 
> ta. Sigue siendo rentable, sí, pero 
no se puede continuar loco cto acia Sn 
con este sistema de bra cea 
il An" “No se puede continuar con este 
retribución’ esquema de retribución”, lamentó 
Ignacio Cuerva Ignacio Cuerva, pues es incluso más 
CEO de Cuerva bajo que el Euribor. 
Los retos globales 


“Es fundamental que 
se apoye a la industria 
local y vayamos a un 
mercado de calidad y 


Sin embargo, la industria de la ca- 
dena de suministro debe también 
hacer frente a retos globales, que 
golpean de manera transversal a 
Europa y de la que no pueden es- 
capar. Uno de ellos, quizás el prin- 


no de precio' cipal, es la reindustrialización del 

Mar Olmedo Viejo Continente; un debate que se 
CEO de Gedelsa abrió tras la pandemia. 

Una voz autorizada para ello era 

la consejera delegada de Gedelsa, 


“Hemos crecido un 
27% en el último año 
y duplicado nuestro z 


Mar Olmedo. “Somos uno de los 
pocos fabricantes de transforma- 
dores que queda a nivel europeo 
porque la mayoría se deslocalizó. 


tamaño desde el y Esto nos permite adaptarnos alas 
coroñavinis" Curvas ya la demanda”, comparó 
Francisco Cuervas (2 3 formadores es una actividad com- 
CEO de Ghenova ingenieria plicada, para la que hay que plani- 


ficar las inversiones a varios años. 
“Por ello es fundamental que se 


“La industria apoye la producción local y se va- 
demanda más ya a un mercado en el que prime la 
: calidad y no solo el precio; lo que 
infraestructuras y crea riqueza en un país es la indus- 
que se construyan gar zes esoes importante quese 
y len las herramientas suficientes”, 
con brevedad' ¿jo en mu alogato: 
Eduardo Sánchez Le siguió Francisco Cuervas, de 
Sodio de Deloitte Ghenova. “Si lo fiamos todo a los 


componentes baratos y nos olvida- 


“Ni de lejos se va a 


invertir lo previsto en Lograr que se 

el PNIEC. Vemos un vuelva a fabricar 
problema en la en Europa es clave, 
demanda” sostienen las 

Román Sánchez industrias 


Gordon 
Director de Banca Corporativa de Abanca 


mos de devolver la industria a Eu- 
ropa, algún día nos explotará en la 
cara”, advirtió. “No puedo dejar de 
pensar en clave geopolitica. Ya nos 
llevamos las manos ala cabeza por 
estar en manos del gas ruso, pero 
es que en materia solar y eólica es- 
tamos en manos de China. Europa 
tiene que hacer un esfuerzo para 
que de verdad se fabrique aquí”, 


“En la primera mitad 
del año ha habido una 
tormenta perfecta: ha 
llovido y hemos tenido 
sol y viento” 


Ignacio Cobo 
Socio de AFRY Management Consulting 


desgranó. 

Con un añadido: “en función de 

dena de suministro, está por ver tormenta perfecta que ha impulsa- 1o que pase en Estados Unidos el 

también cómo evolucionará la de- — do los precios bajos”. “Ha llovido panorama puede cambiar todavía 

manda, que cae alrededor de un 11% mucho, ha habido viento y ha ha- más, pues se tomarán unas decisio- 
desde 2011, recordó el representan- bido mucho sol. Este año noshe- nes u otras”. 


te de Abanca. “Ahi hay quehacer mos sostenido por el verano, pero El sentir de la convulsión macroe- 
algo”, sentenció. "Ni de lejos se va. averel próximo con la cantidad ins-  conómicaera compartido con el ex- 
ainvertir lo previsto enel PNIEC”, talada. La tendencia irá a proyec- perto de Deloitte que sumó al ta- 
zanjó. tos ya asegurados oa PPAs”, augu- blero otro elemento. “Hay áreas geo- 
Es más, aseguró que esperan un ró Cobo. gráficas como puede ser Estados 
recorte del volumen de lainversión Por ello, el analista añadió que Unidos que parecen ser más efica- 
anual “Desde febrero hasido com- espera años de bastante cambio, cesy operativas, pues parecen me- 
plicado; un comité de riesgos es más con unos reguladores que van por nos exigentes con la regulación. Es- 
conservador y en los próximos años detrás de la industria y con una ac- toen cierta manera pone a Europa 
"nos centraremos en PAS”, explicó. tualización del marco regulador en una situación de mayor dificul- 


Para los consultores de Afry, lo 
que se ha producido ha sido “una 


que no llegará a estar bien acom- 
pasada hasta de aquí dos o tres 


tad. Hay que mejorar en el equili- 
brio global”, analizó. 
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El Ayuntamiento de Madrid retirará en 
octubre todos los patinetes de alquiler 


Lime, Dott y Tier Mobility deberán retirar 6.000 vehículos al incumplir las condiciones 


Carmen Delgado maorio 


Madrid no tendrá patinetes eléctri- 
cos de alquiler desde octubre, El 
Ayuntamiento de José Luis Marti- 
nez-Almeida anunció ayer la revo- 
cación de 6.000 licencias a tresem- 
presas de alquiler de estos vehicu- 
los debido a que incumplen con las 
condiciones establecidas en las ba- 
ses de autorización de las mismas. 
El delegado de Urbanismo, Medio 
Ambiente y Movilidad, Borja Cara- 
bante, firmó este jueves el decreto 
para derogarlas, Una vez iniciado el 
proceso de revocación de autoriza- 
ción, las empresas tienen 20 días na- 
turales para presentar las alegacio- 
nes oportunas. 

Almeida señaló que el Gobierno 
municipal no volverá a conceder 
nuevas autorizaciones para este ser- 
vicio, ya que se ha comprobado que 
el mercado no puede atender a las 
necesidades establecidas por el 
Ayuntamiento que garanticen la má- 
xima seguridad posible para los ciu- 
dadanos. 

“Hemos instado al delegado del 
área de Medio Ambiente a que ini- 
cie el procedimiento de revocación 
de las autorizaciones de las empre- 
sas concesionarias de patinetes en la 
ciudad. Lo hicimos bajo una serie de 
condiciones estrictas, que lo que pre- 
tendían era garantizar la compatibi- 
lidad de moverse en patinete, pero 
sobre todo garantizar la integridad 
y que no hubiera riesgo para la salud 
de los ciudadanos”, afirmó. 

Almeida trasladó que el Consisto- 
rio ha constatado que a lo largo de 
estos meses no se ha producido el 


cumplimiento de los condicionan- 


Según informa el Ayuntamiento 
de Madrid, el 3 de mayo de 2023 se 
puso en marcha un nuevo modelo 
de alquiler de patinetes eléctricos 
que pretendía garantizar “mayor se- 
guridad, integración y orden en sus 
calles”. Estas autorizaciones, para 
un periodo de tres años, fueron ad- 
judicadas solo a tres empresas, Dott, 
Lime y Tier Mobility, con el objeti- 
vo de “disminuir el número de vehí- 
culos desplegados por las calles ma- 


Revoca las licencias 
a las tres empresas 
concesionarias al 
no garantizar la 
seguridad ciudadana 


drileñas”. De este modo, las licencias 
se limitaron a 6000 patinetes, 2000 
por operador. 

Sin embargo, el Gobierno de Al- 
meida ha llevado a cabo inspeccio- 
nes periódicas, en las que ha cons- 
tatado que “los tres operadores que- 
brantan las condiciones estableci- 
das en las autorizaciones”. Este 
hecho da pie al Ayuntamiento a po- 
der retirar de forma unilateral los 
permisos a las empresas sin dere- 
cho aindemnización. 

El Gobierno municipal destaca 
que entre los motivos que han lleva- 
do arevocar las autorizaciones seen- 


= 
Un patinete de alquiler aparcado en una acera. tr: 


cuentra el hecho de que “han impe- 
dido la facultad de inspección del 
Ayuntamiento sin aportar la infor- 

mación requerida o el acceso al in- 


terfaz de las operadoras”. Asimismo, 


no han extendido el servicio de pa- 
tinetes a toda la ciudad, algo que fi- 
guraba en las autorizaciones. En con- 
creto, el sistema desarrollado por el 
Ayuntamiento limitaba a 3.600 los 


patinetes ubicados en el interior de 
la M-30 y 2400 en el resto del mu- 
nicipio, estableciéndose un ratio de 
10 patinetes por cada 10.000 vecinos, 
sinembargo el Ayuntamiento seña- 
lanoha podido confirmar esa distri- 
bución por “la falta de información 
remitida por las empresas”. 


Zonas 

También ha supuesto un problema 
el estacionamiento indebido de los 
patinetes en lugares no habilitados, 
El Ayuntamiento explica que el nue- 
vo modelo de autorizaciones intro- 
ducía “una mejora esencial para so- 
Tucionarlo”: que la operadora con- 
tara con desarrollos tecnológicos en 
sus aplicaciones para obligar a apar- 
cara los clientes únicamente en las 
zonas habilitadas para ello en el dis- 
trito Centro. En el resto de la ciu- 
dad, podían estacionar fuera de las 
reservas específicas siempre que no 
existiera una plaza para motocicle- 
tas, ciclomotores, bicicletas y VMP 
amenos de 50 metros del punto de 
estacionamiento. 

Sin embargo, el Ayuntamiento ex- 
plica que los técnicos municipales 
“no tienen constancia de que esta 
tecnología se haya implementado” 
y siguen circulando y estacionando 
en lugares prohibidos, Tampoco la 

interfaz dispone de esta información. 

Finalmente, el Ay tam- 
bién asegura que ha verificado que 
“Ja cobertura de los seguros es in- 
suficiente y no alcanza lo precisa- 
do en las autorizaciones”. Tampo- 
cose ha cumplido con las previsio- 
nes de impartición de cursos para 
dara conocer a sus usuarios el fun- 
cionamiento correcto y la normati- 
va de los patinetes. 

“Por tanto entendemos que no se 
dan las condiciones para que estas 
empresas puedan seguir operando 
enestas condiciones”, sentenció Al- 
meida, quien ha lo que “la 
movilidad queda garantizada con la 
extensión de bicimad alos 21 distri- 
tos de la ciudad”. 


Víctor Urrutia se refuerza como segundo 
accionista de Ence y alcanza el 8,9% del capital 


Asua Inversiones compra el 
1,6% y recorta distancia con 

Juan Luis Arregui, que tiene 
el 29,4% del capital 


J.M. MADRID. 


Asua Inversiones, el vehículo de 
Victor Urrutia, se refuerza como 
segundo accionista de Ence. La so- 
ciedad ha aprovechado el verano 
para incrementar su posición con 
la adquisición de acciones equiva- 
lentes al 1,6% del capital. Con ello, 
la firma ha alcanzado el 8,9% en 
el accionariado de la empresa de 
energía y celulosa, sólo superada 
porel presidente de honor del gru- 


po, Juan Luis Arregui, que osten- 
ta el 294%. 

Urrutia, una de las mayores for- 
tunas del País Vasco, ha ejecutado, 
através de Asua Inversiones, la com- 
pra de este paquete en distintas 
compras entre los meses de junio, 
julio y agosto. En concreto, en ju- 
nio se hizo con 670.000 acciones, 
representativas del 0,3% del capi- 
tal de Ence, a precios que oscilaron 
en promedio entre los 3,25 y los 3,39 
euros. La inversión superó los 2,1 
millones de euros Mientras, a fina- 
les de julio y en agosto sumó 3,18 
millones de títulos, equivalentes al 
1,3% de la compañía, a precios de 
entre 305 euros y 322 euros Enes- 
te caso, la apuesta inversora supe- 


La compañía de 
energía y celulosa 
decidirá a finales de 
octubre la entrega del 
segundo dividendo 


rólos 10 millones de euros. Por tan- 
to, la familia Urrutia ha destinado 
más de 121 millones de euros en los 
últimos meses para aumentar su 
exposición en Ence, firma en la que 
no había comprado títulos desde 
junio de 2020, cuando invirtió tras 
los efectos más severos de la pan- 
demia por Covid-19. 


“Estas operaciones ponen de ma- 
nifiesto la apuesta de Victor Urru- 
tia por una compañía que se en- 
cuentra inmersa en un ambicioso 
proceso de crecimiento y diversi- 
ficación de sus dos negocios de pro- 
ducción de celulosa y energías re- 
novables”, señalan desde la empre- 
sa. Tras Arregui y Urrutia, el terce- 
roenla lista de grandes accionistas 
de Ence es José Ignacio Comenge, 
que posee el 6,38% de las acciones 
a través de la sociedad Mendibea 
2002. 

En el negocio de celulosa, Ence 
está acometiendo diversos proyec- 
tos para mejorar su eficiencia y di- 
versificar su producción hacia ce- 
lulosas y productos con mayor mar- 


gen, mientras que enel negocio de 
renovables, cuenta con una impor- 
tante cartera de proyectos para di- 
versificar sus actividades hacia la 
venta de energía térmica renovable 
y de biometano, aprovechando su 
posición de liderazgo en la gestión 
de biomasa en el mercado nacional. 

Ence es la cotizada española con 
mayor rentabilidad por dividendo 
dentro de la Bolsa española con una 
ratio que roza el 17% (16,78%). Tras 
repartir tres dividendos en 2022 y 
otros dos en 2023 (siempre con car- 
go alos resultados del ejercicio an- 
terior), la compañía aprobó un pri- 
mer dividendo a cuenta de los resul- 
tados de 2024 de 26 millones, equi- 
valente a 0,107 euros brutos por 
acción, que se abonaron el pasado 7 
de agosto. Un segundo dividendo a 
cuenta se decidirá a finales de octu- 
bre. Los títulos de Ence cayeron el 
lunes un 6% tras bajar Jefferies su 
recomendación. En el año, sus titu- 
los suben el 1,50%, hasta 2,92 euros. 
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El BCE cumple el guion y da luz verde 
a la opa hostil de BBVA sobre Sabadell 


El supervisor europeo coincide con la valoración del informe que le envió el Banco de España 


Aitor Caballero Cortés MADRID. 


El Banco Central Europeo ha con- 
firmado su “no oposición” a la ofer- 
ta pública de adquisición (opa) del 
BBVA sobre el Banco Sabadell, se- 
gún ha notificado la entidad a la Co- 
misión Nacional del Mercado de 
Valores (CNMV). Este era uno de 
los requisitos indispensables pre- 
vios para que la CNMV pueda au- 
torizar la operación. 

De esta manera, el regulador eu- 
ropeo coincide con la valoración del 
informe que el Banco de España en- 
vió al BCE el pasado mes de julio. La 
institución europea suele tender a 
ser favorable a las fusiones, y esta no 
hasido la excepción y va de la mano 
con el supervisor financiero español. 

La oferta a los accionistas de Ban- 
co Sabadell continúa laob- 
tención de la autorización por par- 
te dela CNMV, ala aceptación de la 
oferta por parte de los accioni: 
de Banco Sabadell que representen 
la mayoría de su capital social y ala 
aprobación de la autoridad de com- 
petencia española (CNMC). 

En caso de que se logre l 
bación con una partici 
o superior al 50,01% de los 
nistas de Sabadell, la pelota que 
ría en el tejado de la autorización 
final por parte del Ministerio de 
Economía, Comercio y Empresa. 
No obstante, el ministro Carlos 
Cuerpo ha demostrado su rechazo 
ala operación en varias ocasiones, 
recuperando el argumento de 
disparidad entre las subidas de 
pos de interés y su traslado a los de- 
pósitos. 

El presidente del BBVA, Carlos 
Torres, ha declarado que “es un hi- 
nte que subraya, ade- 


ría “una entidad más fuerte y ren- 
table, con capacidad adicional de 
concesión de crédito a familias y 


Carlos Torres, presidente de BBVA. 


empresas de más de 5.000 millones 
de euros al año”. 


Una postura “esperada' 
Desde el Banco Sabadell aseguran 
que esta postura era “esperada 


que “no cambia la necesidad. 
lisis de la transacción por parte de 
la CNMV, la CNMC y, previsible- 
mente, del Gobierno, quien ha de- 
jado claro que tendría la última pa- 
labra”. Según la entidad catalana, 


Los problemas de competencia se 
focalizarían especialmente en Cataluña 


La Comisión Nacional de Mercados y la Competencia (CNMC) tam- 
bién tiene que tomar partido por la operación en caso de que más de 
la mitad de los accionistas de Sabadell opten por la fusión con BBVA. 
Aquí el regulador deberá dictaminar si es o no procedente la opera- 
ción, teniendo en cuenta los problemas que puede conllevar el alto 
grado de concentración bancario que padece España. En especial, es- 
to se acentuaría en Cataluña, donde ambos bancos gestionarian el 
72% del crédito frente al 55,9% actual. 


el BCE considera criterios como la 
solvencia del comprador, sin entrar 
en otros aspectos como la compe- 
tencia en el sector bancario espa- 
ñol. Aquí inciden en que “la tran- 
sacción es perjudicial para el acce- 
so de las pymes al sector bancario 
y para los accionistas de Sabadell. 

Esta autorización se produce ape- 
nasun par de días después de que el 
regulador británico diera el OK ala 


entidad vasca para hacerse con el 
control indirecto de la filial de Saba- 
dell en Reino Unido, TSB Bank plc. 


En todo caso, este paso no se ejecu- 
taría hasta que la opa no se dé por 
concluida. A esta autorización se su- 
mala de Portugal, Francia y Estados 
Unidos entre otras, faltando por pro- 
nunciarse el regulador mexicano, 
donde Sabadell también opera. 


El Santander se 
ra de resarci 
alos bonistas 
del Popular 

Los inversores pierden el 


derecho a reclamar tras la 
resolución de un banco 


E. Diaz maneio. 


El Tribunal de Justicia de la 
Unión Europea (TJUE) recha- 
za que el Banco Santander deba 
compensar a los inversores de 
instrumentos de capital com 
tibles en acciones (cocos) comer- 
cializados por el Popular antes 
de su caida. 

El tribunal, en un fallo de ayer, 
señala que ya rechazó en su sen- 
tencia del 5 de mayo de 2022 que, 
tras la resolución de un banco, 
pueda ejercitarse acciones 
tra dicha entidad o contra 
cesor legal, en este caso, el 
tander, para que se declare la res 
ponsabilidad porla información 


2.000 


MILLONES DE EUROS 

Es el dinero perdido por los 
accionistas, tras la intervención 
de la entidad en junio de 2017. 


contenida en el folleto y accio- 
nes de nulidad del contrato de 
suscripción de acciones. 

El TJUE considera que debe 
hacerse la misma interpretación 
cuando los derechos se derivan 
de una acción de responsabili- 
dad o de nulidad relativa a la ad- 
ción de instrumentos de ca- 
pital convertidos en acciones. 
“Los adquirentes de esos instru- 
mentos de capital no pueden eje 
citar las acciones de responsabi- 
lidad o de nulidad del contrato 

instru- 


que los 300.000 accionistas del 
Popular perdieron 2.000 millo- 
nes de euros de inversión. 


Avanzamos hacia 
la descarbonización. 


Gracias a proyectos innovadores, hoy podemos inyectar casi 
200 GWh/año de gas renovable en nuestras redes. El equivalente 


al consumo de 35.000 viviendas. 


Naturgy 


naturgycom 
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CONGRESO DE LA INDUSTRIA FARMACÉUTICA 


Farmaindustria carga contra la ley 
de la UE por lastrar la innovación 


El ministerio de Industria ultima una norma nacional que protegerá empresas 
farmacéuticas “estratégicas” que fabriquen los medicamentos esenciales 


Javier Ruiz-Tagle SANTANDER 


Las reglas de juego en el sector far- 
macéutico cambiarán de forma drás- 
tica en los próximos meses. Lo ha- 
rá tanto en la Unión Europea, con 
un nuevo plan, como en España, a 
través de un Real Decreto que mo- 
dificará la forma de evaluar las te- 
rapias innovadoras y una Ley de In- 
dustria que fomentará la autono- 
mía estratégica. 

Sobre la primera de ellas, que es- 
tá en su última fase de aprobación, 
el presidente de la patronal Far- 
maindustria fue claro sobre sus re- 
percusiones. “Esta nueva legisla- 
ción sigue conteniendo reduccio- 
nes a los incentivos para la inver- 
sión biomédica, lo que supone una 
“amenaza para la competitividad de 
nuestras compañías en fren- 
te a Estados Unidos o China”, dijo 
Jesús Ponce. Y es que entre otras 
cosas, el texto prevé una reducción 
en la duración de una patente. 

Ya en clave nacional, Jordi Gar- 
cía, director general del Ministerio 
de Industria, anunció que su depar- 
tamento ultima una ley que prote- 
gerá alas empresas que aporten va- 
lor a España y aseguren una auto- 
nomía productiva de ciertos bienes. 
“Aquí el sector farmacéutico es el 
primero en proteger”, dijo. 

Si bien no mencionó ningún ejem- 
plo, el anuncio llega mientras se ur- 
de una opa sobre Grifols, una far- 
macéutica nacional que asegura uno 
de los bienes que más escasez hay 
en España: los medicamentos plas- 
máticos, considerados por la Unión 
Europea como esenciales. 

Más allá de esta particularidad, 
García aseguró que la patronal Far- 
maindustria ha sido uno de los prin- 
cipales actores en la elaboración del 
futuro texto legislativo y admitió 
que han aceptado “varias alegacio- 
nes” propuestas desde la patronal. 


XXIII Encuentro de la 
Industria Farmacéutica Española 


Jesús Ponce, presidente de Farmaindustria, ayer en Santander. cx074 08055 


El Plan Profarma 
volverá en 2025 con 
exenciones fiscales 
para quienes 


produzcan en España 


“El sector farmacéutico será uno 
delos principales actores para una 
estrategia que durará seis años y 
que incluso contará con ayudas eco- 
nómicas”. 

El responsable de la cartera que 
dirige Jordi Hereu explicó que den- 
trode la ley habrá una categoria pa- 
ra aquellas empresas que se consi- 
deren estratégicas. “La que sea iden- 


tificada como productora de bienes 
estratégicos, será catalogada así”, 
dijo, dejando entrever que gozará 
de una protección por parte del Es- 
tado. 

En línea con todo lo anterior, ha- 
brá una actualización del Plan Pro- 
farma. Una reforma urgente, ya que 
este sistema caducó el pasado 1 de 
enero y es más que probable que 
2024 sea el primer ejercicio sin que 
estè vigente este plan en más de tres 
décadas. Según Garcia, se recupe- 
rará en 2025 y tendrá una novedad. 
“Habrá un peso superior al aspec- 
to productivo y de incorporación a 
la citada autonomía estratégica. Si 
una empresa asegura una produc- 
ción, tendrá más incentivos”, resu- 
mió el responsable ministerial. 


En la actualidad el 
poge debe pagar de su 

jlsillo el precio integro 
del tratamiento 


R. Antolín MADRID. 


El laboratorio Novo Nordisk ne- 
gocia con el Ministerio de Sani- 
dad la entrada de Wegovy, su fa- 
moso medicamento contra la obe- 
sidad, a la lista de terapias sufra- 
gadas. “Recientemente hemos 
solicitado su financiación. Espe- 
ramos poder llegar a un acuerdo 
lo antes posible y que, de ese mo- 
do, el tratamiento pueda ser ac- 
cesíble para los pacientes a través 
del Sistema Nacional Sanitari 
afirma la compañía danesa a elE- 
conomista.es. 

El pasado 1 de mayo este medi- 
camento aterrizó en los estantes 
de las farmacias del país. Desde 
ese momento, los españoles po- 
dian hacerse con Wegovy pagan- 
do de su bolsillo su precio ínte- 
gro. En concreto, entre 179,89 y 
292 euros por caja al mes, depen- 
diendo de la presentación. Tras 
su futura inclusión en la lista de 
terapias financiadas, los pacien- 
tes podrán obtenerlo a un menor 
precio, aunque este dependerá de 
la aportación de cada ciudadano 
ala prestación farmacéutica. 

Este no es el único tratamien- 
to contra la obesidad que se co- 
mercializa hoy en día en Espa- 
ña. Novo Nordisk batalla con Li- 
lly y su fármaco Mounjaro para 
hacerse con el mercado. Esta em- 
pezó a venderse el pasado 1 de 
julio y decidió seguir la misma 
estrategia que su competidor We- 
govy: no pasar por la Comisión 
Interministerial de Precios 
(CIPM) para conseguir financia- 
ción pública. Asimismo, salió a 
la venta a un precio más bajo. 
Concretamente, 271 euros fren- 
te a los 292 de la danesa, es de- 
cir, 21 euros menos. 


Novo Nordisk negocia con 
Sanidad la financiación de 
su terapia contra la obesidad 


El laboratorio estadounidense 
durante la presentación de Moun- 
jaro indicó que no descartaba lle- 
gar a un acuerdo con el departa- 
mento de Mónica García que su- 
ponga la financiación de la tera- 
pia. “Seguimos en contacto con 
el ministerio, pero hemos optado 
primero por esta vía por poner a 
disposición del paciente el fárma- 
co cuanto antes”, apuntaron des- 
de la compañía. 

Para acceder tanto a la fórmu- 
la de Novo Nordisk como a la de 
Lilly, los pacientes necesitan una 
receta médica. Respecto a la pri- 
mera mencionada, las farmacias 
almacenan cinco presentaciones 
diferentes: 0,25 miligramos, 0,5 
miligramos, 1 miligramo, 1,7 mi- 
ligramos y 24 miligramos. Según 
reza su ficha técnica, "se dosifica 
una vez a la semana a cualqui 
hora del día, con o sin alimentos’ 
Su forma de administración es 


Wegovy posee un 
precio de entre 179,89 y 
292 euros, dependiendo 
de la presentación 


una pluma que contiene cuatro 
dosis y cada caja contiene una. 


El otro efecto de Wegovy 

La compañía presentó ayer los re- 
sultados del estudio Select que ana- 
liza los efectos de Wegovy frente 
alos eventos cardiovasculares ma- 
yores (MACE). La investigación 
recoge que este medicamento re- 
duce un 20% el riesgo de padecer 
este tipo de episodios cuando se 
añade al tratamiento estándar en 
adultos durante un periodo de has- 
ta cinco años. El paciente debe te- 
ner un perfil específico: sobrepe- 
so u obesidad, sin diabetes y con 
una enfermedad cardiovascular 
establecida. En España, cerca de 
600.000 personas podrían cum- 
plir estas características. 


Restalia gana 9,8 millones y sus franquicias venden por más de 300 


El dueño de 100 Montaditos 
cierra 2023 con una mejora 
de su resultado del 18% 


Javier Mesa MADRID. 


El holding de restauración español 
de Restalia, dueño de cadenas co- 
mo 100 Montaditos o TGB, logró el 
año pasado unas ventas a través de 
sus franquicias de 300,5 millones 
de euros, un 5.8% por encima de los 
más de 284 millones obtenidos en 


2022. Asimismo, la matriz de lacom- 
pañia elevó su resultado consolida- 
do hasta los 9,8 millones de euros, 
lo que supone un crecimiento del 
18% respecto al año anterior. 

A punto de cumplir 25 años des- 
dela apertura de su primer localen 
Islantilla (Huelva), el grupo presi- 
dido por José María Fernández Ca- 
pitán, dio por superado el año pa- 
sado el periodo de crisis causado 
con la pandemia y consolidó el cre- 
cimiento iniciado en 2022 con sus 
cinco marcas de franquicias de res- 


tauración: 100 Montaditos, TGB 
The Good Burger, Cervecería La 
Sureña, Pepe Taco y Panther. 


portuguesa 

En su comunicación de resultados, 
el grupo destaca sus buenas pers- 
pectivas de negocio para 2024 tras 
el fuerte crecimiento registrado en 
mercados internacionales como el 
de Portugal, donde ha abierto 10 
nuevos locales en el primer semes- 
tre del año, una cifra que prevé du- 
plicar cuando cierre el ejercicio. 


Asimismo, la compañía avanza 
que, tras haber renovado este vera- 
no por primera vez en su historia 
la carta de 100 Montaditos, su mar- 
cainsignia irá este año por 
la senda de la innovación y el lan- 
zamiento de un proyecto nuevo an- 
tes de que finalice 2024. 

Sobre su marca de smash burgers, 
TGB, la firma enfatizaba ayer en su 
comunicación de resultados el ace- 
lerón experimentado por la cade- 
na este verano tras la apertura de 
cinco nuevos restaurantes, un cre- 


cimiento que esperan seguir man- 
teniendo en lo que queda de curso 
con inauguraciones en España, Por- 
tugal e Italia bajo variosformatos. 

Asimismo, Restalia anunciaba 
que su segunda marca más longe- 
va, Cervecería La Sureña, cuyo fuer- 
te desarrollo inicial entorno a la in- 
novación de los cubos de botellines 
de cerveza quedó relegado con el 
paso de los años, anunciará antes 
de final de año un lanzamiento igual 
derevolucionario para potenciarla 
enseña. 


LÍMITES AL CRECIMIENTO 


Ryanair lanza nuevas rutas y 
arremete contra las tasas de Aena 


La compañía volará desde Madrid a Verona y Kaunas a partir de este 
invierno, lo que incrementará el tráfico en la capital en un 7% 


CR. MADRID. 


ir lanza un nuevo aviso a Ae- 
na. La aerolínea low cost anunció 
ayer el lanzamiento de sus nuevas 
rutas desde Madrid (Verona y Kau- 
nas), las cuales ayudarán a incre- 
mentar el tráfico hacia la capital 
española en un 7% -más de siete 
millones de pasajeros al año-, mien- 
tras, a su vez, alertó de que dicho 
crecimiento es menor a sus métri- 
cas generales y al deseado por las 
gravosas tasas aeroportuarias del 
operador público. 

La compañía recordó que pre- 
sentó hace meses al Gobierno un 
plan para aumentar significativa- 
mente el tráfico de pasajeros en 
España, con la creación de más de 
77 millones de pasajeros hasta 2030. 
Sin embargo, incide la empresa, 
“muchas de estas oportunidades 
de crecimiento están siendo limi- 
tadas por los elevados cargos de 
Aena, especialmente en los aero- 
puertos regionales, lo que está lle- 
vando a que España pierda tráfi- 
co frente a otros países europeos 
como Italia”. 

Ryanair considera que si la com- 
pañía que preside Maurici Luce- 
na implementara reducciones de 
tarifas en aeropuertos regionales, 
la aerolínea podría crecer de ma- 
nera más agresiva en distintos ae- 
ropuertos. Las plazas analizadas 
como puntos para crecer son Gra- 
nada, Santander, Valladolid, Jerez, 
Reus, y Pamplona, entre otros. 

A este respecto, Eddie Wilson, 
el director ejecutivo de Ryanair, 
explicó ayer en una presentación 
antes distintos medios de comu- 
nicación que “Ryanair debería es- 
tar creciendo mucho más en los 
aeropuertos regionales de Espa- 
ña, aquellos que realmente nece- 
sitan el crecimiento y el impulso 
económico que viene con la conec- 


- RYANAIR 
j 
Un avión de Ryanair. «£ 

J tividad, pero las excesivas tasas ae- 
Denuncia ante roportuarias de Aena están limi- 
tando significativamente ese cre- 

la CNMC ¿imienta: Los planas de Asna ds 
aumentar las tasas aeroportuarias 

El posicionamiento de Rya- ignoran el compromiso del Gobier- 
nair llega pocos dias después no de congelarlas durante 5 años 
de conocer que ha interpues- en los aeropuertos hasta 2026”. 
to un recurso formal ante la Las estimaciones de la empresa 
Comisión Nacional de los marcan que el impacto de la subi- 
Mercados y la Competencia da de tasas para este 2024 ha sido 
(CNC) contra de la subida del 4,09%. Aplicada esta subida 
del 0,54% de las tasas aero- desde el pasado marzo, el incre- 
portuarias que ha propuesto mento para la compañía ha sido 
Aena para 2025. La empresa de unos 50 millones en sus costes. 
dijo que la medida “perjudica Esta política tiene una correlación 
la competitividad de España” directa en la evolución del aumen- 
y recuerda que, tras la subida to del tráfico en España, donde la 
delas tasas en 2024, ya se compañía va a incrementar su ca- 
vio "obligada" a recortar sus pacidad de cara al próximo año en 
planes de inversión un 6%, cifra inferior al incremen- 


to global de toda la oferta (9%). 


La plataforma de viajes polaca eSky 
compra Thomas Cook a la china Fosun 


elEconomista.es MADRID. 


La compañía polaca eSky Group 
ha anunciado la compra de Tho- 
mas Cook tras llegar a un acuerdo 
con la china Fosun Tourism Group, 
que adquirió la agencia de viajes 
británica por sólo 12 millones de 
euros cuando quebró en septiem- 
bre de 2019. La adquisición impul- 

sará un crecimiento significativo 
de Thomas Cook y permitirá re- 


forzar su posición en Europa Oc- 
cidental, dando acceso al inventa- 
rio de vuelos de eSky. 

En palabras de su consejero de- 
legado, Lukasz Habaj, “esta adqui- 
sición forma parte de la estrategia 
para diversificarnos y pasar de ven- 
der solo vuelos a ofrecer paquetes 
vacacionales en nuestros merca- 
dos actuales de Europa y Latinoa- 
América, así como expandirnos aún 


'másen Europa Occidental”, El con- 


sejero delegado de Thomas Cook 
Tourism, Alan French, ha valora- 


truye la marca y acelera el creci- 
miento de esta empresa. 

eSky, que se fundó en 2024, es 
una plataforma de viajes para la re- 
gión de Europa Central y Oriental 
y opera con las marcas eSky y eDes- 
tinos en más de 50 países. 
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La Fundación “la Caixa" 
acompaña a más de 65.000 
escolares vulnerables 


Coincidiendo con el inicio 
del curso, el programa 
CaixaProinfancia 
entregará material escolar 


elEconomista.es MADRID. 


La Fundación “la Caixa” acom- 
paña en la vuelta al cole a más 
de 65.000 niños, niñas y adoles- 
centes de 40.000 familias en si- 
tuación de vulnerabilidad. Con 
el fin de apoyarles en su proce- 
so de aprendizaje y en la crea- 
ción de su camino hacia un fu- 
turo mejor; el programa Caixa- 

on 17 años de re- 

ia el nuevo curso 


ducativo a quienes más lo nece- 
sitan a través de refuerzo edu- 
cativo, actividades ocio y tiem- 
po libre, talleres familiares, aten- 
ción psicológica, logopedia y 
psicomotricidad; asi como gafas, 
audifonos, ayudas para alimen- 
tación y material escolar. 

Según los últimos cálculos de 
la Organización de Consumi- 
dores y Usuarios (OCU), el gas- 
to para la vuelta al colegio pue- 
de suponer más de 500 euros 
de media por alumno. Para ayu- 
dar a aligerar este gasto a las fa- 

ias en situación de vulnera- 
bilidad, la Fundación “la Caixa” 
entrega, como cada año, kits de 
material educativo a todos los 
niños y niñas y adolescentes en 
edad escolar (de 3 a 18 años) que 
forman parte del programa 
CaixaProinfancia. 

Se repartirán tres modalida- 
des de kits escolares adaptados 
a cada ciclo educativo (infantil, 
primaria y secundaria). Los lo- 
tes están formados por una mo- 

'hila y un contenido que, en fun- 
ción de la edad, incluye elemen- 
tos como un estuche (con boli- 
grafo multicolor, lápiz, goma y 
sacapuntas), lápices de colores, 
rotuladores fluorescentes, una 
libreta A4, un juego de reglas, un 


compás, una calculadora cienti- 
fica y fundas archivador ecoló- 
gicas. 

Este material escolar se hace 
llegar a las familias a través de 
las más de 450 entidades socia- 
les de todo el país que desarro- 
llan el programa CaixaProinfan- 
cia en sus territorios, con la im- 
plicación de centros educativos 
y de la administración pública. 


Más oportunidades 

En España, 1 de cada 3 niñas y ni- 
ños se encuentra en situación de 
vulnerabilidad, La Fundación "la 
Caixa", a través de CaixaProin- 
fancia, busca romper la transmi- 
sión de la pobreza heredada y fo- 
mentar la igualdad de oportuni- 
dades, 


La vuelta al 'cole' 
puede suponer 
más de 500 
euros de media 
por alumno 


Este programa se dirige a la in- 
fancia y adolescencia en situa- 
ción de vulnerabilidad social con 
elfin de promover y respaldar su 
desarrollo de forma integral y 
personalizada. 

CaixaProinfancia trabaja des- 
de hace 17 años para promover 
el desarrollo de las competen- 
cias básicas de los menores, la 
mejora de los hábitos de estudio, 
la autonomía en el aprendizaje, 
el incremento de las expectati- 
vas de éxito y el impulso de los 
resultados académicos y el ren- 
dimiento escolar. 

Con todo ello, también se es- 
pera mejorar la autoestima de 
los participantes, su empodera- 
miento y el fortalecimiento de 
los procesos de socialización e 
inclusión social para romper el 
círculo de la pobreza. 


En el programa participan más de 450 entidades sociales. victor mouro 
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Empresas & Finanzas 


Siemens Gamesa 
reanuda la venta 

de la turbina que 

registró fallos 


La suspensión del modelo 
4.X llevó a pérdidas 
ala compañía 


elEconomista.es MADRID. 


El fabricante de aerogenerado- 
res Siemens Gamesa, filial de la 
alemana Siemens Energy, rea- 
nudó ayer la venta de su turbi 
SG 4.X, cuya comercialización 
paralizó al detectarse fallos, lo 
que provocó pérdidas a la com- 
pañía, por lo que se prevé que el 
volumen de ventas de ese mo- 
delo será moderado. 

Siemens Gamesa perdió 1.262 
millones en los primeros nueve 
meses de su año fiscal -entre oc- 
tubre de 2023 y junio de 2024, 
un 66,5% menos que el año an- 
terior, aunque continuó lastran- 
do las cuentas de su matriz, que 
ganó 1477 millones en esos nue- 
ve primeros meses, Según expli- 
có Siemens Gamesa, las ventas 
dela SG 4.X serán moderadas al 
principio porque van a centrar- 
se en mercados concretos, ya que 
su principal prioridad consiste 
en alcanzar la rentabilidad. 

A principios de agosto, Sie- 
mens Energy anunció que pon- 
dria de nuevo en el mercado an- 
tes de finalizar septiembre los 
modelos de turbinas eólicas 4.X, 
cuya comercialización paralizó 
junto a las 5.X al detectar fallos. 

El presidente y consejero de- 
legado de Siemens Energy, Chris- 
tian Bruch, explicó entonces que 
la intención de la compañía era 
comercializar de nuevo las tur- 
binas antes de que terminara el 
año fiscal de la compañía en sep- 
tiembre, aunque lo harían gra- 
dualmente, con un número limi- 
tado y en determinados países. 

En el caso de los modelos 5.X, 
dijo que la compañía planea vol- 
ver a ponerlas en el mercado du- 
rante el tercer trimestre de su 
ejercicio fiscal, entre abril y ju- 
nio de 2025 


LA MAYOR OPERACIÓN DEL SECTOR DEL AÑO 


Verizon compra Frontier por 18.000 
millones para reforzarse en fibra 


El ‘gigante’ del móvil estadounidense ofrece una prima del 43% a su rival 
para crecer en el negocio de las telecomunicaciones convergentes 


A. Lorenzo MADRID. 


El operador de telecomunicacio- 
nes Verizon anunció ayer el acuer- 
do definitivo para adquirir el ope- 
rador Frontier, el mayor proveedor 
de fibra óptica de los Estados Uni- 
dos, por un importe en efectivo de 
20.000 millones de dólares (18.000 
millones de euros). Esta operación 
-considerada la mayor del año en 
el sector- prevé reforzar los servi- 
cios de conectividad fija de Verizon 
en todo el pais, para así acelerar la 
prestación de servicios de movili- 
dad y banda ancha de calidad para 
los actuales y futuros clientes. La 
adquisición también permitirá am- 
pliar la red inteligente de Verizon 
para actividades relacionadas con 
el Internet de las Cosas o la Inteli- 
gencia Artificial (IA). 

En los últimos cuatro años, Fron- 
tier ha invertido 4.100 millones de 
dólares (3.700 millones de euros) 
en mejorar su red de fibra, y actual- 
mente, obtiene más de la mitad de 
sus ingresos en servicios a través de 
los 2,2 millones de suscriptores re- 
partidos en 25 estados. Según in- 
forma Verizon a través de un comu- 
nicado, la teleco -además de los 7,2 
millones de ubicaciones de fibra- 
está comprometida con su plan de 
construir 2,8 millones de ubicacio- 
nes de fibra adicionales a finales de 
2026. 

El CEO de Verizon, Hans Vest- 
berg, añadió que “la adquisición de 
Frontier encaja estratégicamente 
enla compañía” y supone “una opor- 
tunidad para ser más competitivos 
en más mercados de todo Estados 
Unidos, mejorando nuestra capa- 
cidad para ofrecer ofertas premium 
a millones de clientes más a través 
de una red de fibra combinada”. 

Nick Jeffery, presidente y CEO 
de Frontier, aseguró que el anun- 
cio representa “un reconocimien- 


Hans Vestberg, consejero delegado de Verizon. :: 


La operación se 
espera formalizar 
en 18 meses, 
durante el primer 
semestre de 2025 


to del progreso en la construcción 
dela mejor red de fibra de su clase 
y en el suministro de banda ancha 
fable y de alta velocidad a millones 
de clientes en todo el país”. 


Desde Verizon se apunta que “la 
red de fibra para consumidores de 
Frontier, una de las mayores y de 
más rápido crecimiento a nivel na- 
cional, puede integrarse de forma 
inmediata y sin problemas en Veri- 
zon". Según los términos del acuer- 
do, Verizon adquirirá Frontier por 
38,50 dólares por acción en efecti- 
vo, lo que representa una prima del 
137% sobre el precio medio pon- 
derado por volumen de la acción de 
Frontier a90 días. Además, se con- 
fiaen que el cierre de la operación 
se alcance en 18 meses. 


La CNMV da su visto bueno a la retirada 
de la opa de Magyar Vagon sobre Talgo 


elEconomista.es MADRID 


La Comisión Nacional del Merca- 
do de Valores (CNMV) dio ayer su 
conformidad a la decisión del gru- 
po húngaro Ganz Mavag (Magyar 
Vagon) de retirar la opa que había 
lanzado para controlar el 100 % del 
constructor de ferrocarriles Talgo, 
después de que el Gobierno espa- 
ñol vetara su oferta. 


A través de un comunicado, la 
CNMV valida el desestimiento al 
apreciar “circunstancias excepcio- 
nales ajenas a la voluntad del ofe- 
rente que hacen que la oferta no 
puedarealizarse o resulte manifies- 
ta su inviabilidad”, como conse- 
cuencia del acuerdo adoptado por 
el Consejo de Ministros. El Ejecu- 
tivoratificó esta semana la posición 
dela Junta de Inversiones Exterio- 


res (dependiente del Ministerio de 
Economía) en contra de la opa por 
razones “insalvables” de seguridad 
nacional. Éstas no han sido desve- 
ladas por el Gobierno, que ha de- 
clarado clasificada la información 
de este caso. A raíz de este movi- 
miento, Ganz Mavag retiró la opa 
que había lanzado, por 620 millo- 
nes de euros, para controlar el 100% 
de Talgo. No obstante, el grupo hún- 


garo tiene intención de interponer 
un recurso ante el Tribunal Supre- 
'mo contra el veto del Gobierno, “ins- 
tando su nulidad y la indemniza- 
ción de todos los daños y perjuicios 
causados”, En su opinión, la deci- 
sión del Gobierno “carece de moti- 
vación y produce una absoluta in- 
defensión al oferente”. 

Por su parte, el grupo asegura que 
su opa por Talgo “cumple con to- 
dos los requisitos legales vigentes, 
que no existen razones fundadas 
para la oposición del Gobierno de 
España y dejó abierta la puerta a 
iniciar todas las acciones legales a 
su alcance. 


Rubau gana en 
México el contrato 
de una autopista 
de 200 millones 


elEconomista.es MADRID. 


El grupo Rubau se ha adjudica- 
do un contrato de concesión por 
30 años para diseñar, construir 
y explotar la autopista que une 
las localidades de Silao y San Mi- 
guel de Allende, en el estado me- 
xicano de Guanajuato, por más 
de 200 millones de euros, según 
informó ayer la empresa. Se tra- 
ta de un macroproyecto que tam- 
bién incluye la concesión para la 
rehabilitación, operación, explo- 
tación, conservación y manteni- 
miento de la autopista que une 
Silao con Guanajuato, ya exis- 
tente, según informa Efe, 

La concesión para llevar a ca- 
bo el diseño, la construc la 
explotación, la conservación y 
mantenimiento de la infraestruc- 
tura la han ganado el consorcio 
integrado por Rubau y la empre- 
sa mexicana VISE, que deberán 
finalizar las obras en 24 meses y 
que se impusieron en un concur- 
so de licitación al que se presen- 
taron 15 empresas, En conjunto, 
según añade la empresa, se tra- 
ta de un proyecto de gran enver- 
gadura que supone una inver- 
sión total cercana a los 300 mi- 
llones, 200 de los cuales corres- 
ponden a la construcción. 


Europa exigirá 
inspecciones a 
los motores de 
los Airbus A350 


elEconomista.es MADRID. 


La Agencia de Seguridad Aérea 
dela Unión Europea (AESA) tie- 
ne previsto emitir una directiva 
de aeronavegabilidad de emer- 
gencia para exigir inspecciones 
puntuales en los motores de los 
aviones Airbus A350. La ini 
tiva del organismo europeo vie- 
nea responder al incendio sufri- 
do en una aeronave por Cathay 
Pacific del pasado lunes. La en- 
tidad comunitaria también ha 

lo que no todos los mo- 
delos del A350 pueden requerir 
inspecciones, según la AESA. 
“Los controles serán necesarios 
paraidentificar y retirar del ser- 
vicio cualquier manguera de 
combustible de alta presión po- 
tencialmente comprometida”, 
tras afirmar que ha tomado “me- 
didas de precaución” basadas en 
la información preliminar que 
ha recibido de la investigación 
dirigida por la Autoridad de In- 
vestigación de Accidentes Aé- 
reos de Hong Kong, así como de 
Airbus y Rolls-Royce. 
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Bolsa & Inversión 


Los fondos con más de mil millones de 
patrimonio se duplican en cinco años 


‘Quality Inversión Conservadora' cede el trono 
de producto más grande al monetario de Caixa 


Ángel Alonso MADRID. 


Los fondos españoles que cuentan 
con más de mil millones de euros 
de patrimonio se han duplicado des- 
de 2019 hasta alcanzar la cifra de 
86 productos. Si hace cinco años 
había 47 fondos “milmillonarios” 
que gestionaban un volumen de 
109.672 millones, ahora se ha ele- 
vado hasta acercarse a los noventa 
vehículos, con un patrimonio de 
194.568 millones, según Vdos. 

Este crecimiento se ha produci- 
do, sobre todo, en los últimos años, 
al calor de la subida de tipos de in- 
terés de los bancos centrales para 
frenar la inflación, que provocó el 
lanzamiento de fondos de rentabi- 
lidad objetivo que tenían en carte- 
ra deuda soberana o activos de ren- 
ta fija beneficiados del nuevo en- 
torno monetario. Y también por el 
desarrollo de la gestión discrecio- 
nal por parte de las entidades finan- 
cieras, que ha permitido que los fon- 
dos utilizados para construir las car- 
teras hayan alcanzado un tamaño 
importante. BBVA Bonos 2024 II o 
CaixaBank Deuda Pública 2025, por 
ejemplo, se encuentran entre los 
veinte fondos españoles más gran- 
des, con casi 3.000 millones de pa- 
trimonio en el caso del primero o 
2.760 millones en el segundo. 

Esta tendencia se comprueba al 
analizar los datos de hace tan solo 
tres años, cuando ya había 70 fon- 
dos con un volumen superior a los 
mil millones de euros. Y hay que te- 
ner en cuenta que, en la actualidad, 
la distribución de fondos a través 
de carteras de gestión discrecional 
ya acapara el 25% del total (que lle- 
gaa casi el 73% si se incluye el ase- 
'soramiento), según datos de Inver- 
co del segundo trimestre. 

Que el perfil mayoritario de los 
inversores españoles sea conserva- 
dor explica que los fondos más gran- 
des siempre hayan sido los dirigi- 
dos a este amplio grupo de partici- 
pes. De hecho, históricamente, el 
Quality Inversión Conservadora de 
BBVA ha ostentado el título de fon- 
do nacional más gigantesco, que lle- 
gó a superar los 10.000 millones en 
2019. Ahora, maneja bastante me- 
nos (5.655 millones de euros), pero 
sigue estando entre los diez fondos 
españoles más grandes, y se man- 
tiene como el segundo más grande 
de su categoría en Morningstar, los 
productos mixtos defensivos glo- 
bales en euros, solo por detrás del 
M&G (Lux) Optimal Income, que 
tiene más de 9700 millones. 

Ahora que la inflación está remi- 


El fondo monetario de CaixaBank supera los 17.000 millones 


Fondos españoles con mayor patrimonio en 2024 


Fondo Gestora Patrimonio (en millones de euros) 
CaixaBank Monetario Rendimiento Carasa am O 17.273 
CaixaBank Master Renta Variable USA Advised By CaixaBank AM 8.560 
Quality Inversión Moderada Beva am 8s18 
CaixaBank Master RF Deuda Pública 3-10 CaixaBank AM 6.725 
Santander Gestión Global Equilibrado Santander AM 6.558 
Quality Inversión Conservadora BBVA AM 5.655 
CaixaBank Master RF Privada Euro CaixaBank AM 5308 
BBVA Rentabilidad Ahorro Corto Plazo. BBVA AM 3.832 
Santander Corto Plazo Santander AM 3.679 
Santander Defensivo Genera Santander AM 3.284 
Sabadell Rendimiento Sabadell am 3193 
CaixaBank Master RF Corto Plazo CaixaBank AM 3.160 
Santander RF Ahorro Santander am 2967 
BBVA Bonos 2024 Ii BBVA AM 2911 
Santander Gestión Global Crecimiento Santander AM 2.808 


Fondos españoles con mayor patrimonio en 2019 


Fondo Gestora Patrimonio (en millones de euros) 
Quality inversión Conservadora SEVA AM O 1095 
Quality Inversión Moderada BBVA AM 7.875 
Mi Fondo Santander Moderado. Santander AM 7.013 
CatxaBank Monetario Rendimiento. CaixaBank AM 5.503 
Bankia Soy Así Cauto Bari (Caca AM) 5.072 
Sabadell Prudente Sabadell am 4:68 
CaixaBank Master RF Deuda Pública 1-3 Advised By CaixaBank AM 3.923 
CaixaBank Master AF Privada Euro CaixaBank AM 2.742 
Mi Fondo Santander Patrimonio Santander AM 2721 
CaixaBank Crecimiento CaixaBank AM 2.642 
Santander RF Ahorro Santander am 2498 
SPB AF Ahorro Santander AM 2.475 
CatxaBank Evolución CaixaBank AM 2.433 
Santander Rendimiento Santander AM 2.404 
Sabadell Rendimiento Sabadell am 2291 


Fuente: Vdos, con datos a cierre de agosto. 


A la espera de los bancos centrales 
para redirigir a los partícipes 


*CaixaBank Monetario Rendi- 
miento' se ha convertido en el 
fondo más grande de las gesto- 
ras españolas al acaparar más 
de 17.000 millones de euros de 


vos clientes, al ser un producto 
sin riesgo. A la espera de que los 


tiendo y los bancos centrales se es- 
tán centrando más en evitar una de- 
saceleración fuerte de la economía, 
las entidades están redirigiendo a 
sus clientes hacia otros fondos con- 
servadores, según se acerca la fe- 
cha de vencimiento de sus produc- 
tos con objetivo de rentabilidad o, 
como es el caso de CaixaBank, ha- 
cia su fondo monetario, hasta el pun- 
to de que ha alcanzado ya un tama- 
ño superior a los 17000 millones de 
euros, el más grande de toda la his- 
toria de la industria de inversión es- 
pañola, cuando hace tres años ma- 
nejaba menos de 4.000 millones. 
Donde se aprecia la mano de la 
gestión discrecional es en el volu- 
men de fondos como el CaixaBank 


Menos del 3% de los vehículos españoles superan 
este volumen frente al 13% de los internacionales 


Master Renta Variable USA Advi- 
sed By, que es el segundo vehiculo 
español con mayor tamaño, con 
8.560 millones de euros, o el Caixa- 
Bank Master RF Deuda Pública 3- 
10, que cuenta con 6.725 millones, 
lo que le coloca en cuarto lugar, por 
detrás del Quality Inversión Mode- 
rada, con 8.518 millones. 

En la comparativa con los fondos 
de gestoras internacionales, los fon- 
dos españoles son los más peque- 
ños, ya que de los cerca de 8.000 
vehículos de gestoras extranjeras 
disponibles a la venta en España, el 
13% superan los mil millones de vo- 
Tumen de activos, mientras que en 
los fondos nacionales se reduce a 
menos del 3%. 


El fondo de bolsa 
internacional de 
Azvalor es el más 
grande entre los 
independientes 


Gestoras int 

Aunque estos casi noventa fondos 
españoles que ya son “milmillona- 
rios' puede parecer una cifra rele- 
vante, hay que recordar que las ges- 
toras españolas cuentan con una 
oferta de 3.227 vehículos de inver- 
sión colectiva. Y estos grandes fon- 
dos suelen estar concentrados en 
las entidades financieras. El fondo 
de una gestora independiente con 
mayor volumen patrimonial es el 
Azvalor Internacional, con 1958 mi- 
Mones, según Morningstar, seguido 
de Bestinfond, con 1496 millones. 

Una de las quejas recurrentes de 
las firmas independientes son las 
trabas con que se encuentran a la 
hora de poder distribuir sus fondos 
a través de las redes de las entida- 
des financieras, lo que limita la ca- 
pacidad de crecimiento de sus ac- 
tivos bajo gestión, que solo pueden 
paliar mediante la comercialización 
a través de Luxemburgo para los 
canales de banca privada. Y esto ter- 
mina influyendo en el tamaño de 
los fondos españoles frente al de sus 
competidores. 

Casos como el de Dunas Valor 
Prudente, que acaba de alcanzar los 
1.000 millones de euros de patri- 
monio, son en este sentido una ex- 
cepción, y solo se explica por elin- 
terés demostrado sobre todo por 
los clientes institucionales a los que 
se dirige, como firmas de seguros. 
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Bolsa & Inversión 


Las firmas beneficiadas del recorte de tipos, 
las más alcistas del Ibex en el inicio de mes 


Destacan, entre ellas, las “utilities”, las socimis y las compañías con mayor apalancamiento 


Carlos Simón MADRID. 


Hace ya algo más de un mes desde 
que un mal dato de empleo en Es- 
tados Unidos desató el miedo en los 
mercados, que empezaron a temer 
que el aterrizaje no sería suave sino 
forzoso para la economía estadou- 
nidense. Aunque las bolsas se logra- 
ron recuperar de ese susto, el inicio 
de septiembre ha sonado como un 
eco de aquel golpe ya que las dudas 
sobre el deterioro económico siguen 
presentes y han provocado que es- 
te comienzo de mes los inversores 
hayan vuelto a vender bolsa y com- 
prar deuda. 

Así, desde el cierre de agosto to- 
doslos principales indices mundia- 
les acumulan pérdidas a la espera 
de que este viernes se publique el 
mismo dato de empleo, en este ca- 
so del mes de agosto, el cual será el 
último antes de la reunión de la Fed 
de dentro de dos semanas, Antes, ya 
el próximo jueves, tendrá lugar el 
primer encuentro del BCE tras el 
verano. A ambos lados del Atlánti- 
co se da por seguro un recorte del 
tipo de interés de 25 puntos y no se 
cierra la puerta a que sea mayor. 

Es precisamente el Ibex 35 el que 
ha evolucionado mejor en estas pri- 
meras sesiones de mes, con una caf- 
da algo más del 1% frente al 2,9% del 
EuroStoxx 50 0 el 2,8% del S&P 500. 
En estos días, uno de los sectores 
más penalizados ha sido el banca- 
rio, sensible a las expectativas de los 
tipos de interés. 

Por el contrario, aquellas compa- 
ñías que se benefician de lo opues- 
to, de las bajadas del precio del di- 
nero, son justo las que mejor están 
aguantando el arreón bajista esta se- 
mana. Estas son Acciona y su filial 
de energías renovables, las dos so- 
cimis, las utilities Solaria, Iberdro- 
la, Redeia, y Enagás, Telefónica e 
TAG. Todas ellas, por unos u otros 


Las 'utilities', el sector más recompensado 


Evolución del Ibex 35, en puntos 
12.000 
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Ene Feb Mar Abr May Jun Jul Ago Sep 
Los valores más alcistas de septiembre 
Subidasen Evolución 2024 Potencial 
elmes(%) 2024(%)  (veces)* ($) Rec. 

Acciona E ë O 42 37 76 e 
Solaria 4 -37 59 26 @® 
Acciona Ene. 38 227 38 w 0 
Merlin 37 141 95 12 © 
Telefónica 33 197 26 2 0 
Colonial 33 -104 136 ns. e 
IAG 32 255 14 27 0 
Iberdrola 29 107 3,0 os 0 
Enagás 21 64 36 159 0 
Redeia w 44 ses 0 


Recomendación del consenso de mercado ($) 


Fuente: Bloomberg y FactSet. 


a partir de otoño. 

El valor más alcista del Ibex en lo 
que va de mes (y semana) es Accio- 
na. Esta compañía, según calcula el 
consenso de analistas que recoge 
FactSet, cerrará el ejercicio con un 
apalancamiento de 37 veces por su 
naturaleza intensiva de inversión. 


Comprar @ Mantener 


los próximos meses. 

Esto es lo mismo que le sucede a 
compañías como Telefónica e IAG. 
En ambos casos el alto endeuda- 
miento ha sido la fuente de penali- 
zación para el valor en los últimos 
tiempos y, de hecho, esta expectati- 
va del inicio de las bajadas de tipos 


BBVA, el valor 
más bajista 
desde el viernes 


Siestas compañías que se be- 
nefician de las futuras baja- 
das de tipos son la cara, clara- 
mente el sector bacario es la 
cruz en este inicio de mes de 
septiembre. Debido a su alta 
sensibilidad con respecto al 
precio del dinero, la banca es- 
pañola lidera las caidas del 
Ibex desde el viernes. La que 
más destaca en este sentido 
es BBVA, que se deja más de 
un 5% de su valor, al igual que 
Sabadell y Grifols, en su caso 
influida por la evolución de la 
posible opa de Brookfield. 


enlo que va de año, del 20 y el 25%, 
respectivamente, 
¡es como Solaria, Acciona 
mes Renovables, Iberdrola, Re- 
deia y Enagás también suelen coti- 
zan con una alta correlación con la 
renta fija. Y es que este tipo de com- 
pañías, además de presentar altos 
jentos (todas ellas por en- 
cima de las 3 veces ebitda), son vis- 
tas en bolsa como una alternativa a 
la inversión en bonos, que están su- 
biendo de precio (y descendiendo 
en rentabilidad) en estas últimas se- 
manas. 

Por último, las socimis. Merlin y 
Colonial se anotan más de 3 puntos 
porcentuales desde el viernes pasa- 
do. Aunque también son empresas 
donde la deuda supera con crecer 
al beneficio, en este caso también 
influye que los tipos de interés altos 
hacen sus productos (los inmuebles) 
menos accesibles para sus clientes, 
que ven encarecida tanto la finan- 
ciación en caso de compra como las 


La OPEP+ 
acuerda retrasar 
el aumento 

de producción 


Este plan, inicialmente 
previsto desde octubre, 
se aplazará dos meses 


elEconomista.es MADRID. 


El principal cartel de producto- 
res de petróleo del planeta, la 
'OPEP+, ha confirmado finalmen- 
te que su plan de ir aumentando 
la producción a partir de octu- 
bre se va a retrasar dos meses, 
Un delegado de la Organiza- 
ción lo habría comunicado a va- 
rias agencias, y el mercado reac- 
cionó en la tarde de ayer a la de- 
cisión del cártel, con subidas que 
llegaron a ser de hasta el 1,3% a 
media sesión en el barril de pe- 
tróleo europeo, el Brent, hasta 
recuperar los 73,6 dólares. Des- 
de hacía varios días se especula- 
ba con la posibilidad de que la 
OPEP+ (el grupo que recoge a 
los miembros de la Organización 


4 


PORCIENTO 

En lo que llevamos de 2024, la 
cotización del barril de 'Brent' 
retrocede cerca de un 4% 


de Países Exportadores de Pe- 
tróleo, y sus socios externos, co- 
mo Rusia), tomase esta decisión, 
después de ver cómo el petróleo 
profundizaba en sus caídas de 
precio, y borraba toda la subida 
que acumulaba en el año. 

Las caídas que sufrió el petró- 
leo este martes, con un desplo- 
me del 5%, han sido la gota que 
ha colmado el vaso para la 
OPEP». El petróleo ha vuelto a 
dejar pérdidas en 2024, cerca- 
nas al 4%, con las caídas de las 
últimas semanas, y ya retrocede 
más de un 18% desde los precios 
más altos que se han visto en lo 


motivos, esperan como aguadema- Por ello se beneficia de queloscos- por parte del BCE hasido cataliza- rentas anuales en caso de alquiler, | que llevamos de año, el pasado 
yo las bajadas de tipos que llegarán tes de financiación se reduzcan en dor para las subidas que acumulan al estar ligadas a la inflación. mes de abril. 
Ecobolsa REVISIÓN TRIMESTRAL DEL ECO10 


suplemento de los sábados 
ua Es sus decisiones de inversión 


Además 


e Letras del Tesoro Alternativas para invertir ahora que el Estado paga menos del 3% a 12 meses 
+» Materias primas Las perspectivas para las “commodities más alcistas y bajistas 


Este sábado en tu quiosc 


o gratis 


Los diez valores españoles para afrontar 
la última parte del año y batir al Ibex 35 
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Nicola Mai Gestor y analista de crédito soberano de PIMCO 


“Vamos hacia un mundo fragmentado 
y eso crea el riesgo de estanflación” 


Victor Blanco Moro MADRID. 


Nicola Mai es gestor de carteras de 
renta fija en Pimco, y analista de 
crédito soberano para la gestora es- 
tadounidense, uno de los mayores 
inversores del planeta en renta fi- 
ja. Mai es célebre por haber sido el 
gestor que acertó con España en 
plena crisis de deuda soberana, en 
2012, y ha seguido su andadura en 
la firma estadounidense desde en- 
tonces, donde mantiene el cargo de 
vicepresidente de las oficinas de 
Londres de la firma. elEconomis- 
ta.es charla con Mai sobre la situa- 
ción actual del mercado. A su jui- 
cio, los inversores han llevado a las 
valoraciones de la renta variable y 
otros activos de riesgo a estar exce- 
sivamente altos, y ahora el merca- 
do de renta fija se presenta como 
una alternativa relativamente más 
atractiva. El peligro de recesión, 
aunque no es su escenario base, se 
está obviando en exceso en los mer- 
cados en este momento. 


El mercado está descontando 200 
puntos básicos de recortes de ti- 
pos por parte de la Reserva Fede- 
ral desde ahora hasta junio de 2025, 
y eso será prácticamente todo. Si 
se confirma este escenario, sería 
un ciclo de recortes de tipos corto, 


Creo que, sobre la velocidad del ci- 
clo, el mercado ha ido razonable- 
mente lejos, en el sentido de que 
son 100 puntos básicos de aquí a fi- 
nal de año, y luego otros 100 pun- 
tos básicos bastante rápido. Nues- 
tra previsión base es algo más len- 
ta, con 75 puntos básicos de aquí a 
cierre de año y otros 100, aproxi- 
madamente, el año que viene. Pe- 
ro, en cuanto a la tasa terminal, creo 
que hay potencial de que sea más 
baja de lo que el mercado está po- 
niendo en precio. Se está descon- 
tando 3%, aproximadamente, el año 
que viene, y nosotros estamos es- 
perando que la tasa de interés real 
de equilibrio en Estados Unidos sea 
de entre el 0% y el 19. Si añades una 
inflación del 2%, se quedaría entre 
el 2% y el 3%. En total, creemos que 
hay potencial de que el tipo termi- 
nal sea un poco inferior a lo que es- 
tá descontando el mercado en este 
momento. 


Esto supondría volver a niveles de 
tipos de interés muy bajos. ¿Signi- 
fica eso que los mercados de ren- 
ta fija deberian adaptarse aún más 
aeste escenario? 

Creo que el mercado está ahora en 
precios más apropiados, después 
de los movimientos recientes que 


Peligro de recesión: 
“Tras la subida de 
tipos agresiva la 
recesión está muy 
poco descontada 
por los mercados” 


Bolsa o renta fija: 
“Hay razones de 
peso para que los 
bonos lo hagan 
mejor que los 
activos de riesgo” 


Estímulos fiscales: 
“Si se vuelven a 
disparar cabe la 
posibilidad de que 
haya un nuevo 
brote de inflación” 


hemos visto. Teniamos el bono del 
tesoro en el 5%, y ha habido un mo- 
vimiento desde esos niveles extre- 
mos. Pero creo que hay valor en la 
duración ahora mismo, y no solo 
por el escenario de que los bancos 


centrales vayan a llevar los tipos al 
nivel neutral. En el caso específico 
de Reino Unido, por ejemplo, don- 
de el tipo terminal descontado por 
el mercado está por encima de los 
de la Fed, para nosotros no tiene 
demasiado sentido. Así que nos gus- 
tan los bonos de Reino Unido. Apar- 
te de este movimiento de los ban- 
cos centrales, también están los ries- 
gos de base, y después de uno de los 
ciclos más rápidos de subidas de ti- 
pos de la historia moderna, parece 
que la probabilidad de una recesión 
está muy poco descontada por el 
mercado. Y en ese caso, i 

a los bancos centrales recortando 
mucho más de lo que se ha puesto 
en precio hasta ahora. Cuando aña- 


vamos a ver un repunte de la infla- 
ción? 

Creo que la inflación está moderán- 
dose de forma muy positiva. Hay 
evidencias de que la subida que se 
vio de los precios durante la pan- 
demia tenía como origen la parte 
dela oferta, por los desequilibrios 


a 


entre la demanda de bienes y ser- 
vicios, y creo que está claramente 
normalizándose. También ha habi- 
do cierto recalentamiento de las 
economias por la política fiscal, es- 
pecialmente en EEUU, y creo que 
el enfriamiento del mercado labo- 
ral que estamos viendo debería lle- 
var la inflación de nuevo al objeti- 
vo. Pero sí, es cierto que, si tienes 
muchos más estímulos fiscales por 
parte de una nueva administración 
en Estados Unidos, en ese caso, po- 
dría haber una caída más lenta de 
la inflación de lo que se está espe- 
rando, o incluso un nuevo acelerón 
de la inflación. Sí creo que la poli- 
tica fiscal será un factor determi- 
nante a vigilar en este sentido. 


Nosotros vemos la bolsa, y en ge- 
neral, las valoraciones que se están 
pagando por los activos de riesgo, 
más estrechas de lo normal. Hemos 
visto una subida de tipos muy rápi- 
daen los últimos años, y reconoce- 
mos que la transmisión monetaria 
es más lenta de lo que era enel pa- 
sado, pero, a pesar de todo, creo que 
la probabilidad de una recesión que 
está puesta en precio en los merca- 
dos de riesgo es muy baja, en com- 
paración con la foto económica que 


Bolsa £ Inversión 


hay en realidad. Es cierto que no- 
sotros no vemos un aterrizaje du- 
ro,si no un enfriamiento de la eco- 
nomía estadounidense, pero no un 
accidente de la economía. Pero se- 
guro que debes tener entre tus es- 
cenarios posibles un aterrizaje du- 
ro, y creo que los mercados no lo 
están poniendo en precio, 


¿Cómo afectan las tensiones geo- 
políticas a su proceso de inversión? 
La política es muy importante en 
este momento. La política domés- 
tica, y también la geopolítica. Creo 
que hay que estar muy encima de 
todas estas cuestiones, y creo que, 
en general, es justo decir que va- 
mos hacia un mundo más fragmen- 
tado. Más multipolar, más conflic- 
tivo, desafortunadamente. Al final, 
creo que el riesgo es el de la estan- 
fación. Cuando piensas en un mun- 
do más dividido, suele tener impli- 
caciones negativas para la parte de 
la oferta, en la economía global, y 
eso suele terminar desembocando 
en menos crecimiento y más infla- 
ción. Los bancos centrales, al final, 
siempre pueden realinear la infla- 
ción hacia el objetivo, recalibrando 
su política monetaria, pero si hay 
perspectivas de debilidad econó- 
mica, es posible que se sientan in- 
clinados a tolerar que la inflación 
se mueva un poco por encima de su 
objetivo, por los mayores costes que 
implicaría bajarla. Por eso, en las 
carteras creo que es buena idea te- 
ner algo más de protección contra 
la inflación. Quieres ser cauto cuan- 
dose trata de riesgos, y quieres ser 
particularmente cuidadoso con al- 
gunas áreas del mercado donde se 
van a sufrir tensiones políticas sig- 
nificativas. Las tensiones de EEUU 
con China por el comercio... Tomar 
posiciones de riesgo de crédito en 
Tugares como China, por ejemplo, 
debería hacerse con cautela. Segui- 
mos a los políticos de cerca, tene- 
mos contacto con políticos, de to- 
do el mundo, y tratamos de estar 
encima de todas estas cuestiones. 
Obviamente, nunca tenemos infor- 
mación privada, pero intentamos 
conseguir toda la información po- 
sible, estando en estrecho contac- 
to con distintos políticos. 


Conla situación política y fiscal de 
Francia, ¿cree que en el futuro ve- 
remos la prima de riesgo española 
por debajo de la francesa? 

Una buena parte de la incertidum- 
bre ya se ha puesto en precio. He- 
mos visto ya un movimiento signi- 
ficativo en el bono francés. Creo que 
el riesgo de cola de un gobierno ex- 
tremo, de extrema derecha, siendo 
muy acomodaticio en política fis- 
cal, o de extrema izquierda, sién- 
dolo todavía más, creo que esos pe- 
ligros ya han sido evitados, Es pro- 
bable que haya una coalición más 
de centro en el futuro. Sí, sería un 
gobierno inestable, que podría sa- 
lirse algo de las demandas de la Co- 
misión, pero no demasiado. No tan- 
to como podría haber ocurrido en 
un escenario de gobierno de extre- 
ma izquierda o derecha. 
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Bolsa € Inversión Ecotrader 


Lecciones del efímero 
“crash' del mes de agosto 


Análisis 
pi Jesús 
2 "m Sánchez-Quiñones 
Consejero director general de Renta 4 


La caída cercana al 20% que registró la bolsa japone- 
sa en apenas tres días de agosto y su posterior recu- 
peración durante el resto del mes dejan relevantes en- 
señanzas. 

-Todos los mercados financieros están fuertemente 
interconectados, La caída en una de las principales 
bolsas mundiales, como la japonesa, se traslada de 
forma casi inmediata al resto de las bolsas, aunque 
con diversa intensidad. Asi ha ocurrido en agosto y así 
seguirá sucediendo en el futuro. 

-Aunque dentro del mandato de los bancos centra- 
les no figura el evitar caídas bruscas en las bolsas, en 
la práctica es un elemento que tie- 
nen muy en cuenta. En el caso de 


solicitadas. Ante la dificultad de hacer frente a las 
nuevas garantías muchos inversores se ven obligados 
a deshacer sus posiciones vendiéndolas, provocando 
caídas adicionales de las cotizaciones y creando un 
círculo vicioso. 

Durante las caídas de agosto, las garantías solicita- 
das por posiciones apalancadas “compradas” en índi- 
ces de la bolsa japonesa se incrementaron entre un 
160% y 80%, provocando muchos cierres de posicio- 
nes. En definitiva, ante turbulencias en los mercados 
financieros las posiciones apalancadas construidas 
durante un largo periodo de tiempo difícilmente pue- 
den deshacerse de forma ordenada sin provocar cai- 
das significativas, con el peligro adicional de generar 
círculos viciosos: caídas - cierre de posiciones - más 
caídas - más cierre de posiciones... 

-Peligro del yen carry trade. Una de las principales 
causas de las caídas de agosto se achaca al cierre de 
posiciones en activos financiados en yenes. Cuanto 
mayor es el diferencial entre el ti- 
po de interés del yen y la divisa de 


las caídas de agosto en Japón, el Los bancos centrales inversión, mayor la rentabilidad de 
Dindod queno hara noes [E Senio más so debio on fe 
subidas de tipos mientras los mer Alas consecuencias te a la divisa donde se materializa 
cados financieros estuvieran ines- deuna brusca caída  linversión, mayor el beneficio, al 
tables. Los bancos centrales no son a A devolver el préstamo en una divisa 
insensibles a las consecuencias de. de las cotizaciones devaluada. 

una brusca caída de las cotizacio- Además de las posiciones finan- 
nes. El BoJ lo ha puesto de mani- ciadas en yenes, hay que conside- 


fiesto. 

-Sigue habiendo liquidez y apetito global por la ren- 
ta variable. Como han demostrado los movimientos 
de agosto, en cuanto hay una rápida corrección (cer- 
cana al 10% en el EuroStoxx 50 y el S&P 500) vuelven 
a surgir órdenes de compras que hacen recuperar a 
los indices bursátiles en escasas sesiones. 

-Peligro del apalancamiento en las inversiones. Du- 
rante periodos de calma en los mercados financieros 
se van construyendo posiciones, en muchos casos de 
forma apalancada. Cuanto más tiempo están los 
mercados en calma, mayor es el volumen de las posi- 
ciones apalancadas. En estas posiciones apalancadas 
el inversor sólo desembolsa una parte del importe 
nominal de la inversión. Al comenzar la volatilidad y 
los movimientos bruscos a la baja en las cotizacio- 
nes, se exige a los inversores que aporten más garan- 
tías (margin call. 

Cuanto más brusco es el movimiento en las cotiza- 
ciones, mayor es el volumen de garantías adicionales 


Pendientes de Japón 


Evolución del cambio dólar/yen (yenes por dólar) 
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rar también los 3,4 billones de dólares (trillions ameri- 
canos) de inversión japonesa en el exterior. Es prácti- 
camente imposible conocer cuánta de esta inversión 
está financiada en yenes. 

-La Reserva Federal (Fed) es muy consciente de 
que una bajada demasiado brusca o rápida de los ti- 
pos de interés podría fortalecer al yen y provocar una 
nueva oleada de cierre de posiciones financiadas en 
yenes. Si se reduce el diferencial de tipos de interés 
entre el dólar estadounidense y el yen, pierde atracti- 
vo la financiación en yenes y, además, el yen tenderá 
a apreciarse. 

El yen carry trade ha sido uno de los catalizadores 
de la subida de la bolsa estadounidense, de las crip- 
tomonedas y de otros activos de riesgo. Parece di 
que la Fed pueda acometer las nueve bajadas de ti- 
pos de interés que el mercado descuenta hasta fina- 
les de 2025. 

Muchas e interesantes enseñanzas para empezar el 
nuevo curso. 


Evolución del índice Nikkei, en puntos 
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ell conomista.. 


La operación del día Joan Cabrero 
Solaria vuelve a la lista de Ecotrader 


ña, entra de nuevo en la lista 
de recomendaciones de Eco- 
trader, que es la que sirve a 


comprar, buscando un contexto alcista que en próximas semanas po- 
dria llevar al título a marcar nuevos altos del año sobre los 12,70 eu- 
ros. Posteriormente, mí idea es buscar objetivos más ambiciosos co- 
mo son los 15,30-15,70 euros, que es por donde discurre la directriz 
bajista que surge de unir los máximos de 2022 y de 2023. 


RWE lo está haciendo perfecto 


Días atrás les señalaba que RWE RWE AG INH ON. - 
miintención es seguir con- 
fiando en las 


bote forme parte de un amplio patrón de giro alcista en forma de do- 
ble suelo en esos 30 euros. Esta hipótesis solamente se confirmaria si 
supera los 36,30 euros, que son los máximos que alcanzó a mediados 
de mayo. Mientras eso no suceda no ganará enteros un contexto al- 
cista hacia objetivos que busco en los 44 euros, si bien es cierto que 
la superación a corto de los 32,80 invita a un cierto optimismo y si 
quiere formar ese patrón alcista lo estaría haciendo perfecto. 


ción el hecho de que la caida 
que se impone en el valor desde el máximo que estableció en 2022 en 
torno alos 400 euros, ha alejado al título un 80% desde esa cota his- 
tórica y ha servido para corregir algo más del 78,60% de Fibonacci de 
todo el amplio movimiento alcista de la última década, que llevó al ti- 
tulo de los 13 euros (mínimos de 2021) a los 400 euros (máximos de 
2022). Recomiendo comprar buscando un suelo en los 80 euros, don- 
de situaria el stop. Objetivos iniciales en 150 y luego los 200 euros. 
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Andalucía, Galicia y Canarias, las CCAA 
más dañadas por el pacto fiscal catalán 


La aplicación en ellas del criterio de ordinalidad | 
obligaría a un fuerte recorte del gasto público 


1 Flores MADRID. 


Andalucía, Canarias y Galicia están 
abocadas a recortes en su gasto pú- 
blico de hasta 6.100 millones anua- 
les en el caso de que entre en vigor 
el concierto fiscal catalán, Estas tres 
autonomías son los territorios más 
afectados por la aplicación del lla- 
mado principio de ordinalidad que 
Cataluña quiere que marque la pau- 
ta en el sistema de financiación de 
régimen común. No obstante, di- 
cho principio aboca a ajustes de es- 
tetipo a todas las comunidades, de 
mayor o menor cuantía, con las úni- 
cas excepciones de la propia Cata- 
luña, Madrid y Baleares. 

Para entender el alcance de este 
criterio de distribución, debe recor- 
darse que el acuerdo de investidu- 
ra entre el PSC y ERC no solo plan- 
teala transferencia a la Agencia Tri- 
butaria catalana de la recaudación 
y gestión del 100% de los tributos 
generados en esa autonomía. 

Una vez, hecha esa cesión, la Ge- 
neralitat demanda que su aporta- 
ción al conjunto del Estado, más 
una cuota de solidaridad con el res- 
to de las autonomías, se calcule siem- 
pre bajo la premisa de respetar el 
principio de ordinalidad. 

Este baremo exige que haya com- 
pleta coherencia entre los ingresos 
tributarios de cada territorio, que 
determinan lo que puede aportar 
al sistema de financiación, y los re- 
cursos que recibe del Estado. Tra- 
ducido al lenguaje más usual del na- 
cionalismo catalán, no es tolerable 
que, si se ordenan las autonomías 
de mayor a menor según sus ingre- 
sos, Cataluña ocupe el segundo lu- 
gar después de Madrid pero, al mis- 
mo tiempo, se encuentre a la cola 
en la clasificación según la canti- 
dad querecibe anualmente en con- 
cepto de financiación del Estado. 

Actualmente, no hay rastro algu- 
no de ordinalidad en el funciona- 
miento del sistema de financiación. 
Sobre todo, como demuestran los 
datos más recientes de Fedea, el de- 
sequilibrio más frecuente radica en 
que hay un alto número de autono- 
mías que reciben un volumen de fi- 
nanciación efectiva del Estado que 
sobrepasa, con mucho, la cuantía 
que se recauda por impuestos en 
ese territorio. 


Las mayores diferencias 

La diferencia se aprecia, sobre to- 
do, en los cálculos per cápita, pero 
también en términos absolutos. En 
el caso de Andalucía la diferencia, 
a favor de la financiación proceden- 


ajustes, pasa por 


Diferencias entre ingresos y financiación del Estado por autonomías 


En millones de euros 


Saldos Saldos 
CCAA positivos — negativos 
Cataluña i 2.088 
Galicia 7.005 9.992 2.987 42,64% 2.987 - 
Andalucía 20.381 26.481 6.100 29.93% 6.100 
Asturias 2.886 3733 847 29,34% 847 a 
Cantabria 1.729 2337 609 35,22% 609 
La Rioja 922 1.299 a7 4091% ar 
Murcia 3.579 4.591 1012 28,27% 1.012 
Valencia 14287 15276 989 692% 989 - 
Aragón ana 4.980 866 21.06% 866 
C-La Mancha 4870 6783 1913 3927% 1913 
Canarias 4.075 8.205 4,130 101,34% 4130 
Extremadura 2268 4210 1941 85,59% 1.941 
Baleares 4874 4,529 345 7.09% 345 
Madrid 29.393 21.998 -7.395 2516% 7.395 
Cast. y León 6.834 9.205 2370 34,68% 2.370 
Total CCAA 135.217 149.530 14313 10,59% — 24.141 9.828 
Sin Cataluña 107.217 123.618 16401 1530% 
Aportación del Estado 14313 
Aportación de las CCAA 9.828 
Total 24.141 

Fuente: Fedea elle 


te del Estado, es de 6.100 millones. 
La propia de Canarias supera los 
4.100 millones y, en el caso de Ga- 
licia, se encuentra en 2.987 millo- 


nes, seguida por Extremadura con 
1941 millones. 

Corregir esta situación, según 
manda el principio de ordinalidad, 


Las CCAA del PP insisten en abordar la 
financiación en una mesa multilateral 


reuniones bilaterales con todos y 
cada uno de los presidentes au- 
tonómicos en el marco de la re- 


novar el sistema. "Sino quiere 
hablar con todos es por algo”, le 
reprochó ayer a Sánchez el presi- 


solo deja abiertos dos caminos: o 
bien los Gobierno regionales de es- 
tos territorios se ven abocados a su- 
bir impuestos o bien es el Estado el 
que toma la iniciativa y reduce las 
liquidaciones que libera en cada 
uno de estos territorios. 

En este caso, los Ejecutivos au- 
tonómicos verán muy mermados 
sus recursos y tendrán que recor- 
tar su gasto hasta el nivel que les 
permiten sus ingresos propios, ayu- 
dados, aunque en cuantía limitada, 
por el complemento derivados de 
los mecanismos de solidaridad. El 
impacto en los servicios públicos 
que ofrecen a sus ciudadanos sería 
de una gran magnitud 

El criterio de ordinalidad, por 
tanto, despierta un debate muy es- 
pinoso, por lo que no puede extra- 
ñar que nunca se haya plasmado, 
negro sobre blanco, en la Ley Or- 
gánica de Financiación Autonómi- 
ca. No ocurre así con los mecanis- 
mos de reparto de recursos entre 
regiones que aplican Alemania o 


La única opción que les quedaría, si no aplican 
ertes subidas de impuestos 


Canadá, cuyas Constituciones sí que 
establecen disposiciones que velan 
por que un Estado de la federación 
oun Land aporte recursos a sus ho- 
mólogos por encima de un deter- 
minado nivel. 


Por qué se quiebra la ordinalidad 
Escierto, no obstante, que sobre to- 
do en el caso alemán se pueden es- 
tablecer matices ya que hay proto- 
colos paralelos que posibilitan que 
los Estados del Este, todavía muy 
lastrados por la herencia económi- 
ca previa a la reunificación, reciban 
ayudas extra procedentes de terri- 
torios ricos como Hesse o Baviera. 
Si, no obstante, en el caso espa- 
ñol la ordinalidad se transgrede co- 
mo no ocurre en casi ningún otro 
sistema fiscal se debe, según los ex- 
pertos consultados, a la voluntad 
de los legisladores de que los dese- 
quilibrios fueran temporales y se 
corrigieran con el tiempo. 
Enotras palabras, se esperaba que 
los recursos extra recibidos, duran- 
te décadas, por las comunidades au- 
tónomas más pobres sirvieran pa- 
ra que cubrieran las diferencias, con 


Alemania sí protege 
la ordinalidad en la 
financiación de sus 
matices, aunque 
aplica matizaciones 


el tiempo, respecto a las que se si- 
túan en vanguardia. 

Es la misma lógica que se aplica, 
a escala comunitaria, con los fon- 
dos de cohesión y los países del sur 
y el norte de la Unión Europea. 

Ahora bien, en el caso de las co- 
munidades autónomas, en muchos 
casos no se ha dado esa situación y 
persisten las diferencias que expli- 
can que el principio de ordinalidad 
no se aplique. 

El debate entre las autonomías 
continúa abierto y así se demostra- 
rá en el cónclave de líderes regio- 
nales del PP que tendrá lugar este 
viernes. Sobre la mesa, estarán otros 
aspectos igualmente polémicos del 
acuerdo sobre PSC y Esquerra, có- 
mo el coste que tendrá el concier- 
to fiscal catalán y cómo se financia- 
rá. Fedea también cuenta con cál- 
culos en este sentido y estima que 
la recaudación por IRPF a escala 
estatal tendría que crecer cerca de 
un 30% o incrementar también las 
cotizaciones sociales. 


El ‘Govern’ agilizará 
los trámites para 
construir más 
vivienda social 


Aleix Mercader bARcELOnNA 


El Govern está decidido a aumen- 
tar el parque de vivienda pública en 
Cataluña. Uno de los compromisos 
del nuevo ejecutivo autonómico es 
construir 50.000 pisos sociales en 
los próximos años. Una cifra im- 
portante, aunque lejos de la reco- 
gida en un estudio del Institut Cerdá 
que cifra un déficit de 186.000 vi- 
viendas de alquiler asequible en la 
comunidad. 

Para cumplir su objetivo, Salva- 
dor Tla ha anunciado que agiliza- 
rá los trámites administrativos. Hoy, 
el papeleo puede llegar a demorar- 
se dos años, según ha reconocido. 


ALAS COURIER SLU. 
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2008, S.L.U. 
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El presidente de la Generalitat, Salvador Illa. cs: 
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Illa garantiza la nueva financiación para 
Cataluña y asegura que será “solidaria" 


El president” se compromete a ampliar el aeropuerto de El Prat frente a ERC y comunes 


Aleix Mercader BARCELONA 


Primer pleno de Salvador Illa co- 
mo presidente de la Generalitat. 
El líder del PSC ha acudido al he- 
miciclo para rendir cuentas so- 
bre la composición del Govern y 
las primeras medidas adoptadas 
por el nuevo gobierno autonómi- 
co. Entre todas las carpetas abier- 
tas, la financiación singular ha 
centrado buena parte de su inter- 
vención. 

Illa ha desdeñado las críticas for- 
muladas desde que se conoció el 
acuerdo de investidura entre ERC 
y PSC. El pacto incluye un auto- 
denominado “concierto económi- 
co solidario” que entrega a la Ge- 
neralitat la recaudación de todos 
los impuestos e incluye una refor- 
mulación de la solidaridad inter- 
territorial basándose enel princi- 
pio de ordinalidad. A juicio de los 
expertos, este modelo carece de 
encaje constitucional y supondrá 
una sangría de recursos para el res- 
to de territorios. 

Sin embargo, el dirigente ha ca- 
lificado las criticas, llegadas inclu- 
so desde las filas del PSOE, como 
“ruido”: “No contribuiremos ni ali- 
mentaremos a quienes solo quie- 
ren más ruido”. Se ha ratificado en 
el cumplimiento del acuerdo -“cos- 
tará, pero se cumplirá”, ha puntua- 
lizado- y ha reconducido el deba- 


te a la literalidad del documento 
suscrito con los republicanos. Asi- 
mismo, ha insistido en que el acuer- 
does “solidario”.“Mi gobierno se- 
guirá defendido una Cataluña so- 
lidaria con el resto de territorios 
de España. Queremos un autogo- 
bierno fuerte con todos los recur- 
sos necesarios para prestar los ser- 
vicios a los que los ciudadanos tie- 
nen derecho. Cataluña no quiere 
ser ni más ni menos que nadie”, ha 
expresado. 

Sin abandonar el capítulo eco- 
nómico, ha tendido la mano al res- 
to de partidos para pactar los pre- 
supuestos de 2025, aunque de for- 
ma preferente a los socios de in- 
vestidura, ERC y los comunes. 
Además, ha repasado los cometi- 
dos delas 16 consejerías, con espe- 
cial atención a las políticas de se- 
guridad, salud y medio ambiente. 


Ampliación de El Prat 
Respecto ala ampliación del aero- 
puerto de El Prat, Ila se ha limita- 
doza asegurar que cumplirá de for- 
ma “escrupulosa” los acuerdos de 
investidura con ERC y comunes. 
Aunque su discurso ha traslucido 
su voluntad de desbloquear el pro- 
yecto. 

El pasado martes, el Govern acor- 
dó reactivar la mesa técnica entre 
Estado y Generalitat, si bien no des- 
veló cuál es su opción para redi- 


mensionar el aeródromo. De he- 
cho, la portavoz del ejecutivo ca- 
talán, Silvia Paneque, habló de “me- 
jorar la capacidad” de la infraes- 
tructura y evitó usar el término 
“ampliación”. 

Este jueves, Illa ha seguido la 
misma línea, pero ha avanzado que 
no concretará su solución técnica 


‘Junts’, al ataque 
contra el PSC 


El inicio de la legislatura ha 
mostrado que la sociover- 
gencia está hoy más lejos 
que nunca. El portavoz parla- 
mentario de Junts' Albert 
Batet, ha cargado contra el 
nuevo gobierno, del que ha 
dicho que es “débil y comien- 
za con mal pie”. “Comenzó a 
ejercer su rol de primera ins- 
titución del país y a los pocos 
dias se fueron todos ustedes 
de vacaciones”, se ha despa- 
chado, antes de reprender a 
algunos cargos por "españo- 
listas” y “supremacistas”. Ba- 
tet no ha dejado espacio para 
el entendimiento y, sobre la 
financiación singular, ha acu- 
sado a los socialistas de pro- 
mover un “engaño”. 


hasta que la mesa bipartita emita 
un informe dentro de cuatro me- 
ses. Será entonces cuando el PSC 
exponga su plan para ensanchar la 
tercera pista de la infraestructura 
aérea. “Dejaré hacer este trabajo 
técnico en plena libertad a los téc- 
nicos para que nos digan, en base 
a todas las propuestas que ha ha- 
bido, cuál es la mejor solución”, ha 
expuesto Illa. Además, ha preci- 
sado que cualquier intervención 
“cumplirá con los más exigentes 
estándares de la Unión Europea”, 

Desde las filas republicanas, Ra- 
quel Sans ha tomado con cautela 
estas palabras. La parlamentaria 
ha recordado que el documento de 
investidura solo habla de “moder- 
nizar” El Prat, pero no de ampliar- 
lo. Además, ha insistido en la vie- 
jareivindicación del nacionalismo 
de hacerse con el control del aeró- 
dromo mediante un cambio del 
modelo de gestión. Los republica- 
nos pretenden que sea la Genera- 
litat quien nombre al director del 
aeropuerto como ya hace con el 
Port de Barcelona. 

Por su parte, los comunes han 
avisado de que no tienen nada pac- 
tado en esta materia con el Go- 
vern. Su líder, Jéssica Albiach, se 
ha mostrado radicalmente en con- 
tra de la iniciativa ante la “masi: 
ficación turística” que experimen- 
ta Cataluña, 


36 


Economía 


Enmanuel Macron designa al conservador, 
Michel Barnier, como nuevo primer ministro 


La izquierda francesa acusa al presidente de “negar” los resultados de las elecciones de julio 


elEconomista.es MADRID. 


El presidente de Francia, Emma- 
nuel Macron, designó ayer al exmi- 
nistro y excomisario europeo Mi- 
chel Barnier, miembro de la fami- 
lia política conservadora, como nue- 
vo primer ministro, tras una sucesión 
de rondas de consultas marcadas 
por la falta de consenso. La desig- 
nación ha encendido la ira de la iz- 
quierda francesa, que consideran 
que con su elección el presidente 
francés “niega” los resultados de las 
últimas elecciones parlamentarias, 
en las que la coalición de izquierda 
Nuevo Frente Popular obtuvo una 
sorprendente victoria en la segun- 
da vuelta frente a la ultraderecha. 

democrática alcan- 
en redes so- 
Olivier Fau- 
sto que Bar- 
política 


el líder sociali 
re, que puso de mani 
nier procede de la fami 
de Los Republicanos, que “quedó 
en cuarta posición” en los últimos 
comicios, Por contra, los de Mari- 
ne Le Pen se mostraron abiertos a 
apoyar a Barnier si promueve me- 
imbitos clave como la in- 
ión. El excandidato presi- 
dencial y diputado Jean-Luc Mé- 
lenchon, miembro de La Francia 


Insumisa (LFI), fue tajante, y acu- 
só a Macron de estar gestando un 
Gobierno junto a Marine Le Pen. 
El nuevo primer ministro está lla- 
mado ahora a conformar “un go- 
bierno de agrupación al servicio del 
país y delos franceses”, lo que abre 
la puerta a la inclusión de miem- 
bros de procedencias diversas. No 
en vano, ningún bloque político tie- 
ne mayoría en la Asamblea Nacio- 


Mélenchon acusa al 
presidente francés 
de gestar un 
Gobierno junto a 
Marine Le Pen 


nal, marcada por la polarización 
tras las elecciones de julio, 

A los 73 años, Barnier se convier- 
te enel primer ministro de más edad 
dela República francesa y da la cir- 
cunstancia de que sucede al más jo- 
ven, Gabriel Attal, que asumió el 
cargo a principios de 2024 con 34 
años. 

El conservador asume el reto des- 
pués de una etapa alejado de la pri- 
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Michel Barnier, nuevo primer ministro de Francia. r: 


mera línea, aunque en 2022 lanzó 
una candidatura para tratar de lle- 
gara la Presidencia, donde plasmó 
posiciones especialmente duras en 
materia de política migratoria, An- 
tes, había sido el responsable de ne- 
gociar el Brexit en nombre de la Co- 
misión Europea, después de una ca- 
rrera política en Francia en la que 
había formado parte de los gobier- 
nos de Jacques Chirac y de Nicolas 
Sarkozy. 

Enlos últimos días, habían sona- 
do otros nombres como el ex pri- 
mer ministro socialista Bernard 
Cazeneuve y el dirigente regional 
conservador Xavier Bertran, quien 
deseó a Barnier “éxito” frente a los 
“numerosos desafios” que se le ave- 
cinan. La también conservadora Va- 
lérie Pécresse emplazó al nuevo pri- 


Fue el negociador 
de la UE para el 
'Brexit', tras trabajar 
para Jacques Chirac 
y Nicolas Sarkozy 


mer ministro a “encontrar una vía 
parlamentaria para poder recupe- 
rar el orden en las cuentas, en las 


pública gala, 
la designación del excomisario Mi- 
chel Barnier se fraguó durante una 
cena con Macron, que comenzó el 
miércoles por la noche, y que con- 
cluyó poco antes de las cinco de la 
mañana del jueves. 
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Pedro Marín Presidente ejecutivo de INERCO 


“Queremos hacer de INERCO un referente 
global como ingeniería en sostenibilidad” 


“Prestamos 
servicios a nivel 
internacional de 
forma muy 
eficaz a nuestros 
clientes” 


“Nuestro trabajo 
consiste en 
ayudar a 
mejorar la 
sostenibilidad 
de los proyectos” 


“No somos 
simplemente 
una ingeniería, 
sino que 
prestamos un 
servicio integral” 


EcoBrands 


dicada al desarrollo e implementación de 

soluciones en materia de medio ambien- 
te y sostenibilidad en la industria. Es realmente 
un proveedor integral en servicios ambientales, 
como pocos en el mercado. A través de sus dife- 
rentes líneas de negocio, realiza más de 1000 
proyectos al año en los cinco continentes y para 
las principales empresas industriales, de secto- 
res como: el energético, oil & gas, químico, pe- 
troquímico, papelero, cementero, minero, 
agroalimentario o de gestión de residuos. 

Según Pedro Marín, presidente ejecutivo de 

la multinacional sevillana, este impulso conti- 
nuado dedicado a la mejora industrial se basa 
en “el indiscutible compromiso de todas y cada 
una de las personas que integramos INERCO, 
con la sostenibilidad”. 


L a empresa INERCO cumple 40 años de- 


¿Cómo podríamos describir INERCO? 

Quizás lo más fácil sea decir que INERCO es 
una empresa de servicios integrales en sosteni- 
bilidad. En este sentido, realizamos y optimi- 
zamos ambientalmente proyectos desde el pa- 
pel hasta que son una realidad, los autoriza- 
mos, los diseñamos y los construimos, de 
forma que nuestros clientes y la sociedad pue- 
dan sentirse tranquilos y orgullosos de los mis- 
mos. Y por supuesto todo el equipo INERCO, 
compuesto por más de 800 profesionales ¡esta 
es nuestra mayor recompensa! 


¿En qué se diferencia de otras ingenierías? 

No somos simplemente una ingeniería, sino 
que prestamos un servicio integral, y ello signi- 
fica que asesoramos en las mejores soluciones 
técnicas y ambientales realizando los estudios 
ambientales y de seguridad adecuados, gestio- 
namos las diferentes autorizaciones, diseñamos 
las soluciones ambientales más adecuadas y las 
construimos. Poseemos, en este sentido, tecno- 
logias propias para abordar todas las soluciones 
ambientales necesarias y contamos con acuer- 
dos internacionales de colaboración con otros 
tecnólogos. Esto nos ha llevado a poder estar 
muy diversificados, así como a poder prestar 
nuestros servicios a nivel internacional de for- 
'ma muy eficaz para nuestros clientes, aportan- 
do tecnologías para la sostenibilidad. Podría de- 
cirse que somos su “ingeniería verde”. 


¿Cuál es la contribución de INERCO al desarro- 
Mo industrial sostenible? 

Nuestro trabajo consiste precisamente en ayu- 
dar a mejorar la sostenibilidad de los proyectos 
y, teniendo en cuenta que trabajamos en más 
de 1.000 proyectos al año en los cinco conti- 
nentes y para las principales empresas indus- 
triales, eso significa que estamos asesorando 
para la mejora ambiental y aportando tecnolo- 
gía para la sostenibilidad de una forma muy 
importante. De hecho, además de nuestros ser- 
vicios de consultoría y tecnologías ambienta- 
les, incorporamos hace años capacidades en 
las diferentes tecnologías asociadas a la des- 
carbonización (hidrógeno, captura de CO2, 
biometano, almacenamiento de energía, etc.). 
Por tanto, sí, se puede decir que hay pocas em- 


Contenido ofrecido por INERCO 


presas que tengan tan importante contribución 
ala sostenibilidad como INERCO. 


¿Qué supone esto para los empleados? 

Las personas que trabajan en INERCO son un 
equipo tremendamente comprometido, y pre- 
cisamente la posibilidad de trabajar en mejorar 
la sostenibilidad de grandes proyectos en mu- 
chos territorios es algo que no solo nos motiva 
a los que formamos INERCO, sino también a 
todas las personas que quieren incorporarse a 
una empresa como INERCO para poder con- 
tribuir a un desarrollo sostenible. También su- 
pone una importante componente de motiva- 
ción, la incesante labor en innovación y la ca- 
pacidad tecnológica de INERCO, junto con un 
ambiente de trabajo muy cercano y flexible, 
construido y mantenido desde que éramos po- 
co más de cuatro personas hace casi 40 años. 


¿Qué prevé para el futuro de INERCO en los 
próximos años? ¿Cuál es su potencial de cre- 
? 
En primer lugar, debo destacar que en los últi- 
mos tres años hemos tenido crecimientos 
anuales superiores al 25%, con lo que hemos 
duplicado nuestra cifra de negocio, cerramos 
2023 con 68 millones de euros, y estamos te- 
niendo una contratación en 2024 que puede 


INERCO. 


sobrepasar los 100 millones. Estamos muy sa- 
tisfechos, pero éste no es más que el primer 


Recientemente hemos iniciado una nueva e 
ilusionante etapa en INERCO, tras la adquisi- 
ción de la mayoría accionarial por parte del 
equipo directivo, y nuestro propósito es hacer 
de INERCO un referente internacional como 
ingeniería de sostenibilidad. Nuestra capacidad 
para prestar un servicio integral en materia am- 
biental, unido al actual marco económico de 
transición energética de nuestros clientes, está 
propiciando un importante crecimiento de to- 
das nuestras líneas y territorios, especialmente 
en descarbonización. Contamos con la con- 
fianza de las mejores compañías en los territo- 
rios donde trabajamos. Todo ello nos va a per- 
mitir incrementar sustancialmente el creci- 
miento de los últimos años, pero también 
vamos a reactivar el crecimiento inorgánico de 
la compañía, de forma que seamos el referente 
internacional como ingeniería de sostenibili- 
dad lo más pronto posible. 

Y estamos decididos a que los beneficios de 
este desarrollo repercutan en todas y cada una 
de las personas que forman parte de nuestra 
organización. Ellos, su crecimiento personal y 
profesional, son nuestra fuerza impulsora y 
nuestra mayor riqueza. 


Producido por EcoBrands 


VIERNES, 6 DE SEPTIEMBRE DE 2024 ell'cumomista.es 


Economía 


La vivienda nueva se encarece un 11,2%, su 
mayor ritmo desde las hipotecas 'subprime' : 


El precio del mercado libre crece un 7,8% en julio, su alza más cuantiosa en dos años 


María Medenilla vaoo 


El precio de la vivienda libre subió 
un 7,8% interanual en el segundo 
trimestre del año, 1,5 puntos por 
encima de lo que lo hizo en el mis- 
mo periodo del año anterior que 
llevan a la estadística a firmar su 
mayor avance en dos años. La bre- 
cha entre oferta y demanda man- 
tiene una tendencia que acumula 
41 trimestres de alzas, 

El Índice de Precios de Vivien- 
da (IPV) del Instituto Nacional de 
Estadística (INE) publicado este 
jueves confirma que el avance del 
precio de la vivienda no encuentra 
freno, ni en la nueva ni en la de se- 
gunda mano. La primera se dispa- 
ró un 11,2% interanual, un 1,1% más 
para alcanzar su tasa más alta des- 
de el tercer trimestre de 2007 cuan- 
do estalló la crisis de las hipotecas 
subprime. 

La usada, por su parte, se enca- 
reció un 7,3% interanual en el se- 
gundo trimestre, 1,6 puntos más en 
su mayor repunte desde el verano 
de 2022. 

El contexto de bajada de tipos del 
Banco Central Europeo (BCE) ya se 
está dejando notar en el euríbor, que 
en agosto cerró en el 3,166%, su me- 
nor nivel desde diciembre de 2022 
y esto se traslada al mercado inmo- 
biliario, que mantiene la tensión en- 
tre la oferta y la demanda. 

Según datos de Fotocasa Research, 
el 14% de la población española es- 
tá buscando una vivienda en propie- 
dad, la mayor cifra registrada en 2021 
(12%) y estiman que la tendencia si- 
ga sólida el resto del año. Sin embar- 
go, la limitada oferta de viviendas ha- 
ce estragos ya que se da, especial- 
mente, en las zonas más solicitadas. 
El mismo informe estima que cada 
año se necesitan de 240000 
viviendas para satisfacer la creación 
de nuevos hogares, pero el sector in- 
mobiliario solo produce unas 100.000 
unidades nuevas. 


Tasa anual del Índice de Precios de Vivienda 


Total vivienda, nueva y de segunda mano. Porcentaje 
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María Matos, directora de Estu- por una combinación de demanda tor de estudios de Pisos.com desta- 
dios del portal inmobiliario, indica sostenida, condiciones hipotecarias ca que en el primer trimestre de es- 
que este “ritmo de crecimiento muy favorables y una oferta insuficiente te año ya se inició con un “claro ace- 


significativo” es “propio de transfor- 
maciones económicas y propiciado 


La ministra reclama 


de nuevas viviendas en nuestro pa- 
is". Por su parte, Ferran Font, direc- 


“responsabilidad” a 


los partidos para apoyar la Ley de Suelo 


La ministra de Vivienda y Agenda Urbana, Isabel Rodriguez, ha re- 
clamado “responsabilidad” 


a los diferentes grupos políticos para 
apoyar la Ley del Suelo en el Congreso, porque “es una herramienta 
E ha afirmado que el Gobierno está traba- 


Su juicio, se trata de una Ley que "desde el punto de vista técnico ha 
sido valorada por el sector de la construcción que reclama su apro- 
bación”, y ha destacado que "es un texto imprescindible para con- 
seguir los objetivos de pais en la construcción de nuevas viviendas”. 


lerón" superior al 6%, después de 
que en 2023 el crecimiento se esta- 
bilizara cerca del 4%. El experto re- 
cuerda que la tendencia iniciada a 
principio de 2024 se consolida en 
las cifras del segundo trimestre, ya 
que el aumento se sitúa muy cerca 
del 8%, concretamente en un 7,8%. 
“En la última década, sólo en los dos 
primeros trimestres del 2021 el cre- 
cimiento ha sido superior”. 


Mayor subida en nueve años 
La comparativa intertrimestral re- 
confirma la tendencia. Entre el pri- 
mer trimestre y el segundo, el pre- 
cio dela vivienda libre subió un 3,6%; 
no lo hacía tanto desde el segundo 
trimestre de 2015. 

De abril y junio, el precio dela vi- 
vienda usada creció un 3,7%, su ma- 


yor incremento trimestral también 

desde el segundo trimestre de 2015, 

pero hubo moderación en el precio 

dela vivienda nueva, que se elevó un 

Ae cis puntos menos queen 
el primer trimestre del año. 

No hay región que se libre de la 
tendencia, aunque los aumentos pre- 
sentan distintas intensidades, Los 
mayores incrementos se registraron 
en Navarra (10,3%), Aragón (9,9%), 
Andalucía y Ceuta (9,5%) y Canta- 
bria, Comunidad Valenciana y La 
Rioja, todas ellas con un avance del 
8,6%. Al otro lado, las subidas de pre- 
cio más moderadas se dieron en Cas- 
tilla-La Mancha (5,3%), Extremadu- 
ra y Baleares (6,2% en ambos casos) 
y Galicia y Cataluña, ambas con un 
repunte interanual en el precio de la 
vivienda libre del 6,7%. 


Tareas del gobierno 

La ministra de Vivienda y Agenda 
Urbana, Isabel Rodríguez, remarcó 
ayer que “la realidad es que la dimen- 
sión del problema de la vivienda es 


El precio del 
inmueble usado 
aumentó un 7,3% 
interanual en 

el segundo trimestre 


muy importante”, como así figura 
también en otros países de la OCDE. 
Eneste sentido, enmarcó este asun- 
to “en el desarrollo demográfico de 
España, así como con el esplendor y 
el crecimiento económico”. “Las es- 
timaciones del Instituto Nacional de 
Estadística nos dicen que de aquí a 
los próximos 15 años en España se 
van a crear 3,5 millones de hogares 
nuevos”, añadió la ministra para se- 
ñalar que se trata de un ritmo de cre- 
cimiento de hogares en España del 
entorno de 200.000 hogares al año, 
ante lo que es necesario “hacer un 
gran esfuerzo”. 

Asu juicio, se trata de una Ley que 

“desde el punto de vista técnico ha 
sido valorada por el sector de la c 
trucción que reclamasu: 
y ha destacado que “es un texto im- 
prescindible para conseguir los ob- 
jetivos de país en la construcción de 
nuevas viviendas”. 


El instituto Ifo pronostica el estancamiento de la economía alemana 


El índice corrige los 
cálculos que estimaban 
un crecimiento del 0,49% 


Patricia Arriola MADRID. 


El Instituto de Investigación Eco- 
nómica de Múnich (1fo) corrigió 
sus previsiones para el año en cur- 
so y pronostica un estancamiento 
dela economía alemana, pese a que 
en suanterior informe calculaba un 
crecimiento del 0,4 %. 


Para el próximo año, el Índice 
de Clima de Negocios del Ifo tam- 
bién rebajó su estimación con una 
subida del 0,9%, en lugar del 1,5%, 
que ya sólo se espera para el 2026. 

El jefe de estudios económicos de 
Ininsttución, Timo Wollmershäu- 


países experimentan un repunte”. 

“Tenemos una crisis estructural. 
Hay muy poca inversión, sobre to- 
do en la industria, y la productivi- 


dad lleva años estancada. Además 
tenemos una crisis coyuntural. La 
situación de los pedidos es mala y 
el aumento del poder adquisitivo 
no se traduce en un mayor consu- 
mo, sino en un mayor ahorro, por- 
que la gente se siente insegura”, pre- 
cisó el experto. 

La tasa de ahorro es actualmen- 
te del 11,3%, significativamente por 
encima de la media del 10.19% delos 
últimos diez años antes de la pan- 
demia del coronavirus, apunta el 
informe realizado por el Ifo. 


Enel caso de la tasa de inflación, 

especialistas consideran que hay 
cierta esperanza ya que seguirá ba- 
jando del 59 % de 2023 al 22 % pro- 
nosticado para este año, hasta Ile- 
gar al 2 % en 2025 y al 1,9% en los 
dos años siguientes, según los cál- 
culos. 


Respecto al desempleo, la tasa se 
incrementará del 5,7 % del año pa- 
sado al 6 % en este, para bajar en 
2025 al 5,8 % y situarse en lo suce- 
sivo en el 53%. 

Del mismo modo, el Ifo prevé que 


el déficit presupuestario alcance el 
2% del PIB en 2024 y desciendaal 
1,3% y al 0,9%, en el 2025 y 2026, 
respectivamente. 

Por otro lado, se espera un im- 
pacto negativo en el sector de la 
construcción, donde se anticipa una 
contracción del 3,1 %, mientras que 
enla industria, se espera una dis- 
minución de un 2 %. 

Wollmersháuser, dijo que el des- 
plazamiento del sector industrial al 
de servicios explica en gran parte el 
estancamiento de la productividad. 


a.es VIERNES, 6 DE SEPTIEMBRE DE 2024 


Normas « Tributos 


Los jueces desafían al Supremo y facilitan la 
nulidad por usura de las tarjetas 'revolving' 


Abren la puerta a que un mayor número de consumidores pueda reclamar a las entidades 


Eva Díaz MADRID. 


Los jueces desafían al Tribunal Su- 
premo y facilitan la declaración de 
usura en los tipos de interés de las 
tarjetas revolving y, por tanto, la nu- 
lidad del préstamo. El alto tribunal 
estableció en su fallo del 15 de fe- 
brero de 2023 que el interés de es- 
tas tarjetas sería usurario si supe- 
rabaen seis puntos porcentuales el 
tipo medio al que la banca conce- 
día estos préstamos a la fecha en 
quese celebró el contrato y que pu- 
blica el Banco de España cada mes 
ensu página web. 

este criterio, los tribunales 
inferiores se mantenían férre« 
solo declaraban que había usura en 
el préstamo si la TAE de la tarjeta 
superaba exactamente los seis pun- 
tos porcentuales frente al interés 
medio al que se comercializaban es- 
tos productos, 

Sin embargo, la Audiencia Pro- 
vincial de Madrid marca un pun- 
to de inflexión al ser el primer juz- 
gado de segunda instancia que re- 
chaza la rigidez del Supremo. El 
tribunal considera que hay usura 
enel interés de una revolving aun- 
que el tipo del crédito no supere 
en 6 puntos el tipo medio que ha 
bia a la fecha del contrato, vale so- 
lo con “rozarlo”. 


Vale con “rozarlo" 

La Audiencia se ha pronunciado así 
en un auto de rectificación del pa- 
sado 3 de junio al que ha tenido ac- 
ceso elEconomista.es, Concretamen- 
te, la tarjeta tenía una TAE del 
26,82%, mientras que el Tipo Efec- 
tivo de Definición Restringida 
(TEDR) al que se comercializaban 
las revolvingen noviembre de 2013 
era del 20,7%, al que había que su- 
marle otros 0,30 puntos para igua- 
larlo con la TAE, quedando así en 
21%. Por tanto, la diferencia del in- 
terés de la tarjeta con el tipo medio 
comercializado quedó en 58 pun- 


Una persona paga con una tarjeta de crédito en un establecimiento. a. 


El tribunal fijó que 
un tipo es usurario 
si supera en seis 
puntos la media a la 
que se comercializa 


tos. No obstante, la Audiencia de- 
clara la nulidad por usura porque 
“roza los seis puntos, por lo que se 
considera notablemente superior 
al tipo medio”. 

En abril de 2023, el Juzgado de 
Primera Instancia número 48 de 
Madrid también consideró en otro 
caso de una tarjeta revolving que el 
interés era usurario porque rozaba 
los seis puntos. 


Pilar Hinojosa, responsable del 
área procesal de Abogados Legalsha, 
despacho que ha llevado el caso an- 
te la Audiencia Provincial de Ma- 
drid, destaca la importancia de la 
resolución por ser de una audien- 
cia provincial tan relevante como 
la de Madrid. “Consideramos que 
puede ayudar mucho al consumi- 
dor y contravenir esa rigidez esta- 
blecida por el Supremo”, explica la 
abogada. 

Hinojosa reconoce que, en el ca- 
so del litigio, la diferencia es de so- 
100.20 puntos por debajo de lo que 
marcó el alto tribunal, pero consi 
dera que es un matiz relevante que 
puede ayudar a mucha gente cuyo 
tipo de interés se queda rozando 
esos seis puntos, permitiéndole pe- 
lear tanto en las vistas como en cual- 
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quier escrito. “Defendemos que no 
sea una cuestión rígida y que se ti- 
re por lo que más beneficie al con- 
sumidor”, concluye al respecto. 

El Supremo declaró por primera 
vez en marzo de 2020 que el inte- 
rés de estas tarjetas es usurario si 
superaba notablemente el interés 
medio aplicable a la categoría a la 
que corresponda la operación. 

No obstante, en febrero de 2023, 
y ante la multitud de criterios dis- 
pares en los tribunales, aclaró el 
umbral a partir del que el tipo es 
notablemente superior al estable- 
cer “que la diferencia entre el tipo 
medio de mercado y el convenido 
sea superior a 6 puntos”. 


Más información en 


www.eleconomista.es/ecoley 


Respaldo de 
Europa a las 
asociaciones de 
consumidores 
Avala que defiendan a los 


inversores adinerados 
con productos compleje 


E. D. MADRID. 


Europa avala que las asociacio- 
nes de consumidores españolas 
puedan defender los intereses 
inversores de alto nivel eco- 
nómico. La Abogada general Lai- 
la Medina emitió ayer sus con- 
clusiones en las que propone al 
Tribunal de Justicia de la Unión 
Europea (TJUE) que, en su fu- 
tura sentencia, considere nula la 
norma española que restringe 
que estas asociaciones puedan 
defender a inversores más adi- 
nerados y que adquieren produc- 
tos complejos. Ello, a pesar de 
que en España las asociaciones 
de consumidores gozan de jus- 
ticia gratuita y no tienen que 
afrontar una condena en costas, 


Estos organizaciones 
gozan de asistencia 
jurídica gratuita 

en España 


El Tribunal Supremo remitió 
en mayo de 2023 la cuestión al 
TJUE para conocer si estas aso- 
ciaciones están legitimadas pa- 
ra defender los intereses de los 
particulares con productos com- 
plejos y especulativos. 

La cuestión viene por el caso 
de dos personas que invirtieron 
900.000 euros en productos fi- 
nancieros (bonos) altamente es- 
peculativos en el antiguo Banco 
Banif, ahora propiedad del San- 
tander. Los inversores, a través 
dela Asociación de Consumido- 
res y Usuarios de Servicios Ge- 
nerales (Auge) reclaman que se 
declare la nulidad de los contra- 
tos por error de vicio del consen- 
timiento y que se les reintegre 
parte de lo invertido, 


La presidenta del CGPJ pide a los políticos que eviten atacar a los jueces 


Advirtió que ningún poder 
del Estado puede dar 
instrucciones a los jueces 


E. Díaz MADRID. 


La nueva presidenta del Consejo 
General del Poder Judicial (CGPJ) 
y del Tribunal Supremo (TS), Isa- 
bel Perelló, pidió ayer a las dife- 
rentes fuerzas políticas y poderes 
del Estado que respeten el traba- 
jo delos jueces y magistrados y 


eviten ataques injustificados que 
pueden llevar a socavar la legiti- 
midad y la reputación de la Ad: 
nistración de Justicia y de sus in- 
tegrantes. 

Perelló lanzó este mensaje en su 
discurso en el acto de apertura del 
nuevo año judicial. La magistrada 
señaló que uno de los grandes re- 
tos del CGPJ es defender la inde- 
pendencia judicial. “Ningún poder 
del Estado puede dar indicaciones 
ni instrucciones a los jueces y ma- 
gistrados sobre cómo han de inter- 


pretar y aplicar el ordenamiento ju- 
rídico. Solo aquellos Estados en los 
que la división de poderes está ga- 
rantizada son realmente Estados 
de Derecho”, destacó. 

Perelló recordó que la Constitu- 
ción blinda la independencia judi- 
cial con un órgano de gobierno pro- 
pio con plena autonomía. “Quiero 
hacer proclamación expresa de mi 
compromiso y el del Consejo que 
presido con en el cumplimiento de 
esa función esencial de velar por la 
independencia judicial”, dijo. 


E 
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Se hornea la 'rentrée' gastronómica: 
lo nuevo de los Roca y Tragatá 


Empieza el curso con conceptos recién llegados y para todos los bolsillos: 
¿les apetece una de calamares a la romana? ¿un mollete de riñones al Jerez? 


T. Ferrandis MADRID. 


A principios de verano, Hosteleria 
de España calculó que esta tempo- 
rada acudiríamos más a los restau- 
rantes y que estos aumentarían un 
5% su facturación. Sin embargo, no 
hasido así (la mitad de los hostele- 
ros encuestados refiere una caida 
del 10%). De hecho, Maca de Cas- 
tro, presidenta de Euro Toques, re- 
conoce que “no ha sido un verano 
como 2023. Cuando bajas un pelín 
la facturación preocupa, pero hay 
que pensar que tras la pandemia vi- 
vimos dos años muy buenos”. Di- 
cho esto, vayamos al grano, porque 
una de las aperturas más interesan- 
teses Vii. 

¿Les apetece una de calamares a 
la romana? ¿Un mollete de riñones 
al Jerez? ¿Cap ¡pota o esos canelo- 
nes tan sublimes de la matriarca de 
los Roca? Les cuento. Son raciones 
y platillos con el sello que recuer- 
dan a Can Roca y que Joan, Pitu y 
Jordi llevan a la mesa en su nuevo 
proyecto recién inaugurado en el 7 
de la Plaga del Vi, de Gerona. Es un 
bar de viinos, sí, con dos ies, tapas 
y platillos a armonizar con cual- 
quiera de los ejemplares propues- 
tos por Audrey Doré, jefa de sumi- 
lleres de El Celler de Can Roca, 
quien ha trabajado durante diez 
años con Josep entre vinos, viticul- 
tores y clientes, Entre fogones, Da- 
vid Freijomil, artífice de las recetas 
sugeridas por los hermanos Roca, 
todas acorde con una cocina senci- 
la inspirada en el bar de los Roca 
delos años 70 y en la cocina tradi- 
cional catalana. En definitiva, los 
fritos, confitados, escabeches, bo- 
cadillos jugosos y los platillos de 
siempre son protagonistas. 

Manjares de toma pan y moja co- 
mo los que ofrece Benito Gómez. El 
cocinero de Bardal ha dado un her- 
mano a Tragatá nacido en Málaga. 
Con la casa madre en Ronda a pun- 
to de cumplir 20 años y con el dos 
estrellas Michelin y dos Soles Rep- 
sol en su mejor momento, el coci- 
nero ha decidido lanzarse a abrir 
otro bar; “nada de gastro bar”, insis- 
te, en los bajos del hotel Soho Bou- 
tique Equitativa, justo al lado de la 


Los hermanos Roca, en su bar de Girona, inspirado en los años 70. £: 


Salmorejo de Evranto con quenell de helado de AOVE, 


calle Larios. Así que, en ese almuer- 
zo informal, que tanto gusta, hága- 
nos caso y comience compartiendo 
el bocata de calamares fritos con su 
tinta, alioli y la misma salsa brava 
que hacía su padre, la ensaladilla ru- 
sa, el tomate de Conil con ventres- 
ca de atún, las chuletillas de chivo 
empanadas y la emblemática torti- 
lla de butifarra negra. Pero ojo, aquí 
también puede entrar y pedir una 
cerveza e irse. Las normas se que- 
dan en la puerta. 

Ya en Madrid, una de las noveda- 


yel rodaballo con una ajada suave es 
pura felicidad. ¿Qué le parece ale- 
grarse la rentrée con un bife de cho- 
rizo y un ojo de bife? Probablemen- 
te aún no se hayan sentado a la me- 
sa del novisimo La Dorita, en el uno 
de Pedro Muguruza, un asador ar- 
gentino en el que probar una varie- 
dad de carnes, pero antes no se pri- 
ve de las empanadas de carne o de 
queso y cebolla ni del buñuelo de acel- 
ga con mayonesa de siracha. Ni se le- 
vante de la mesa sin degustar el flan 
con dulce de leche y crema. 

Otra sugerencia. Después de lle- 
varnos con el paladar de viaje a Ja- 
pón para probar el emblemático re- 
bozado japonés en Don Panko, la 
primera “katsu house” de España, 
David de la Torre abre Okonomi 
San, donde el okonomiyaki es la de- 
licia estrella. Nos cuenta David que 
okonomi significa “lo que sea” y ya- 
ki,“a la plancha” y que lleva ala me- 
sa esas elaboraciones de posguerra, 


Oreja de cerdo de Tragatá Málaga. t£- 


las mismas que comían los japone- 
ses que sobrevivieron a las dos bom- 
bas nucleares. Sorprendente es el 
okonomiyakis clásico, con panceta 
fina, repollo, brotes de soja, huevo 
frito, toppings katsuobushi, mayo, 
aonori y salsa okonomiyaki, un bo- 
cado amigo del sake. 
Safe Cruz y Aida González han en- 
cendido los fogones del nuevo Go- 
fio en el 20 de Caballero de Gracia. 
Con 300 metros cuadrados, distri- 
buidos en dos plantas, conserva el 
encanto bistró, que hizo famoso a 
su local en Lope de Vega. Otra mu- 
danza es la de Yokaola, eso sí, a só- 
lo tres minutos del Mercado de An- 
tón Martín. En concreto al número 
7 de la plaza de Matute. ¿Nuestro 
plato favorito por excelencia? El ton- 
kotsu kimchi ramen, con caldo de 
cerdo cocido a fuego lento y kimchi. 
Ya podemos conocer la pizzería 
quese hizo famosa en Nápoles por 
su aparición en Come, reza, ama. 


Fritos, confitados, 
escabeches, 
bocadillos jugosos y 
los platillos, los 
protagonistas de Vii 


Nos referimos a LAntica Pizzeria 
da Michele, que abre en el 42 de la 
calle Jorge Juan. Los artífices del 
buen pan de Alma Nomad Bakery 
inician andadura con Pizza Pronto. 

Para Mario Sandoval el mejor chi- 
ringuito de España es Casa Jondal, 
en Ibiza, donde se dejan ver Jeff Be- 
zos, Leo DiCaprio o Naomi Campbell. 
Obra del ex elBulli Rafa Zafra, en- 
tre Madrid y Barcelona ha abierto 
varios conceptos. ¿Los últimos? En 
la capital: Bar, en el NH Co- 
llection Madrid Eurobuilding, don- 
de el sevillano emplea distintos ti- 
pos de masa para crear bikinis y sánd-| 
viches, Entre ellos, el de pastrami, 


misma dirección, Casa de Comidas, 
donde comer unas lentejas con foie 
y chipirón. Con Sandro Silva como 
ideólogo, el Grupo Paraguas inclu- 
ye en su cartera Áurea y está en La 
Moraleja en el que, además de una & 
preciosísima sala y una terraza sú- = 
per agradable, en breve abre un bar 
ultramarinos, Y, si hablamos de pró- 
ximas aperturas, Dani García está 
echando Leñaen un local de Barce- 
lona, mientras que también se hor- 
nea Kresala, con el sello de Grego- 
rio Tolosa (Bidea 2) y del Grupo Sa- 
gardi. 


